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Socio director de Luis Romero Abogados y doctor en Derecho
Penal.

» o LUIS ROmero Santos 906

Consg os par a abogados altamente efectivos.
Seamos sincer os con nuestro cliente

- &Y cuanto nos va cobrar usted por defender a nuestro hijo?

- Treintamil euros.

- S usted me asegura que mi hijo vaaquedar en libertad, yo le doy e doble.

- Pues mire usted, yo no puedo asegurarle el resultado; ni yo ni ningan otro abogado.

- jHombre, pero si me pide usted ese dinero...! jSerd porque me dara usted al guna seguridad!

- Yo le puedo asegurar que haré la mejor defensa posible de su hijo e igualmente mi especialidad en derecho
penal y mistreinta afios de experiencia.

- jSi! ¢Pero qué gar antia me da usted?

- Le puedo dar la garantia de mi trabajo, mi especialidad y mi experiencia, pero no le puedo garantizar €l
resultado puesto que & mismo no depende de mi. Las resoluciones las dictara un juez.

- iClaro, pero es que estanto dinero...!

- Si, esos son mis honorarios. Yo le cobro por mi trabajo, no por € resultado, aungue desde luego yo haré


https://www.linkedin.com/company/luis-romero-abogados/
https://twitter.com/luisromeropenal
https://www.facebook.com/luisromeropenal
https://www.economistjurist.es/actualidad-juridica/jurisprudencia/un-abogado-se-planta-en-sede-judicial-por-9-000-e-de-honorarios-impagados/

todo lo que esté en mi mano para conseguir €l mejor resultado.

- Le entiendo, pero a menos ¢Podria usted decirme como lo ve usted? ¢Qué porcentgje hay de ganar mas o
menos?

- Yo le podriadecir que €l ochenta o €l noventa por ciento, pero le estaria engafian ...
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