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L uis Romero Santos 000

Socio director de Luis Romero Abogados y doctor en Derecho

Consg os par a abogados altamente efectivos.
hazte respetar cumpliendo con lo prometido

Como dijimos en e articulo anterior, debemos ser sinceros con nuestro cliente desde el primer
momento dejandole todas las cuestiones muy claras. La confianza entre abogado y cliente es
esencial, y ésta debe basarse en una informacién veraz por parte del profesional y por parte de
nuestro defendido.

No estamos obligados a prestar otros servicios distintos a aquellos que hemos recogido
en el contrato que hemos suscrito con € cliente

Ademés de la confianza, € respeto mutuo es fundamental en una relacion profesional que puede
durar meses o0 afios. La conducta respetuosa debe estar presente desde el inicio. Por nuestra parte, los
abogados debemos ser coherentes y congruentes desde la primera reunién con nuestro cliente no
haciendo falsas promesas sino siendo realistas y parandole los pies muchas veces al ciudadano que
tenemos sentado frente a nosotros.

Laadministracion dejusticia hoy en dia

Advirtamos a nuestro cliente de la situacion de la administracion de justicia hoy en dia en Espafia, pu
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https://www.linkedin.com/company/luis-romero-abogados/
https://twitter.com/luisromeropenal
https://www.facebook.com/luisromeropenal
https://www.economistjurist.es/articulos-juridicos-destacados/consejos-para-abogados-altamente-efectivos-seamos-sinceros-con-nuestro-cliente/
https://www.economistjurist.es/suscripcion-paso-1-de-2/

