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Redacción

Negociación

 

Los denominados siete elementos del Proceso de Negociación en Harvard constituye una de las metodologías más avanzadas para la 

preparación de la negociación. Son los siguientes, los cuales deberán adaptarse  por cada negociador y para cada negociación.

1.- Alternativas

Son aque ... 

https://es.linkedin.com/showcase/economist-&-jurist
https://twitter.com/EconomistJurist
https://www.facebook.com/EconomistJurist
https://www.economistjurist.es/suscripcion-paso-1-de-2/

