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Se puede aplicar Estrategia en un Despacho de
Abogados?Antonio Almenara, Abogado.Socio
Director delbanez & AlmenaraPresidentede
la Asociacion de Marketing Juridico

Cuando hablamos de Estrategia también hablamos de la planificacién de los objetivos. Entendiendo que para
poder desarrollar el marketing estratégico en una firma de abogados, hay pues, que partir de una adecuada y
profunda reflexion sobre los conceptos y principios de la firma. De esta forma el despacho podra realizar por si
mismo una planificacion estratégica teniendo en cuenta ¢Qué es?, ¢A doénde va?, ¢Qué servicios ofrece? Pero
sobre todo ¢Cémo los quiere “vender’”? y, ¢A quién quiere ofrecer sus servicios?. En definitiva,
los despachos de abogados deberian seguir una estrategia de marketing orientada a conseguir unos
resultados cor por ativos de rentabilidad y posicionamiento en el mer cado.

Lo cierto es que la estrategia que deberan formular dependera previamente de los objetivos corporativos fijados

previamente por la direccion de la empresa.

En esas cuestiones, casi filoséficas, de cud eslavision de empresa o negocio que se quiere ofrecer a mercado o

cudl eslamision delaf
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