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Socio director de Luis Romero Abogados y doctor en Derecho
Penal

| |lv€ 'N"* Luis Romero Santos 09006

Consg os para abogados altamente efectivos. S €
cliente sedemora, se benevolente; s es mor 0so,
€ ercita las acciones

Uno de mis primeros clientes cuando yo estaba alin gjerciendo la pasantia, me propuso cobrar mis honorarios
por defenderle en un juicio de reclamacion de cantidad cuando yo consiguiese recaudar algunos créditos suyos
frente a deudores que no deseaban o0 no podian pagarle. Yo le aclaré que debia recibir mis honorarios al
contratarme y no supeditar el cobro de los mismos al resultado del segundo procedimiento. Obtuve su
conformidad, firmo la hoja de encargo profesional pero no aboné los honorarios iniciales.

Cuando le recordé que no podria comenzar a trabgjar en la defensa de sus intereses y derechos hasta que me
ingresara la cantidad pactada, me pidié que esperase unos dias. Sin embargo, hube de retirarme de su
defensa puesla espera se hacia eterna. Una cosaes el uso del derecho y otra el abuso del derecho.

Por otra parte, hay veces en las que ya avanzado un proceso en € que intervenimos, € cliente no cumple con
su obligacion de abonar unos concretos honorarios pactados, bien porque se haya acordado el
fraccionamiento del pago o bien porque ha llegado la fecha del pago de una determinada cantidad fijada en el
contrato de arrendamiento de servicios entre abogado y cliente. En estos casos, primero concederemos al
cliente un plazo para que efectle la contraprestacion a nuestros servicios. Pero si no formaliza el desembolso
transcurrido un plazo prudencial, habremosdee...
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