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L uis Romero Santos 000

Socio director de Luis Romero Abogados y doctor en Derecho

Consg os par a abogados altamente efectivos.
Interrogar esun arte, aprende detusaciertosy
errores

Interrogar esun artey una habilidad que se va adquiriendo poco a poco. El interrogatorio es el
acto de preguntar a alguien. Las técnicas y consgos para adquirir la destreza en preguntar no
solamente van dirigidos a aquellos que tenemos la necesidad de preguntar en nuestra profesién, sino
también a aquellos que tienen que contestar a dichas preguntas, como por gemplo los policias,
peritos, etc.

Aungue he gercido y gerzo principalmente en la jurisdiccién penal, lo que voy a decir es aplicable
atodas lasjurisdicciones, en general para cualquier abogado.

L os abogados tenemos que preguntar en nuestro trabajo, pero no solamente cuando estamos en la
sala de vistas, en € plenario, 0 en un interrogatorio en e despacho de un juez: preguntamos también
cuando €l cliente asiste por primera vez a nuestro despacho, para saber qué asunto nos quiere


https://www.linkedin.com/company/luis-romero-abogados/
https://twitter.com/luisromeropenal
https://www.facebook.com/luisromeropenal

encomendar y cudl va a ser nuestra estrategia para llevarlo a un buen término.
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