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Quizé& se ha preguntado alguna vez por qué a pesar de tener un cliente de mucho prestigio ese cliente sdlo contrata los servicios de su despacho para casos menores,
confiando otros temas, mucho mas rentables, a otros despachos. Incluso es probable que su bufete esté preparado para prestar los servicios que los clientes confian en

otras firmas, pero los clientes no tienen en cuenta a su despacho para esos casos.
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https://twitter.com/EconomistJurist
https://www.facebook.com/EconomistJurist
https://www.economistjurist.es/suscripcion-paso-1-de-2/

