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6 Consgosparaéd interrogatorio antelos
testigos contrarios u hostiles

1.- Desenmascar ar alostestigos contrarios

Si entendemos que | os testigos que perjudican a nuestro defendido -si actuamos como defensa- o ala
victima o a acusador -Si g ercemos como acusacion particular o popular- estan mintiendo o estan
perjudicando a nuestra linea de defensa, debemos aprovechar nuestro turno para intentar restarles
credibilidad. No nos demos por vencidos antes de tiempo ni intentemos compensar unas
declaraciones perjudiciales con otras que van a respaldar a nuestro cliente. Siempre hay una
posibilidad y debemos hacer uso de nuestro tiempo.

Aungue sea dificil, podemos tumbar a un testigo hostil que ya ha contestado a la parte contraria
formulandole preguntas sobre "las generales de la ley”, si no ha contestado antes a respecto (e
incluso s ya ha contestado): interés personal, amistad o enemistad, dependencia, etc. Igualmente,
seguin los casos, podra preguntérsele si ve bien, si oye bien, si habiaruido, si veia con claridad, a qué
distancia estaba, etc. Delamisma...
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