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Redacción

Implementar estrategias innovadoras de
‘pricing’ y gestión de rentabilidad

En un entorno legal cada vez más competitivo y dinámico, los bufetes enfrentan el desafío constante

de maximizar su rentabilidad mientras ofrecen un servicio de calidad a sus clientes. En este

contexto, la implementación de estrategias de pricing innovadoras y modelos de negocio alternativos

se vuelve fundamental para asegurar la viabilidad económica y el crecimiento sostenible de la 

firma legal.

El pricing, o fijación de precios, se refiere al proceso de determinar el valor monetario de los

servicios legales ofrecidos por el bufete. Implica evaluar diversos factores, como la complejidad

del caso, la experiencia del abogado, la demanda del mercado y los costos operativos, para 

establecer tarifas justas y competitivas.

Por otro lado, la gestión de rentabilidad se centra en maximizar los ingresos y minimizar los costos 

para garantizar que el bufete genere beneficios adecuados. Esto implica una atención minuciosa a la

eficiencia operativa, la productividad del personal, la gestión de proyec
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