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Como atraer clientesatraves de una estrategia
de publicacion en medios

¢Sabes? La clave estd en € contenido. EI 80% de los clientes potenciales buscan informacion
legal online antes de contratar a un abogado.

Un cliente que busca un despacho necesita sentir que puede confiar en é, que esta en las manos mas
seguras para tomar decisiones importantes. Como abogado, td y tu despacho tenéis una gran
oportunidad: construir esa confianza y destacar gracias a la visibilidad, la credibilidad y la buena
reputacion que resuena cuando un profesional aparece en los medios de comunicacién con un
contenido que realmente aporte valor.

Atraer nuevos clientes no se basa Unicamente en la reputacion tradicional o en las recomendaciones
directas, ahora requerimos de una estrategia integral que combine la presencia online, la publicacion
de contenido de liderazgo, €l uso de redes socialesy la presencia en tarimas.

Estar dondete necesitan encontrar

Confio en que eres bueno en tu profesion, pero no basta con eso, ni siquiera con ser e meor;
también es fundamental ser visible. ...
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