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L as universidades espanolas utilizan la | A para
preparar alosfuturos abogados a comunicarse
con € cliente

Cuando pensamos en la carrera de Derecho, enseguida nos viene a la mente la gran cantidad de
informacion que los alumnos tienen que estudiar de memoria para ser capaces de repetirla con
literalidad en los exdmenes.

Sin duda, una exigente y reconocida preparacion que forma alos futuros juristas a més ato nivel de
cara a su salida al mundo profesional, de cara a preparar un caso, de cara a exponer |os argumentos
en un juicio o de cara arelacionarse con otros profesionales dentro del sector.

Pero ¢qué pasa cuando estos tienen que relacionarse con un cliente? Es decir, ¢qué sucede
cuando tienen que comunicarse con € resto de ciudadanos que no se han formado en Derecho y
acuden con un asunto gue no saben gestionar?

Segun un estudio de la compafiia americana de investigacion, Gardner& CO, a las personas no les
gusta tratar con abogados porque, tal y como explicé su CEO, Heidi K. Gardner, se sienten

“tontas’ por no hablar su “mismoidioma”.

Algo que supone una enorme barrera que separaalosp

para una conversion completa a PDF |
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