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Redacción

Cómo conseguir los primeros clientes sin bufete

Conseguir el primer cliente sin el respaldo de un bufete puede parecer un desafío, pero con

estrategias adecuadas es posible lograrlo. En un mercado competitivo, los abogados que recién

inician su camino profesional deben enfocarse en construir una reputación y demostrar su

conocimiento de manera efectiva. Una de las formas más accesibles para hacerlo es ofreciendo

asesorías gratuitas a través de redes sociales, lo que puede servir como un primer paso para convertir

consultas en clientes pagos.

Las plataformas como LinkedIn, Instagram y TikTok son herramientas poderosas para atraer clientes

potenciales. Publicar contenido útil y responder dudas legales comunes genera confianza y

credibilidad. Un abogado que comparte información valiosa de manera clara y sencilla demuestra su

experiencia y se posiciona como una referencia en su área. Un buen punto de partida es crear

publicaciones respondiendo preguntas frecuentes, como “¿Qué hacer si tu arrendador quiere

desalojarte sin aviso?” o “Pasos
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