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Como atraer clientes emprendedores con
servicios legalesrentables, rapidosy sin
complicaciones

Las startups se enfrentan a un gran desafio cuando empiezan, y es que los empleadores son
conscientes de que es realmente importante empezar con una base juridica solida, sin embargo, es
complejo acceder a asesorias legales de calidad sin descapitalizarse. No obstante, esto se ofrece
como una nueva oportunidad para los abogados que buscan diversificar sus servicios o especializarse
en el mundo de las nuevas empresas. ¢Como? Ofreciendo servicios express con paquetes cerrados
, tarifa plana 'y tiempos de entrega rdpidos. Un win-win para € abogado que construye una catera de
clientes con potencia de crecimiento y para la startup que consigue asesoramiento legal a un costo
mas bgjo.

La clave para que este modelo funcione es la ssmplicidad. Lo que las startups necesitan en el
comienzo es operar con tranquilidad juridica: o justo y necesario y sin complicaciones. Por 1o que,
En vez de entrar en procesos legales abiertos, largas etapas que se extienden y honorarios variables,
el letrado le of

para una conversion completa a PDF |


https://www.linkedin.com/in/ana-snchez-blzquez-77299b256/
https://www.economistjurist.es/suscripcion-paso-1-de-2/

