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L a venta de la unidad productiva en el concur so.

Si bien la exposicién de motivos de la Ley Concursal -romanos V- indica que € convenio es la solucion
normal a concurso y que la Ley fomenta el convenio con una serie de medidas, todas ellas orientadas a
alcanzar la satisfaccion de los acreedores a través del acuerdo contenido en un negocio juridico en que la
autonomia de la voluntad de las partes goza de gran amplitud, lo cierto es que en la préactica son pocos los
procedimientos concursales que culminan con un convenio. La estadistica es contundente: un porcentaje
superior a 90 % de los concursos acaba en liquidacion.
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|.- INTRODUCCION.

Siendo varios los factores y circunstancias que han convertido la liquidacion en el modo habitual de concluir
los concursos -bien porque ya se anuncia de inicio y se aporta plan de liquidacién, bien porgque se solicita
durante la fase comun, bien porque no se presentan propuestas de convenio en los plazos y términos legales,
bien porgque sometidos los convenios a parecer de |os acreedores son rechazados, o bien porque aprobados los
convenios resulta imposible su cumplimiento-, € legislador no tuvo méas remedio que, con la reforma de la
Ley de 2011, excluir algunos de los obstacul os que, en su apuesta por la solucién ...
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