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HABILIDADESDE LA ABOGACIA (1)

¢Cudl es el porcentagje de horas que un letrado dedica a preparar un pleito? De ese tiempo, ¢qué importanciay
gué cantidad de recursos se destinan a la puesta en escenay laforma en la que se va a exponer cada uno de los
argumentos de defensa?

Es la parte del trabgjo de un abogado que € cliente no ve, a cua tan solo le preocupa la resolucion de su
pleito. Tampoco es corriente que ese gercicio profesional tenga reflejo en la minuta, pero cualquier letrado, y
mas aln si hablamos de agquellos mas expertos o consolidados, conoce la importancia de cada detalle de una
materia que es objeto de estudio en cualquier programa de formacion posgrado gque se precie; hablamos de las
habilidades comunicacionales.

Hoy los institutos y escuelas de abogacia insisten y dedican mucho tiempo y esfuerzo a la preparacion del
letrado y su actuacion en sala. Historicamente en Espafia las “ habilidades de la abogacia” se confundian con la
capacidad del letrado para el uso de la oratoriay sus técnicas, pero en otros paises de gran tradicion jurista, se
tratan desde un sentido mucho mas amplio, hasta el punto de que las grandes firmas de abogados cuentan en
sus bufetes con un equipo de especialistas cuyo propésito es la defensa en sala del caso. Estos equipos no
intervienen tanto en larelacion con € cliente, ni tampoco en lainvestigacion del caso concreto. Son € dltimo
eslabdn de un trabajo llevado a cabo de forma minuciosay perfect ...
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