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Técnicas. Como trasmitir con eficacia el alegato
gue hemos preparado por escrito

Por Julio Garcia Ramirez. Director del Master en Perfeccionamiento de Habilidades de la Abogacia del
| SDE.

EN BREVE: "Recientemente, se pudo observar una fotografia del Consegjo de Seguridad de las Naciones
Unidas en la que uno de los representantes de los paises, en concreto el de los Estados Unidos, tenia € texto
gue estaba leyendo perfectamente trabajado, con toda clase de signos y simbolos que le guiaban en su
alocucion y discurso. Lo estaba leyendo enteramente, pero al trabagjar todas las pausas, cambios de ritmos,
entonacion y énfasis, de lo mas importante, parecia como si no lo estuviese leyendo. Logrando captar
perfectamente la atencion de todo el auditorio.

Tenemos dos opciones a la hora de trasmitir un alegato que tenemos enteramente por escrito y no deseamos
memorizarlo ante € juez. Limitarnos a leer nuestro mensaje de forma totalmente monétona, o hacer un
giercicio de interpretacion trasmitiendo el mismo mensgje con conviccion, emocion, fuerza, dinamismo y
sentimiento... la eleccion es sélo nuestra.”

En la fase de preparacion de mis manuales de oratoria para abogados, en una de mis entrevistas realizadas a
determinados jueces y magistrados para llegar a conocer mucho mejor qué opinaban realmente de los alegatos
delos abogados y asi enfocar y tutelar mejor la preparacion del mismo para que pudiera servirosen ...
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