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¢Que hay que negociar en lasinversionesde
capital riesgo con start-ups?

Por Alex Plana Paluzie Abogado Area M& A AGM Abogados - Barcelona

En los procesos de inversion en start-ups, la operacion casi siempre se estructura, por un lado, con un
acuerdo de inversion (investment agreement) y un pacto de socios, en Unico documento o en dos, vy,
por otro lado, con los acuerdos societarios para dar entrada a inversor, mediante un aumento de
capital social. Las dos partes que siempre participan de este proceso son el fundador (o fundadores) y
el inversor.

El principal documento a negociar y € més relevante es € pacto de socios, en tanto regula la
organizacion de la sociedad en su conjunto. Si bien, el investment agreement contempla previsiones
clave también, como las manifestaciones y garantias de los socios fundadores. Las manifestacionesy
garantias son declaraciones de los fundadores dirigidas a inversor respecto a estado de la sociedad,
de modo que los fundadores responden si éstas no son ciertas.

Hay muchas clausulas a negociar entre los fundadoresy €l invers...
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