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L a comunicacion eficaz del abogado

En breve:

“El abogado en juicio actia como mensajero de cierta informacion; s el mensajero es malo, e mensaje,
aunque sea bueno, no llegara.” Baytley Duce.

DESTACADOS.

“La gente reacciona de forma automatica e inconsciente a la ropa que llevamos puesta, de forma que, s
vestimos de forma similar a nuestro auditorio, nos veran como alguien similar”

“El cerebro responde prestando més atencién a las personas que conoce personalmente, teniendo €l
contenido del mensaje més influenciay siendo mejor recibido”

e “Laempatiaesun rasgo esencia del buen abogado”

“Labrevedad es mas efectivay llegara con méas intensidad a un auditorio mas atento”

I ntroduccion

La comunicacién, entendida como e acto de expresar y conectar, desde lo que Ilamamos emisor,
informacion sobre nosotros y/o sobre una situacién, al que llamamos receptor, constituye un proceso
que, siendo indispensable para e género humano, alcanza una importancia sublime para quienes
g ercemos la profesion de abogado. Ello es l6gico, pues a través de la palabra desarrollamos las actividades


https://www.linkedin.com/in/oscar-fernandez-leon-899b4541/

esenciales de nuestras funciones de consgjo juridico, intermediacion y defensa ante |os tribunal es.

Sin embargo, s volvemos la vista atrés, es preciso admitir qu ...
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