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En breve:

La comunicacion en los despachos de abogados sigue siendo una asignatura pendiente a dia de hoy, tanto en
su vertiente on line, como en lo referente a la comunicacion internay externa, hacia clientes, colaboradores o
proveedores.

En primer lugar, todo despacho ha de tener muy claro cuédl es la estrategia de comunicacion allevar acabo. La
forma de comunicar marcara la percepcion que tenga € mercado de la marca del despacho, de sus integrantes.
Se trata de poder hacer participe al resto de todo |o que uno tiene y sabe hacer. Todos comunicamos en nuestro
dia a dia, de una forma u otra, y dicha comunicacion marca un estilo persona por €l que e receptor del
mensaj e recibe un impacto positivo, negativo o neutro.
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La comunicacion es una herramienta tan poderosa que no podemos pasar por ato la forma de llevarla a cabo.
Saber qué mensgje estamos emitiendo, como impacta'y cudl es la percepcion del entorno, de nuestro puablico,
resulta esencial en el diaadia de cualquiera de nosotro ...
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