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Redacción

Nuevo webinar: “Generación de negocio para
despachos de abogados, en tiempos de crisis”

¿Qué abarca la denominada marca del despacho? ¿Existe alguna relación entre la marca personal del abogado

y la generación de nuevos asuntos? ¿Qué motivos encontramos para desarrollar la marca personal? ¿Qué tipos

de abogados existen desde el punto de vista comercial? ¿Cómo se negocian los honorarios? ¿Cuáles son los

errores más típicos de los despachos de abogados en el proceso de captación de clientes? ¿Cómo se genera

más confianza frente a los clientes potenciales? ¿Cuál es el mejor método para comunicar nuestros servicios

jurídicos frente a los mismos? 

Con la intención de responder a las anteriores y a muchas otras cuestiones que se puedan suscitar, Economist

& Jurist School te invita a asistir y a participar en el nuevo webinar titulado: “Generación de negocio para 

despachos de abogados, en tiempos de crisis”. 

¿Dónde, cuándo y cómo? 

Mediante la modalidad de streaming, el próximo jueves, 11 de noviembre de 2020, a las 17:00 horas y previa

inscripción en el siguiente 

https://es.linkedin.com/showcase/economist-&-jurist
https://twitter.com/EconomistJurist
https://www.facebook.com/EconomistJurist
https://formacion.economistjurist.es/online/generacion-de-negocios-para-despachos-de-abogados.php
https://checkout.stripe.com/pay/ppage_1HlYf2CUAyadqbQwpb8ALaqW#fidkdWxOYHwnPyd1blppbHNgWl11fElgUEJccjR1SDNrU29iYkFDalxCNTU1NWdVNjRcSEonKSdobGF2Jz9+J2JwbGEnPydnY2NgZDQ3 ...
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