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Gerico, Muro & Asociados subraya laimportancia
de contar con una estrategia digital en los
despachos de abogados

En lajornada de ayer miércoles 24 de febrero, los miembros de Gericd, Muro & Asociados, Alfonso Everlet
y Carmen Escamilla, encabezaron con éxito una nueva formacion organizada por Economist & Jurist.

Bgjo € titulo de “L os webinars y la atraccién de clientes en los despachos de abogados’, los dos miembros
de la Consultora de Marketing Juridico, Comunicacion Legal y Desarrollo de Negocio lider en Espafia,
analizaron, durante aproximadamente una hora y media, aspectos de rigurosa actualidad como e nuevo
modelo de desarrollo de negocio en los despachos de abogados en la era post-COVID, las nuevas fuentes de
clientes y su transformacién a online, la importancia de contar con una estrategia digital y las principales
ventajas de organizar o ser coparticipes de unas jornadas online o webinars.

“El COVID-19 ha cambiado y ha redefinido préacticamente todo. Ha intensificado muchisimas areas. Y por
supuesto, no podias ser menos, una de las partes que ha modificado ha sido el modelo de desarrollo de negocio
en |los despachos de abogados’, anticipaba Everlet a inicio de su presentacion.

Tras dibujar brevemente como era el modelo de desarrollo de negocio en los despachos de abogados antes de
laactual e inédita situacion sanitaria, la Manager de Desarrollo de Negocio de Gerico ...
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