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EDITORIAL

El gran reto

Hay ciertas ramas del derecho que deben estar especialmente atentas al de-
venir social, sin decir por ello que el resto no deban igualmente prestar méaxima
atencién a la evolucion de la sociedad que regulan en una u otra parte. En un
contexto como el actual, atin de crisis, el derecho laboral debe ser especialmen-
te sensible a la situacién econémica del pafs. Es necesario que su contenido
normativo sea realista y se aleje de proclamas imposibles, que aun siendo aplau-
didas por la mayorfa de la sociedad, se pueden convertir en el mayor enemigo
de la ciudadanfa, al condenarla a sufrir los estragos de una acentuada crisis

econémica, o tardia recuperacion de aquélla.
El gran reto del legislador es actuar atendiendo a la realidad, sin perder la
visién pragmadtica y al mismo tiempo sin perjudicar los derechos individuales y

colectivos de las partes implicadas.
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12 EN PORTADA

Reforma de la Ley Concursal

Teniendo en cuenta que la reciente reforma objeto del presen-

te andlisis busca impulsar la negociacién extrajudicial para

evitar la entrada masiva de las empresas al proceso concursal,

los principales aspectos desarrollados a continuacion se cen-

trardn en la modificacion de los acuerdos de refinanciacion y

su homologacion judicial.

Se analizan por tanto ambas figuras, sin perjuicio de otras mo-

dificaciones integradas en la mencionada reforma.
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AL DIiA ADMINISTRATIVO
Legislacion

SE MODIFICA EL REGLAMENTO DE ACCESO
A LAS PROFESIONES DE ABOGADO Y
PROCURADOR PARA EVALUAR DE FORMA
MAS IDONEA LA APTITUD PROFESIONAL
Real Decreto 150/2014, de 7 de marzo, por el que se modifi-
ca el Reglamento de la Ley 34/2006, de 30 de octubre, sobre
el acceso a las profesiones de Abogado y Procurador de los
Tribunales, aprobado por el Real Decreto 775/2011, de 3 de
junio. (BOE niim. 58, de 8 de marzo de 2014)

La modificacién que se realiza mediante este real de-
creto resulta necesaria al objeto de disefiar un formato
mds idéneo y vélido para acreditar la cualificacion y las
competencias profesionales para el ejercicio de la profe-
si6n de Abogado o de Procurador de los Tribunales. No
obstante lo anterior, este cambio, que sirve para dar so-
lucién a los problemas actualmente planteados, deberd
completarse en el futuro, a fin de mejorar los actuales
sistemas de acreditacién para el ejercicio de los nuevos
profesionales, garantizando su cualificacién y empleabi-
lidad, la supresién de barreras injustificadas y la mejora
del acceso a estas profesiones, asi como la adaptacién a
la Directiva 2013/55/UE de 20 de noviembre de 2013,
por la que se modifica la Directiva 2005/36/CE relativa
al reconocimiento de cualificaciones profesionales, dando
cumplimiento ademads a las recomendaciones de la Unién
Europea.

EL 6 DE ABRIL DE 2014 TERMINA EL PLAZO
PARA APUNTARSE A LA PRUEBA DE APTITUD
PROFESIONAL PARA EL EJERCICIO DE LA
PROFESION DE ABOGADO PARA 2014

Orden PRE/404/2014, de 14 de marzo, por la que se convo-
ca la prueba de evaluacion de la aptitud profesional para el
ejercicio de la profesion de Abogado para el aiio 2014. (BOE
niim. 65, de 17 de marzo de 2014)

Se convoca la prueba de evaluacién para la acre-
ditacion de la capacitacion profesional para el ac-
ceso a la profesion de abogado dirigida a compro-



bar la formacién suficiente para el ejercicio de la
profesion, el conocimiento de las respectivas nor-
mas deontolégicas y profesionales y en particular
la adquisicién de las competencias previstas en los
cursos de formacién impartidos por universidades o
escuelas de prictica juridica debidamente acreditadas.

Quienes deseen participar en la prueba de evaluacién
para el acceso al ejercicio de la abogacfa deberdn cumpli-
mentar el modelo de solicitud de inscripcion dirigida al
Secretario de Estado de Justicia, que podrd descargarse
en el portal web del Ministerio de Justicia y que se adjun-
ta como anexo [ de la presente convocatoria.

El plazo de presentacion de solicitudes de parti-
cipacién en la evaluacion sera de 20 dias naturales,
contados a partir del siguiente al de publicacién de esta
convocatoria en el «Boletin Oficial del Estado».

AL DIA CIVIL
Jurisprudencia

COMPRAVENTA

LA EXISTENCIA DE DOS SERVIDUMBRES NO
ES CAUSA SUFICIENTE PARA RESOLVER EL
CONTRATO DE COMPRAVENTA DEBIDO A QUE
NO ERAN CONDICION ESENCIAL EN EL MISMO
Tribunal Supremo Pleno Sala Primera — 24/01/2014

Se declara haber lugar al recurso de casacién inter-
puesto por la Promotora contra sentencia de la Seccion
3* de la Audiencia Provincial de Valladolid, parcialmente
estimatoria de demanda sobre solicitud de resolucién del
contrato, y desestimatoria de reconvencién sobre exigen-
cia de su cumplimiento.

La Sala declara que no ha habido un incumplimien-
to lo suficientemente grave para dar lugar a la resolucién
que ha sido acordada por la sentencia recurrida. Se ha
destacado que el retraso ni ha sido trascendente, ni
se mantenia cuando el comprador insté extrajudi-
cialmente la resolucion vy, por otra parte, las ser-

vidumbres no son causa suficiente para provocar
una resolucién del contrato. Al estimarse este primer
motivo del recurso de casacion y dar lugar a éste, carece
de interés entrar en los restantes motivos.

En consecuencia, debe desestimarse la demanda y es-
timarse la reconvencién, casando la sentencia de la Au-
diencia Provincial objeto de este recurso, en los mismos
términos acordados en la sentencia dictada por la Juez de
1? Instancia de Medina del Campo.

Puede leer el texto completo de la sentencia en
www.bdifusion.es Marginal: 2447955

DERECHO AL HONOR

LA SIMPLE INFORMACION SOBRE LA
CONDICION DE FIADOR O AVALISTA DE UNA
PERSONA EN UN PRESTAMO CONCEDIDO
POR UNA ENTIDAD FINANCIERA NO
SUPONE UNA INTROMISION ILEGITIMA EN
EL DERECHO AL HONOR

Tribunal Supremo Sala Primera — 03/12/2013

Se declara haber lugar al recurso de casacién inter-
puesto contra sentencia desestimatoria, por caducidad de
la accién, de la Seccién novena de la Audiencia Provincial
de Madrid, y se desestima la demanda sobre derecho al
honor.

La Sala declara que el plazo de caducidad de la accion
no se inicié mientras los datos del demandante estuvieron
incluidos en el fichero. La causa a la que el demandante
liga la intromisién en su derecho al honor (la inclusién en
un fichero de solvencia patrimonial) persistié en el tiem-
po, desplegando sus efectos hasta que se produjo la baja
del demandante en el citado registro.

Y, sobre el fondo del asunto, sobre la alegacion de
intromisién ilegitima en el derecho al honor por
constar como fiador de un préstamo en el fichero
de la Central de Informacién de Riegos del Banco
de Espaiia, la Sala declara que tal hecho no consti-
tuye tal vulneracion, porque la condicién de fiador
no supone desmerecimiento alguno.

Economist & Jurist 5



INFORMACI(')N
AL DIiA

NOTA IMPORTANTE

Puede leer el texto completo de la sentencia en
www.bdifusion.es Marginal: 2448488

AL DIA CONTENCIOSO-ADMINISTRATIVO
Jurisprudencia

RESPONSABILIDAD PATRIMONIAL

SE DESESTIMA LA ACCION DE
RESPONSABILIDAD PATRIMONIAL

DEL ESTADO A LOS COLEGIOS DE
PROCURADORES, POR CUANTO SE

LES IMPONE EL DEBER JURIDICO DE
ORGANIZAR EL SERVICIO DE ENTREGA DE
DOCUMENTOS

Tribunal Supremo Sala Tercera — 20/01/2014

Se declara haber lugar al recurso de casacion inter-
puesto contra sentencia estimatoria de la Seccién Primera
de la Sala de lo Contencioso Administrativo del Tribunal
Superior de Justicia de Andalucfa, con sede en Granada,
sobre responsabilidad patrimonial.

La Sala declara que para que el dafo sea indemnizable
es necesario que se trate de una lesion antijuridica, en los
términos expuestos, es decir, que el particular no tenga
el deber juridico de soportar. Dicho de otra forma, para
que el dafio sea indemnizable es necesario que el
mismo carezca de justificacion, por no imponer el
ordenamiento juridico al perjudicado esa carga pa-
trimonial, mientras que en caso contrario, si con-
curre una causa de justificacion impuesta por el or-
denamiento juridico, el dafio no sera indemnizable.

En este caso, como ha quedado antes dicho, la organi-
zacion del servicio de entrega de documentos es impuesta
por el articulo 28 LEC a los Colegios de Procuradores,
por lo que pesa sobre los mismos el deber juridico de so-
portar las consecuencias del cambio legislativo que le im-
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SE INCORPORAN COMO SUPUESTOS DE SUSPENSION DE LA PRESTACION POR DESEMPLEO
LA ESTANCIA EN EL EXTRANJERO HASTA UN PERIODO DE 90 DIAS, O EL TRASLADO DE RESI-
DENCIA AL EXTRANJERO POR UN PERIODO INFERIOR A DOCE MESES PARA LA BUSQUEDA O
REALIZACION DE TRABAJO, PERFECCIONAMIENTO PROFESIONAL O COOPERACION INTERNA-
CIONAL. MAS INFORMACION AL DiA LABORAL, PAGS. 7 Y 8.

pone la organizacién del indicado servicio.

Por ello, no se estima acreditado en este caso el requi-
sito de la antijuridicidad del perjuicio reclamado.

Puede leer el texto completo de la sentencia en
www.bdifusion.es Marginal: 2447196

AL DIA FISCAL
Legislacion

SE APRUEBA ELL. MODELO DE PAGO DE LA
TASA PREVISTA EN EL ARTICULO 44 DE LA
LEY DE AUDITORIA DE CUENTAS

Orden ECC/395/2014, de 7 de marzo. (BOE wniim. 65, de
17 de marzo de 2014)

La Ley 44/2002, de 22 de noviembre, de Medidas de
Reforma del Sistema Financiero, a través del articulo 53,
apartado noveno, introdujo un nuevo articulo 23 en la Ley
19/1988, de 12 de julio, de Auditoria de Cuentas, creando
la tasa del Instituto de Contabilidad y Auditoria de Cuen-
tas por emision de informes de auditorfa de cuentas, ac-
tualmente recogida en el articulo 44 del texto refundido
de la Ley de Auditoria de Cuentas, aprobado por el Real
Decreto Legislativo 1/2011, de 1 de julio.

El articulo 96 de la Ley 22/2013, de 23 de diciembre,
de Presupuestos Generales del Estado para el afio 2014
modifica a partir del 1 de enero de 2014 el apartado 4
del articulo 44 del texto refundido de la Ley de Audito-
rfa de Cuentas, aprobado por el Real Decreto Legislativo
1/2011, de 1 de julio, estableciendo nuevos importes de
la tasa por emisién de informes de auditorfa de cuentas.

Esta orden tiene por objeto la aprobacién del
modelo de autoliquidacién y pago al que se refiere
el articulo 6 del Real Decreto 181/2003, de 14 de



febrero, actualizando los importes de la tasa por
emision de informes de auditoria de cuentas, con-
forme a lo establecido en la anterior Ley 22/2013, de 23
de diciembre, de Presupuestos Generales del Estado para
el afio 2014.

AL DIA LABORAL
Legislacion

LAS SENTENCIAS QUE DECLAREN

NULO UN DESPIDO COLECTIVO SERAN
EJECUTABLES, SIN NECESIDAD DE ACUDIR
A PROCEDIMIENTOS INDIVIDUALES

Ley 1/2014, de 28 de febrero, para la proteccion de los tra-
bajadores a tiempo parcial y otras medidas urgentes en el
orden econdmico y social. (BOE niim. 52, de 1 de marzo

de 2014)

El capitulo II recoge determinadas modificaciones que
se introducen en el texto refundido de la Ley General de
la Seguridad Social, aprobado por Real Decreto Legislati-
vo 1/1994, de 20 de junio, en materia de proteccién social
del trabajo a tiempo parcial, que se concretan en un con-
junto de reglas especificas relativas a la accion protecto-
ra de la Seguridad Social aplicables a los trabajadores a
tiempo parcial.

El capitulo ITI introduce una serie de modificaciones
para otorgar una mayor seguridad juridica a los per-
ceptores de las prestaciones y subsidios por des-
empleo estableciendo que, para percibir y conservar la
prestacion y el subsidio por desempleo, los beneficiarios
deben estar inscritos y mantener dicha inscripcion a tra-
vés de la renovacion de la demanda de empleo.

Con la finalidad de garantizar una mayor seguridad ju-
ridica, se aclara expresamente en la ley que en los su-
puestos de salida ocasional al extranjero por un

{ATENCION!

periodo maximo de quince dias naturales dentro de
un afio natural, se mantiene la condicién de be-
neficiario y se sigue percibiendo la prestacién o el
subsidio por desempleo. Ademis, se incorporan de
forma expresa como supuestos de suspension de la
prestacién por desempleo la estancia en el extran-
jero hasta un periodo de 90 dias, o el traslado de
residencia al extranjero por un periodo inferior a
doce meses para la bisqueda o realizacion de tra-
bajo, perfeccionamiento profesional o cooperacion
internacional, debiéndose comunicar previamente la
salida a la entidad gestora, que deberd autorizarla, extin-
guiéndose en caso contrario.

En el capitulo IV de esta ley se modifican distintos
preceptos del texto refundido de la Ley del Esta-
tuto de los Trabajadores, que regulan la comisién
negociadora y los sujetos legitimados para actuar,
en representacién de los trabajadores, como interlo-
cutores ante la direccién de la empresa durante el periodo
de consultas que debera tener lugar con cardcter previo a
la adopcion de medidas colectivas de movilidad geografi-
ca (articulo 40), modificacién sustancial de condiciones
de trabajo (articulo 41), asi como en los procedimientos
de suspensién de contratos o reduccién de jornada por
causas econémicas, técnicas, organizativas o de produc-
cién (articulo 47), de despido colectivo (articulo 51.2)
y de inaplicacién de condiciones de trabajo previstas en
convenios colectivos (articulo 82.3).

En el supuesto de despido colectivo, se modifica la
redaccién del articulo 51 en lo referido a la infor-
macién que debe facilitar la empresa, con la finali-
dad de mejorar la seguridad juridica en la delimitacion
de los supuestos de declaracién de nulidad del despido
colectivo por falta de entrega de la documentacién pre-
ceptiva. Por otro lado, el articulo 10 de esta ley adapta el
contenido del articulo 64 de la Ley 22/2003, de 9 de julio,
Concursal, relativo a la tramitacién de los procedimientos
de modificacién sustancial de las condiciones de trabajo

&

SE REFUERZA LA EFICACIA DE LOS ACUERDOS DE FINANCIACION, LIMITANDOSE SU RESCIN-
DIBILIDAD Y SE FACILITA SU CONSTITUCION, EN TANTO QUE SE REFORMA TAMBIEN EL EFEC-
TO SUSPENSIVO DEL DEBER DE PRESENTARSE EN CONCURSO, Y SE EVITA PRECLUSIVAMEN-
TE, DENTRO DEL PLAZO, LA INTERPOSICION DEL CONCURSO NECESARIO. MAS INFORMACION
AL DIA MERCANTIL, PAGS. 9 Y 10 (ARTICULO EN PORTADA, PAG. 12)
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INFORMz}CI(')N
AL DIiA

NOTA IMPORTANTE

&

NO HAY INTROMISION ILEGITIMA EN EL DERECHO AL HONOR POR CONSTAR COMO FIADOR
DE UN PRESTAMO EN EL FICHERO DE LA CENTRAL DE INFORMACION DE RIEGOS DEL BANCO
DE ESPANA, DADO QUE LA CONDICION DE FIADOR NO SUPONE DESMERECIMIENTO ALGUNO.

MAS INFORMACION AL DIA CIVIL, PAG. 5

de caricter colectivo, incluidos los traslados colectivos,
y de suspensién o extincién colectivas de las relaciones
laborales, una vez declarado el concurso, a los cambios
que afectan a la comisién negociadora en procedimientos
de consulta.

El articulo 11 modifica la Ley 36/2011, de 10 de octu-
bre, reguladora de la jurisdiccién social, en relacion con la
modalidad procesal del despido colectivo para que la im-
pugnacion colectiva asuma un mayor espacio. Se aclaran
las causas de nulidad del despido colectivo para dotarlo de
mayor seguridad juridica y se permite que las sentencias
que declaren nulo un despido colectivo sean directamen-
te ejecutables, sin necesidad de acudir a procedimientos
individuales.

SE ESTABLECE UNA TARIFA PLANA EN LAS
COTIZACIONES SOCIALES PARA NUEVAS
CONTRATACIONES INDEFINIDAS DURANTE
3 ANOS

Real Decreto-ley 3/2014, de 28 de febrero, de medidas ur-
gentes para el fomento del empleo y la contratacion indefi-
nida. (BOE miim. 52, de 1 de marzo de 2014)

Con el objetivo de incentivar la contratacién indefini-
da, se aprueba una importante reduccion de las cotizacio-
nes empresariales por contingencias comunes a la Segu-
ridad Social para todas aquellas empresas que formalicen
este tipo de contratos.

Se podran beneficiar de esta medida todas las
empresas, con independencia de su tamaiio, tanto
si la contratacién es a tiempo completo como si
es a tiempo parcial, respecto de los contratos ce-
lebrados entre el 25 de febrero de 2014 y el 31 de
diciembre de 2014, siempre que suponga creacién de
empleo neto.

La cuota empresarial a ingresar por contingencias co-

munes serd de 100 euros mensuales, en los supuestos de
contratos celebrados a tiempo completo, siendo de 75 6
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50 euros mensuales en los contratos a tiempo parcial en
funcién de la jornada de trabajo que se realice.

Con caracter general, estas reducciones se apli-
caran durante un periodo de 24 meses, si bien, y
durante los 12 meses siguientes, las empresas con
menos de 10 trabajadores también tendrin dere-
cho a obtener una reduccién del 50 por 100 de la
cotizacién por contingencias comunes correspondientes
al trabajador contratado de manera indefinida.

También se exige como requisito que la empresa no
haya extinguido contratos de trabajo por causas objetivas
o por despido disciplinario que hubiesen sido declarados
judicialmente improcedentes, o por despidos colectivos.

El requisito anterior afectard tinicamente a las extin-
ciones producidas a partir del 25 de febrero de 2014.

No obstante lo anterior, con el fin de incentivar la con-
tratacion de los trabajadores mas jovenes, si procedera
la reduccion cuando la persona contratada sea un
hijo de un trabajador auténomo, menor de 30 afios,
o mayor de dicha edad cuando tengan especiales
dificultades para su insercion laboral, de acuerdo
con lo establecido en la disposicién adicional décima de
la Ley 20/2007, de 11 de julio, del Estatuto del trabajo
auténomo.

Si el empresario incumple los requisitos para el dis-
frute de estas reducciones estard obligado a reintegrar las
cantidades dejadas de ingresar.

Jurisprudencia

DESPIDO

NO ES VALIDO, NI PRODUCE VALOR
LIBERATORIO EL FINIQUITO CUANDO ESTA
REDACTADO EN TERMINOS QUE INDUCEN
A ERROR SOBRE LA INTENCION DE LAS
PARTES QUE LO FIRMAN



Tribunal Supremo Sala Cuarta — 02/12/2013

Se desestima el recurso de casacién para unificacion
de doctrina interpuesto contra sentencia estimatoria de
la Sala de lo Social del Tribunal Superior de Justicia de
Catalufia, sobre despido.

La Sala declara que la oferta de “la cantidad de siete
mil euros netos (7.000) en concepto de indemnizacion
legal establecida en el articulo 56-1 del Estatuto de los
Trabajadores”, inducfa al error de pensar que se ofrecia
la indemnizacién establecida en el citado articulo 56-1,
pues se hablaba de la indemnizacion legal que establece
ese precepto, cuando realmente se ofrecfa una cantidad
menor, sobre la que no hubo transaccién consciente por
parte del trabajador, cuyo consentimiento quedé viciado
por una redaccién tan poco clara que inducia a pensar
que se daba la indemnizacion legal, lo que permite afir-
mar que la cldusula que nos ocupa debe considerarse, al
menos, oscura, razén por la que, conforme al art. 1288 del
Codigo Civil no puede interpretarse de forma que favo-
rezca a quien la redacto.

Puede leer el texto completo de la sentencia en
www.bdifusion.es Marginal: 2447219

AL DIA MERCANTIL
Legislacion

IMPORTANTE REFORMA DE LA LEY
CONCURSAL

Real-Decreto Ley 4/2014 de 7 de marzo, por el que se adop-
tan medidas urgentes en materia de refinanciacion y rees-

tructuracion de deuda empresarial (B.O.E. de 8 de marzo
de 2014).

Esta reforma procede a reforzar la eficacia de la refinan-
ciacién con la finalidad de conseguir con ello y ademas,
que «la deuda remanente sea soportable, permitiendo asi
que la empresa SIGA atendiendo a sus compromisos en el
tréfico econémico, generando riqueza y cubriendo pues-
tos de trabajo».

Se refuerza la eficacia de los acuerdos de financiacién
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INFORMACI(')N
AL DiA

limitandose su rescindibilidad y se facilita su constitucion,
en tanto que se reforma también el efecto suspensivo del
deber de presentarse en concurso, y se evita preclusiva-
mente, dentro del plazo, la interposicién del concurso ne-
cesario, y se limitan el efecto contundente de realizacion
con garantias reales, de bienes que sean necesarios para
la continuacion de la actividad empresarial.

Asi pues, el conjunto de estas medidas, es tan trascen-
dente en el ambito concursal y también el de la ejecuto-
riedad de garantias reales, como las hipotecas, que hace
indispensable un conocimiento perfecto de su importan-
cia y trascendencia.

Mediante la “homologacién judicial del convenio” sus
efectos trascienden a la acreedora que no los haya sus-
crito. En la disposicién adicional 2? se incluyen, nuevos
créditos en la calificacién privilegiadas de «créditos contra
la masa» y en la disposicion final 5* se dispone que este
Real-Decreto Ley empezard a regir el dfa siguiente de su
publicacién en el B.O.E., o sea, a partir del 9 de marzo
de 2014.

Aparte de observar mejoras fiscales, todo ello se dice «ad
exemplum» y para poner en guardia a los operadores de la
actividad juridica, sobre la urgencia de su pleno estudio.

AL DIA PENAL
Jurisprudencia

SEGURIDAD VIAL

SE DECLARA QUE LA AUTORIZACION
JUDICIAL PARA EFECTUAR UNA ANALITICA
SOBRE EL ALCOHOL EN SANGRE ES UNA
MEDIDA JUSTIFICADA POR EL INTERES
PUBLICO EN BENEFICIO DE LA SEGURIDAD
DE LOS VIANDANTES

{ATENCION!

Tribunal Supremo Sala Segunda — 21/01/2014

Se declara no haber lugar al recurso de casacion for-
malizado contra sentencia condenatoria de la Audiencia
Provincial de Lugo, Seccién 1, por los delitos indicados.

La Sala declara que la autorizacién judicial para efec-
tuar una analitica sobre el alcohol en sangre del recu-
rrente a quien ya se le habfa hecho una analitica en el
hospital donde fue ingresado por razones terapéuticas,
no supuso una injerencia indebida en el derecho a la in-
timidad. Fue decisién autorizada por el Juez de instruc-
cién en el auto de apertura de Diligencias Previas, y se
trata de una medida idénea y apta para concretar la posi-
ble ingesta alcohélica. Fue medida autorizada por la Ley
a la vista del estado del recurrente y de su negativa a so-
meterse al control de alcoholemia y finalmente fue una
medida justificada por el interés ptblico en beneficio de
la seguridad a los usuarios de la calle, y proporcionada.

Y que es indiscutible que de los hechos probados se
desprende que la conducta del acusado retine los ele-
mentos que exigen el tipo penal por lo que se le conde-
na, pues conduce un vehiculo a motor con una tasa de
sangre superior a 1,2 gramos por litro. Asimismo, resulta
que como resultado de su conduccion el copiloto agente
de la Guardia Civil resulté con lesiones.

Puede leer el texto completo de la sentencia en
www.bdifusion.es Marginal: 2447182

AL DiA PROCESAL
Legislacion

SE MODIFICA LA LOPJ PARA FIJAR LOS

SUPUESTOS EN QUE LA JURISDICCION
ESPANOLA PUEDE CONOCER DE DELITOS

&

EL RD-LEY 3/2014, DE 28 DE FEBRERO, DE MEDIDAS URGENTES PARA EL FOMENTO DEL EM-
PLEO Y LA CONTRATACION INDEFINIDA, ESTABLECE UNA TARIFA PLANA REDUCIDA DE LAS
COTIZACIONES SOCIALES PARA NUEVOS CONTRATOS INDEFINIDOS QUE MANTENGAN EL EM-
PLEO NETO DURANTE AL MENOS TRES ANOS. MAS INFORMACION AL DIiA LABORAL, PAG. 8

(ARTICULO DERECHO LABORAL PAG. 36)
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NOTA IMPORTANTE

&

LA LEY ORGANICA 1/2014, DE 13 DE MARZO, MODIFICA LA LOPJ EN LO RELATIVO A LA JUS-
TICIA UNIVERSAL, PARA DELIMITAR LOS SUPUESTOS EN QUE LA JURISDICCION ESPANOLA
PUEDE INVESTIGAR Y CONOCER DE DELITOS COMETIDOS FUERA DEL TERRITORIO EN LOS
QUE ESPANA EJERCE SU SOBERANIA. MAS INFORMACION AL DiA PROCESAL, PAGS. 10Y 11

COMETIDOS FUERA DEL TERRITORIO ESPANOL
Ley Orgdnica 1/2014, de 13 de marzo, de modificacion de
la Ley Orgdnica 6/1985, de 1 de julio, del Poder Judicial,
relativa a la justicia universal. (BOE niim. 63, de 14 de
marzo de 2014)

Es necesario que el legislador determine, de un
modo ajustado al tenor de los tratados internacio-
nales, qué delitos cometidos en el extranjero pue-
den ser perseguidos por la justicia espafiola y en
qué casos y condiciones.

También se delimita con caricter negativo la
competencia de los tribunales espafoles, defi-
niendo con claridad el principio de subsidiarie-
dad. En ese sentido, se excluye la competencia de los
tribunales espafioles cuando ya se hubiese iniciado un
procedimiento en un Tribunal Internacional o por la ju-
risdiccion del pais en que hubieran sido cometidos o de
nacionalidad de la persona a la que se impute su comi-
sién, en estos dos dltimos casos siempre que la persona
a que se imputen los hechos no se encuentre en Espafia
0, estando en Espafia vaya a ser extraditado a otro pafs o
transferido a un Tribunal Internacional, en los términos
y condiciones que se establecen.

En todo caso, los jueces y tribunales espafioles
se reservan la posibilidad de continuar ejercien-
do su jurisdiccion si el Estado que la ejerce no
estd dispuesto a llevar a cabo la investigacién o
no puede realmente hacerlo. La valoracién de estas
circunstancias, que por su relevancia corresponderd a la
Sala 2 * del Tribunal Supremo, se llevara a cabo confor-
me a los criterios recogidos en el Estatuto de la Corte
Penal Internacional.

La regulacion introduce limites a la jurisdiccion es-
pafiola que deben ser aplicados a las causas actualmente
en trdmite, pues los Tribunales espafioles no pueden
continuar procedimientos sobre los que ya carez-
can de jurisdiccion.

SUBVENCIONES
Estatales

SE CONCEDEN SUBVENCIONES AL
VEHICULO EFICIENTE (PIVE-4)

Real Decreto 830/2013, de 25 de octubre, por el que regula
la concesion directa de subvenciones del “Programa de In-
centivos al Vehiculo Eficiente (PIVE-4)". (BOE niim. 259,
de 29 de octubre de 2013 )

Final de la convocatoria: 30 de abril de 2014

SE CONCEDEN SUBVENCIONES AL
VEHICULO EFICIENTE (PIVE-5)

Real Decreto 35/2014, de 24 de enero, por el que se regula
la concesion directa de subvenciones del “Programa de In-
centivos al Vehiculo Eficiente (PIVE-5)". (BOE niim. 24,
de 28 de enero de 2014)

Final de la convocatoria: 29 de enero de 2015

SE CONCEDEN AYUDAS A TRABAJADORES
AFECTADOS POR RESTRUCTURACION DE
EMPRESAS

Real Decreto 908/2013, de 22 de noviembre, por el que se
establecen las normas especiales para la concesion de ayu-
das extraordinarias a trabajadores afectados por procesos de
reestructuracion de empresas. (BOE niim. 281, de 23 de
noviembre de 2013)

Final de la convocatoria: tres meses desde la ex-
tincion de los contratos de los trabajadores afectados por
el despido colectivo; y dos meses desde la extincién de
los contratos de trabajo para las empresas en concurso
de acreedores.
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EN PORTADA

REFORMA DE LA LEY CONCURSAL
(Real-Decreto Ley 4/2014 de 7 de marzo, por el que

se adoptan medidas urgentes en materia de refinan-
ciacion y reestructuracion de deuda empresarial)

Carlos Pavon. Director del Departamento Concursal de IURE Abogados
Auxiliadora Blazquez y Carmen Querol. Abogadas de IURE Abogados

Teniendo en cuenta que la reciente reforma objeto del presente andlisis busca impulsar la negociacion

extrajudicial para evitar la entrada masiva de las empresas al proceso concursal, los principales aspec-

tos desarrollados a continuacién se centrardn en la modificacion de los acuerdos de refinanciacion y

su homologacién judicial.

Se analizan por tanto ambas figuras, sin perjuicio de otras modificaciones integradas en la mencionada

reforma.

Recientemente ha sido aprobada la
nueva normativa concursal por el Con-
sejo de Ministros del pasado viernes 7
de marzo, fruto del Real Decreto-ley
por el que se adoptan medidas urgen-
tes en materia de refinanciacion y rees-
tructuracion de deuda empresarial.

El objetivo de la mencionada re-
forma de la regulacién concursalis-
ta es evitar que una deudora con un
alto indice de adeudos e insuficiencia

12 Economist & Jurist

de liquidez como para superar su si-
tuacién de insolvencia, pero que sin
embargo, cuente con expectativas de
crecimiento, fruto de la generacién de
beneficios obtenidos de la explotacién
de su actividad y, con una viabilidad
operativa, se vea abocada a solicitar
un concurso voluntario de acreedo-
res en caso de no alcanzar con éxito
un acuerdo de refinanciacion con sus
acreedores.

En este sentido, una vez compro-
bada la dificultad para alcanzar acuer-
dos entre la deudora y sus acreedores
financieros derivada no tanto de la
falta de entendimiento entre las par-
tes, sino por la rigidez establecida en
la normativa preconcursal previa a su
modificacion, las medidas suscepti-
bles de eludir posibles obstaculos
a fin de conseguir una refinancia-
cién mas flexible y, prospera en el
término de los acuerdos son los frac-



cionamientos de pago, el acudir a
quitas y, la conversién de deuda a
través de su capitalizacion.

Como curiosidad, el legislador
ha afadido como contenido de es-
tas medidas urgentes en materia de
refinanciacién, que una vez haya
sido formulada la comunicacién
acotada en el Articulo 5-bis, no
podra formularse de nuevo por
la misma deudora hasta que haya
transcurrido un afo.

Otra novedad del articulo 5 bis es
que se ordenara por el secreta-
rio judicial, la publicacién en el
Registro Piblico Concursal de la
resolucién que se decrete en re-
lacién a la comunicacion presen-
tada por la deudora, o si se tratase
de una negociacién para acometer un
acuerdo extrajudicial de pago, proce-
derd el notario o el registrador mer-
cantil conforme a lo previsto a los
términos que reglamentariamente se

determinen.

Todas estas reglas buscan en defi-
nitiva la obtencién de una mejora en
la posicién patrimonial de la deudora,
fomentando un periodo de negocia-
ciones sin empeorar o acrecentar la

situacién de insolvencia.

Asimismo, también ha sido conve-
niente establecer en relacién al pre-
cepto 56, relativo a la paralizacion de
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e ey 22/2003, de 9 de julio, Concursal. (Normas basicas. Marginal:
24050). Arts.; 5 bis, 71, 71 bis, 156, DA 4°.

e Real-Decreto Ley 4/2014 de 7 de marzo, por el que se adoptan me-
didas urgentes en materia de refinanciacion y reestructuracién de
deuda empresarial. (Legislacién General. Marginal: 690333)

ejecuciones de garantfas reales, que
con motivo de la comunicacién
del inicio de negociaciones a fin
de lograr un determinado acuer-
do de refinanciacién, se pueda
suspender, durante este periodo
de tiempo, las ejecuciones judi-
ciales de bienes que resulten ne-
cesarios para la continuidad de la
actividad empresarial de la deu-
dora. Es mas, tampoco podrin
llevarse a cabo las ejecuciones

singulares promovidas por los
acreedores financieros referidas en
la DA 4° LC, por lo que se suspen-
derdn siempre que se justifique que
un porcentaje no inferior al 51% de
acreedores de pasivos financieros han
apoyado expresamente el inicio de las
negociaciones con vistas a la suscrip-
ci6n de un acuerdo de refinanciacion.

Gracias a esta ampliacién de vias a
las que acudir en el seno de una refi-

“Una vez haya sido formulada la
comunicacion acotada en el Articulo 5-bis,
no podra formularse de nuevo por la misma
deudora hasta que haya transcurrido un

ano”’
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EN PORTADA

“Con motivo de la comunicacion del

inicio de negociaciones a fin de lograr un
determinado acuerdo de refinanciacion, se
puede suspender, durante este periodo de
tiempo, las ejecuciones judiciales de bienes
que resulten necesarios para la continuidad
de la actividad empresarial de la deudora”

nanciacion del 5 bis, se prevé que con
la puesta a disposicién de este tipo
de facilidades a las empresas que se
encuentren en fase preconcursal, ya
comunicada y autorizada por el Juez
de lo Mercantil, posiblemente se con-
siga que el gran ntimero de compafifas
espafiolas que se estén planteando ac-
tualmente solventar su insolvencia, se
sanee financieramente para asi, lograr
el reflotamiento de las mismas.

DISPOSICION ADICIONAL
CUARTA

Uno de los apartados mds profu-
samente modificados por la dltima
reforma concursal ha sido el relativo
a la homologacién judicial de los
acuerdos de refinanciacién, la cual
se encuentra inserta en la disposicion
adicional cuarta de la Ley 22/2003, de
9 de julio, Concursal (LC).

Los acuerdos de refinanciacién re-
gulados en la LC responden a la nece-
sidad de proteger determinados com-
promisos adquiridos por el deudor y
sus acreedores que, si bien podrian
ser susceptibles de rescisién ante un
eventual concurso de aquél, quedan
amparados por la norma al priorizar
el legislador la proteccién de su via-
bilidad empresarial (este es uno de los
requisitos exigidos en la norma para
dotar de proteccién legal al acuerdo)

14 Economist & Jurist

frente al derecho de los acreedores
del concurso a lograr la recomposi-
ci6n patrimonial del deudor, en caso
de frustracién de la refinanciacion y
su declaracion en concurso.

Pues bien, la extensién del conte-
nido de los acuerdos de refinancia-
cién a los acreedores no firmantes del
mismo constituye el objeto de la dis-
posicién adicional cuarta, mediante
la homologacién judicial del acuerdo.
Es decir, la homologacién tnicamente
resulta necesaria en caso de preten-
derse dicha extension de efectos a
otros acreedores, pues en otro caso no
serd preceptiva dicha homologacion.

Con la modificacién operada en
esta materia, el contenido de la dis-
posicién adicional cuarta ha pasado
a contar con trece apartados, frente
a los siete con que contaba anterior-
mente, lo cual pone de relieve la im-
portancia dada en la reforma a esta
cuestion. Ello obedece, sin duda, a
la importante frustracién de las ne-
gociaciones entre el deudor y sus
acreedores para alcanzar acuerdos de
refinanciacién cuando una mayoria
significativa de éstos no muestra una
verdadera voluntad por participar de
la negociacion.

Asi, la primera modificacién ha
sido la reduccién del pasivo que
debe aprobar el acuerdo para que

éste resulte homologable, fijan-
dose actualmente en el 51% del
pasivo financiero, indicando a con-
tinuacién que tendran dicha cualidad
los titulares de cualquier endeudamien-
to financiero con independencia de
que estén o no sometidos a supervision
fimanciera, excluyéndose los acree-
dores por operaciones comerciales y
los acreedores de pasivos de derecho
publico. Tampoco computardn a estos
efectos los acreedores que tengan la
consideracién de persona especial-
mente relacionada con el deudor.

Con la regulacién anterior, el efec-
to producido por la homologacién
judicial permitia que los efectos de
la espera pactada para las entidades
financieras que lo hubieran suscrito
se extendiera a las restantes entidades
financieras acreedoras no participan-
tes o disidentes cuyos créditos no es-
tuvieran dotados de garantfa real. Sin
embargo, con la reciente modifica-
cién, a los acreedores con garantia
real se les dedica un tratamiento
especifico en el sentido de fijar
el valor de la garantia real como
limite excluido de los efectos de
la homologacién del acuerdo, re-
gulando de forma pormenorizada el
modo de cdlculo de dicho valor.

A estos efectos, se entenderd por va-
lor de la garantia real de que goce cada
acreedor el resultante de deducir, de
los nueve décimos del valor razonable
del bien sobre el que esté constituida
dicha garantia, las deudas pendientes
que gocen de garantia preferente sobre
el mismo bien, sin que en ningiin caso
el valor de la garantia pueda ser inferior
a cero ni superior al valor del crédito
del acreedor correspondiente. Sentado
lo anterior, resulta indispensable co-
nocer el valor razonable del bien ob-
jeto de garantia, para lo cual la norma
dispensa el modo de fijarlo para los
valores mobiliarios cotizados (precio
medio ponderado de negociacién en
el dltimo trimestre), inmuebles (infor-



me emitido por sociedad de tasacion)
y resto de bienes (informe de experto
independiente).

Mis atin, el contenido del acuer-
do que puede extenderse al resto
de acreedores de pasivos finan-
cieros se amplia frente a la regu-
lacién anterior de acuerdo a las
diversas mayorias que se hubieran
alcanzado con la negociacion:

— Si se ha alcanzado un 60%, las espe-
ras, ya sean de principal, de intereses
o de cualquier otra cantidad adeuda-
da, con un plazo no superior a cinco
aiios, o la conversion de deuda en
préstamos participativos durante el
mismo plazo.

— Si se ha alcanzado un 75%, el con-
tenido extensible es el siguiente:

o Las esperas con un plazo de cin-
co anios o0 mds, pero en ningin

caso superior a diez.

o Las quitas.

® [a conversion de deuda en accio-

nes o participaciones de la sociedad

deudora.

La conversion de deuda en prés-
tamos participativos por un pla-
zo de cinco aiios o mds, pero en
ningin caso superior a diez, en
obligaciones convertibles o prés-
tamos subordinados, en présta-
mos con intereses capitalizables
o0 en cualquier otro instrumento
financiero de rango, vencimiento
o caracteristicas distintas de la

deuda original.

® [q cesion de bienes o derechos a
los acreedores en pago de la tota-
lidad o parte de la deuda.

Sin embargo, en cuanto a los acree-
dores con garantfa real, también pue-
den verse afectados por la parte de su
crédito que no exceda del valor de la
garantia real, siempre que uno o mds
de dichos efectos hayan sido acordados,
con el alcance que se convenga, por las
siguientes mayorias, calculadas en fun-

“Los acreedores de pasivos financieros con
garantia real podran verse compelidos por
los términos del acuerdo, aun no habiéndolo
aprobado expresamente, tanto para la parte
del crédito que exceda del valor otorgado
por la norma a la garantia real, como por el
importe objeto de garantia”
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EN PORTADA

“Se amplian las posibilidades de acuerdo
entre deudor y acreedor, restringiendo los
supuestos pero eliminando la necesidad de

quérum”

cion de la proporcién del valor de las
garantias aceptantes sobre el valor total
de las garantias otorgadas:

a. Del 65%, cuando se trate de las
medidas previstas en el primer
apartado (las que resulten aproba-
das por el 60% de los acreedores de
pasivos financieros).

b. Del 80%, cuando se trate de las
medidas previstas en el segundo
apartado (las que resulten aproba-
das por el 75% de los acreedores de
pasivos financieros).

Por tanto, a la luz de la reforma,
los acreedores de pasivos finan-
cieros con garantia real podrdn
verse compelidos por los térmi-
nos del acuerdo, atin no habién-
dolo aprobado
cuando concurran los requisitos

expresamente,

anteriormente mencionados, tan-
to para la parte del crédito que exce-
da del valor otorgado por la norma a
la garantia real, como por el importe
objeto de garantia, en su caso, si una
mayoria suficiente de los acreedores
igualmente dotados de garantia real
aprueban el acuerdo.

La presente disposicién constituye,
por todo lo anterior, una de las modi-
ficaciones mads relevantes operadas
con la reforma, tanto en lo relativo a
la regulacion de las nuevas mayorias,
como al contenido que se puede ex-
tender a los acreedores disidentes del
acuerdo, incluyendo en los mismos a
los acreedores con garantia real.
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ACCIONES DE REINTEGRACION:
ESPECIAL CONSIDERACION

DE LOS ACUERDOS DE
REFINANCIACION

Hasta ahora, la no rescindibilidad
de los acuerdos de refinanciacién ve-
nia recogida en el apartado 6 del arti-
culo 71, sin embargo con la entrada en
vigor de esta nueva reforma de la ley
concursal, se pasa a recoger esta
consideracion de no rescindibles
en un nuevo articulo 71.bis, afia-
diendo un nuevo supuesto.

Se mantiene en cuanto a su redac-
cién, la no rescindibilidad de aquellos
acuerdos, negocios, actos y pagos al-
canzados por el deudor y las garantias
constituidas en ejecucién de dichos
acuerdos, cualquiera que sea su na-
turaleza cuando en virtud de los mis-
mos se amplie de forma significativa
el crédito o se modifiquen o extingan
obligaciones. Manteniéndose la ne-
cesidad de que dicho acuerdo haya
sido suscrito por tres quintas partes
del pasivo, se elimina la necesidad de
experto independiente pasando a ser
sustituido dicho informe por una cer-
tificacién del auditor de cuentas de la
sociedad.

El nuevo supuesto de no rescindi-
bilidad de los acuerdos de refinancia-
cién se encuentra desarrollado en el
apartado 2 del citado articulo 71. Bis,
el cual contempla que los acuerdos
incrementen la proporcion del
activo sobre el pasivo, que las ga-
rantias otorgadas no excedan de
los nueve décimos de la deuda

pendiente, que el tipo de interés
aplicable a la deuda resultante
del acuerdo de refinanciacién
no exceda en mas de un tercio
al aplicable a la deuda preexis-
tente, y que esté formalizado en
escritura publica no serén rescin-
dibles, sin necesidad de alcanzar
una mayoria de pasivo. Es decir, se
amplian las posibilidades de acuerdo
entre deudor y acreedor, restringiendo
los supuestos pero eliminando la ne-
cesidad de quérum.

Unido a este nuevo supuesto de
no rescindibilidad de los acuerdos de
refinanciacioén y en particular, dentro
del supuesto de acuerdos que con-
templen aplazamiento de deuda con
devengo de interés, la disposicion adi-
cional primera del decreto, establece
que el Banco de Espafa fijara los
criterios necesarios para la clasi-
ficacién como riesgo normal de
las operaciones de reestructura-
cién de deuda como consecuen-
cia de la firma de un acuerdo de
refinanciacién. De esta manera se
podré conocer qué entenderdn las en-
tidades financieras como operaciones
de riesgo normal para conceder una
nueva refinanciacion a empresas via-
bles con un sobreendeudamiento.

NUEVA CLASIFICACION DE LOS
CREDITOS

Hasta el momento, cualquier acree-
dor que se considere especialmente
relacionado con el deudor, como sus
socios, conlleva la subordinacién de su
crédito de forma inmediata. No obs-
tante, aquellos acreedores que ha-
yan capitalizado parte de su crédi-
to en cumplimiento de un acuerdo
de refinanciacion de los regulados
en el articulo 71.bis, no se consi-
deraran personas especialmente
relacionadas con el concursado, y
por tanto no pasaran a considerar-
se acreedores subordinados.



lgualmente dentro del apartado de
personas especialmente relacionadas
con el deudor, se incluyen aquellos ad-
ministradores de hecho, que sin serlo
formalmente del concursado inter-
vienen en sus decisiones. Pues bien,
aquellos acreedores que hayan
suscrito el acuerdo de refinancia-
cién contemplado en el articulo
71.bis o en la disposicion adicio-
nal cuarta de la Ley Concursal no
se considerara administrador de
hecho, salvo prueba en contra-
rio por aquellas obligaciones que
asuma el deudor en cumplimien-
to del plan de viabilidad unido a
dicho acuerdo de refinanciacién.

El articulo 86, regulador de los
créditos contra la masa, contempla
entre los supuestos de dichos créditos
contra la masa el denominado fresh
money, créditos que supongan nuevos
ingresos de tesorerfa calificandolos
dentro de este grupo en su 50%. Di-
cha clasificacién va a quedar inaplica-
ble durante dos afios desde la entrada
en vigor de este real decreto, pasando

a considerarse como créditos contra la

masa el 100% de dicho fresh money,
pudiendo ser otorgado dicha tesoreria
por el propio deudor o por personas
especialmente relacionadas con éste,
si bien no pudiendo consistir en una

ampliacion del capital del concursado.

NUEVA CUALIFICACION DE
CONCURSO CULPABLE

Hasta la fecha, las presunciones
de culpabilidad del concurso, vienen
reguladas en el articulo 165 de la Ley
pre-
sunciones en el incumplimiento de

Concursal, basandose dichas
la solicitud del concurso, la falta de
colaboracién del deudor, o la falta de
formulacion de cuentas. El presente
proyecto, dentro de su objetivo de fo-
mentar la negociacién del deudor y sus
acreedores, incorpora una nueva pre-
suncién de culpabilidad respecto de
aquel deudor que se hubiera negado
sin causa razonable a la capitalizacion
de créditos de sus acreedores conlle-
vando la frustracion de un acuerdo de
refinanciacién del articulo 71.bis o de
la disposicién adicional cuarta.

Del mismo modo, y dentro de
las personas que pueden ser
afectadas por una eventual sen-
tencia de calificacién culpable,
se incorporan aquellos socios
que se negaran a la capitaliza-
cion de sus créditos o a una emi-
sién de valores. No obstante, los
administradores de dicha sociedad
que propongan a la junta un acuer-
do de capitalizacién de créditos o de
emision de valores, y ésta sea retra-
sada por los socios, no se verdn afec-
tados por la calificacién en relacién
a la presuncién anterior.

MODIFICACIONES FISCALES

En relacién con las escrituras
publicas que contengan quitas o
minoraciones de las obligaciones
del deudor que se incluyan en
los acuerdos de refinanciacién
o en los acuerdos extrajudicia-
les de pago regulados en la Ley
Concursal quedaran exentas de
tributacién. ®

W
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;CUANDO LA INSCRIPCION REGISTRAL

NO SIRVE?

La prescripcion adquisitiva contra el titular registral
a raiz de la sentencia del Tribunal Supremo de 21

de enero de 2014

Castor Villar Gonzalez y Sergio Berenguer Pascual
Abogados de Diaz-Bastien & Truan Abogados

Recientemente se ha publicado la sentencia de 21 de enero de 2014 dictada por la Seccion 1° de la
Sala de lo Civil del Tribunal Supremo, donde se dirime bajo qué normas, Ley Hipotecaria o Cdédigo
Civil (en adelante, LH y CC respectivamente), operaria la prescripcion adquisitiva contra tabulas de

un usucapiente en perjuicio de un tercero hipotecario.

La sentencia ha puesto fin a una discusion juridica que venia manteniendo un importante sector
doctrinal respecto a la vigencia y aplicabilidad del art. 1949 CC en relacién con el art. 36 LH, cuyas
redacciones parecian incompatibles respecto a la prescripcién adquisitiva ordinaria, resolviéndose aho-
ra definitivamente la disputa conforme a que el art. 1949 CC debe entenderse tdcitamente derogado.

Para comprender el nicleo de la
cuestion relativa a la prescripcion ad-
quisitiva contra tabulas suscitada en
la mencionada sentencia es necesario
presentar brevemente cudles son los
presupuestos de hecho de cada un
de estas disposiciones.

Pues bien, el supuesto de hecho
del art. 1949 CC se circunscribe a
dar solucién a hipotéticos casos de
prescripcién adquisitiva ordinaria en

18 Economist & Jurist

situaciones de: 1) dos inscripcio-
nes de titulos que causen una doble
inmatriculacién; 2) una inscripcion
registral de un titulo sin que concu-
rran las exigencias del art. 34 LH, y
por tanto quedarfan excluidos los pri-
vilegios otorgados por el Derecho al
tercero hipotecario.

En cambio, el supuesto regulado
en el art. 36.1 LH ofrece una accién
eficaz para el usucapiente, ya sea or-

dinario o extraordinario, que no ha
inscrito atn su titulo (el que sea)
en el registro al tiempo de la inscrip-
cién registral lograda por un tercero
hipotecario, independientemente de
que la usucapién esté consumada o

esté en vias de consumarse.

En definitiva, el art. 36.1 LH
no prevé la solucién de un su-
puesto de doble inscripcién sino
que ofrece una via para que el



usucapiente (consumado o en vias
de hacerlo) pueda accionar fren-
te al tercero hipotecario vy, por el
mecanismo del art. 36.1 LH, remover
de la inscripcion registral al tercero
hipotecario (art. 34 LH) y lograr que
se inscriba el titulo del usucapiente
siempre y cuando, evidentemente,
se cumpla el marco normativo de la
prescripcién previsto en la legislacién
civil pura.

Sentado lo anterior es el momen-
to para describir con mayor detalle el
grueso de la cuestion.

Segiin la Ley Hipotecaria se
podran inscribir en el Registro los
titulos traslativos o declarativos
del dominio de los inmuebles o
de los derechos reales impuestos
sobre los mismos. Y si bien, aunque
todos estos titulos gozan de la posibili-
dad de ser inscritos, no todos disfrutan
de la proteccioén privilegiada prevista
en el art. 34 LH, en cuyo tenor se dis-
pone lo siguiente: “El tercero que de
buena fe adquiera a titulo oneroso
algtin derecho de persona que en el
Registro aparezca con facultades
para transmitirlo, serd manteni-
do en su adquisicién, una vez que
haya inscrito su derecho, aunque

LEGISLACION
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e (Cadigo Civil. (Normas basicas. Marginal: 3716). Art.1949

e Ley Hipotecaria, texto refundido segiin decreto de 8 de febrero de
1946 (Normas basicas. Marginal: 3669). Arts.; 34, 35, 36.

después se anule o resuelva el del
otorgante por virtud de causas que
no consten en el mismo Registro”;
esto es, sensu contrario, los negocios
a titulo lucrativo susceptibles de ser
inscritos no estarfan protegidos bajo el
paraguas del art. 34 LH.

Aunque esta disposicion es cla-
ra respecto al tercero hipotecario de
buena fe, existen figuras previstas
en el Cédigo Civil-como la del
usucapiente—que para la Ley Hi-
potecaria también merecen una
proteccién especifica con el obje-

to de que puedan tener acceso al
Registro. Tal es el caso del art. 36.1
LH que ofrece un ttil instrumento ju-
ridico para dirimir cualquier conflicto
que se pudiera dar entre un usuca-
piente y un tercero hipotecario (art.
34 LH). Asi mismo, en aparente
conflicto nos encontramos frente al
art. 1949 CC, cuyo precepto prevé
como regla general que contra un
titulo inscrito en el Registro no
cabe la usucapién ordinaria con-
tra tabulas sino en virtud de otro
titulo igualmente inscrito.
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DERECHO

CIVIL

CUADRO DE DISPOSICIONES CONTROVERTIDAS

Art. 1949 Cadigo Civil
REDACCION VIGENTE DESDE EL 1 DE MAYO DE

Art. 36 Ley Hipotecaria

REDACCION VIGENTE DESDE EL 31 DE DICIEMBRE

1989

Contra un titulo inscrito en el Registro
de la Propiedad

no tendra lugar

la prescripcion ordinaria del dominio o
derechos reales

en perjuicio de tercero,

sino en virtud de otro titulo igualmente
inscrito,

debiendo empezar a correr el tiempo
desde la inscripcion del segundo.
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DE 1946

Frente a titulares inscritos que tengan
la condicion de terceros con arreglo al ar-
ticulo 34,

s6lo prevalecera

la prescripcion adquisitiva consumada
o la que pueda consumarse dentro del afio
siguiente a su adquisicion,

en los dos supuestos siguientes:

a. Cuando se demuestre que el adquiren-
te conocié o tuvo medios racionales y
motivos suficientes para conocer, antes
de perfeccionar su adquisicién, que la
finca o derecho estaba poseida de he-
cho y a titulo de dueifio por persona dis-
tinta de su transmitente.

b. Siempre que, no habiendo conocido
ni podido conocer, segin las normas
anteriores, tal posesion de hecho al
tiempo de la adquisicién, el adquirente
inscrito la consienta, expresa o tacita-
mente, durante todo el aiio siguiente a
la adquisicién. Cuando la prescripcién
afecte a una servidumbre negativa o no
aparente, y ésta pueda adquirirse por
prescripcion, el plazo del afio se con-
tara desde que el titular pudo conocer
su existencia en la forma prevenida en
el apartado a), o, en su defecto, desde
que se produjo un acto obstativo a la
libertad del predio sirviente.



Tradicionalmente esta tensién
se solucionaba doctrinalmente
por un importante sector mante-
niendo que el art. 1949 CC debia
entenderse derogado por el art. 36
LH en virtud del principio lex pos-
terior derogat priori, ya que estable-
cfa una regulacién novedosa y distinta
en comparacién con la originaria del
Cédigo Civil. Sin embargo, nétese, el
art. 36 LH no exige que exista un titulo
inscrito a favor del usucapiente—como
asi lo exige el art. 1949 CC—para que
pueda operar la usucapién en contra
del titular registral, y por tanto con-
sideramos que en realidad no existe
ningtin solapamiento normativo pleno
entre ambos preceptos (debiendo rein-
terpretarse ambos de forma que sean
compatibles y complementarios).

Sin embargo, a pesar del criterio
mantenido en la reciente sentencia
que declara totalmente derogado el art.
1949 CC, nos inclinamos doctrinal-
mente por preservar la vigencia del re-
ferido precepto ya que entendemos que
podria dar solucién a determinados su-
puestos de hecho concretos y distintos
a los previstos en el art. 36 LH.

Asi el art. 1949 CC, por un lado,
se refiere a casos de prescripcion ad-
quisitiva ordinaria-nunca la extraordi-
naria-donde existen dos inscripcio-
nes; ya sea de forma consecutiva, ya
sea en paralelo.

La primera se refiere a los supues-
tos de inscripciones registrales deriva-
das de adquisiciones a titulo gratuito,
donde no hay un conflicto con el titu-
lar originario (el conflicto surgiria des-
pués tras la anulacion del titulo). Este
serfa un supuesto residual a la vista
de la regulacion hipotecaria que entré
en vigor a mitad del siglo pasado, de-
biéndose reinterpretar el art. 1949 CC
para dar cobertura a los supuestos que
quedaban fuera de la Ley Hipotecaria.
De esta forma resulta imprescindible
que el usucapiente no sea considerado

tercero hipotecario en virtud del art.
34 LH puesto que, en tal caso, su ad-
quisicién—incluso a non domino—seria
inatacable.

La segunda exigirfa que hubiese dos
inscripciones en paralelo (doble inma-
triculacién), contradictorias e incom-
patibles entre si, y a la vez igualmente
protegidas por el art. 34 LH, siendo éste
el motivo por el cual no pueden operar
los privilegios previstos en la legislacién
hipotecaria para ambos terceros adqui-
rentes a titulo oneroso, debiendo entrar
en juego las reglas y normas del Codi-
go Civil, esto es, el art. 1949 CC entre
otros que sean aplicables.

El art. 36 LH, por otro lado, pre-
vé una regla general y diversas excep-
ciones. La regla general consiste en
que la usucapiéon puede operar
contra tabulas en perjuicio del ti-
tular registral, sin distinguir entre
prescripcién ordinaria y extraor-
dinaria, respecto del dominio y de los
derechos reales limitados de goce que
estén debidamente inscritos a favor
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de un tercero. Dicho de otro modo, la
circunstancia de figurar inscrito
en el Registro ,el dominio y/o el
derecho real de goce, no impide
que otras personas puedan adqui-
rirlos por prescripcién adquisitiva.

Sin embargo, si bien se permite la
prescripcién contra tabulas, en los
casos de usucapion consumada o
cuasi consumada este modo de ad-
quirir la propiedad se encuentra
ciertamente limitado a favor del
tercero hipotecario y la proteccion
que la Ley Hipotecaria a éste le brinda:

1. La usucapién consumada con-
tra el titular originario no podra
oponerse frente al tercero hi-
potecario del art. 34 LH que
adquiera un bien inmueble o de-
recho real siempre y cuando no se
demuestre que este tercer adqui-
rente previamente, al tiempo
de perfeccionarse la adquisi-
cion, conocia o tuvo medios y
motivos suficientes para conocer
que la finca o derecho estaba

e Sentencia del Tribunal Supremo de fecha 21 de enero de 2014,
nim. 841/2013, N° Rec. 916/2011, (Marginal: 2447925)

e Sentencia del Tribunal Supremo de fecha 19 de julio de 1999, nim.
654/1999, N° Rec. 51/1995, (Marginal: 2448823)
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poseida de hecho y a titulo de
duefio por persona distinta de
su transmitente.

2. Asimismo, siempre que no se co-
nociera 0o no se pudiera conocer
tal posesién de hecho al tiempo
de la adquisicion, el tercero hi-
potecario dispondra de un afio
para enervar o interrumpir la
prescripcion adquisitiva consu-
mada o cuasi consumada. En caso
contrario la posesion de hecho del
usucapiente se entenderd consen-
tida expresa o tdcitamente por el
tercero hipotecario.

Por dltimo, y a la vista de todo el
régimen juridico que se acaba de ex-
poner, solamente cabe ver por qué la
sentencia de 21 de enero de 2014
del Tribunal Supremo decide sin
ninguna vacilacién declarar la de-
rogacién tacita del art. 1949 CC.

Para desmarcarse de la anterior—y
no tan radical-jurisprudencia de la
Sala de lo Civil en relacién con el art.
1949 CC, la sentencia de 21 de ene-
ro de 2014 arguye que «aun cuando
esta Sala ha hecho mencién al articulo
1949 del Cédigo Civil en sentencias
como las de 28 de febrero de 2001 (RC
2589/1996) y 20 de febrero de 2007
(RC niim. 390/2000), sin descartar su
vigencia, lo ha hecho de modo inciden-

tal pues en los casos alli contemplados
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no dependia de su aplicacion el resul-
tado del proceso, lo que no ocurre en el
presente ya que la “ratio decidendi” de
la sentencia hoy impugnada viene dada
precisamente por la aplicacion al caso
de dicho precepto».

La sentencia continda en su and-
lisis sobre el nicleo de la cuestion
fundamentando que: «El nuevo ar-
ticulo 36 de la Ley Hipotecaria (texto
vigente desde 1944) contempla dos si-
tuaciones distintas y contiene una regu-
lacion diferente de la anterior respecto
de la prescripcion adquisitiva frente
al tercero registral; tales situaciones
son: 19) La usucapion que se produce
contra el titular inscrito mientras tiene
lugar la posesion «ad usucapionem»; y
2) La que se produce frente al tercer
adgquirente de ese titular, que revine las
condiciones del articulo 34 de la Ley
Hipotecaria.

En el primer caso, la solucién viene
a coincidir con la del anterior articu-
lo 35 LH pues se dice ahora que «en
cuanto al que prescribe y al dueiio del
inmueble o derecho real que se esté
prescribiendo y a sus sucesores que no
tengan la condicion de terceros, se ca-
lificard el titulo y se contard el tiempo
con arreglo a la legislacion civil» ; pero
no sucede igual en el segundo supuesto
para el que, sin distincion entre usuca-
pion ordinaria y extraordinaria, se con-
tiene una nueva regulacion sobre la ef-
cacia de la prescripcion adquisitiva en
perjuicio de tercero hipotecario, pues
ahora no se exige que el usucapiente
tenga inscripcion alguna a su favor,
sino que adopta como criterio el del co-
nocimiento real o presunto por parte de

dicho tercero de la situacion posesoria
«ad usucapionem». En tal caso preva-
lece contra el «tercero hipotecario» la
prescripcion adquisitiva ya conswma-
da en el momento de la adqm'sicio’n, 0
que pueda conswmarse dentro del avio
siguiente, en dos supuestos: a) Cuando
se demuestre que el adquirente cono-
¢ié o tuvo medios racionales y motivos
suficientes para conocer, antes de per-
feccionar su adquisicion, que la finca
o derecho estaba poseida de hecho y a
titulo de dueiio por persona distinta de
su transmitente; y b) Cuando, fuera del
caso anterior, el «tercero hipotecario»
consienta dicha posesion, apta para la
adquisicion del dominio, de forma ex-
presa o tdcita, durante todo el afio si-
guiente a la adquisicion».

Sala de lo Civil

concluye su razonamiento de forma

Finalmente la

absolutamente terminante procla-
mando que: «Se trata, en definitiva, de
un nuevo régimen totalmente distinto
del anterior en lo que afecta a la posi-
cion del «tercero hipotecario», que ha
venido a sustituir en su integridad el
previsto en el articulo 1949 del Cédigo
Civil, en cuanto que, al no distinguir,
debe entenderse que afecta tanto a la
prescripcién ordinaria como a la ex-
traordinaria». (...) «Lo razonado hasta
ahora comporta que no se pueda man-
tener la argumentacion de la sentencia
recurrida favorable a la vigencia del
articulo 1949 del Codigo Civil (... )».

Dicho esto ultimo, una vez expues-
ta la ratio decidendi de la sentencia
que hemos tratado, poco mds se pue-
de anadir que contribuya a esclarecer
la postura actual del Tribunal Supremo,
restando Unicamente que manifeste-
mos al respecto nuestras propias con-
clusiones previamente adelantadas.

Es indiscutible que existe un in-
veterado conflicto entre las normas



aqui expuestas y, a nuestro juicio, es
notorio que al menos parcialmente ha
habido una derogacion tacita del art.
1949 CC, debiendo reinterpretarse el
mismo de forma que complemente la
Legislacion Hipotecaria en aquellos
supuestos no previstos en ella. De
esta manera discrepamos con el nue-
vo criterio del Tribunal Supremo en el
sentido de que la derogacién tenga un
alcance absoluto.

El motivo sobre el cual se susten-
ta nuestra postura ya se encontra-
ba expuesta en la ratio decidendi de
la sentencia de fecha 19 de julio de
1999 dictada por la Sala Primera del
Tribunal Supremo, siendo ponente el
Excmo. Sr. D. José Menéndez Her-
nindez—que ademds de Magistrado
también era Registrador—, resolvién-
dose en dicha ocasién un supuesto de
hecho peculiar: una doble inmatricu-
lacién originada por una doble venta.
En esta sentencia uno de los deman-
dados aleg6 que se habia consumado
la prescripcién adquisitiva frente a
la titularidad registral esgrimida por
su oponente, concluyendo el Tribu-
nal Supremo que esta peticion habia
que resolverla de conformidad con los
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pronunciamientos del Derecho Civil
puro, toda vez que: «Al haberse neu-
tralizado los efectos registrales de los
asientos enemigos, no pueden invocarse
ni las presunciones del articulo 35 de
la LH, ni las reglas del articulo 36 del
mismo Cuerpo Legal. Para resolver la
cuestion planteada hay que acudir a la
normativa del articulo 1949 del CC».

De esta forma, declara dicha sen-
tencia, no puede prosperar la pres-
cripcion contra tabulas pretendida por
el oponente y también recurrente en
casacion porque no habfa transcurri-
do el plazo de diez afios previsto en el
art. 1949 CC. En este sentido es claro
que: «El art. 1949 es terminante y no
permite vacilaciones hermenéuticas: el
tiempo empieza a correr desde la ins-
cripcion del segundo titulo (... )».

As{ y para finalizar, a la vista de
todo lo expuesto hasta el momento,
entendemos que dos pueden ser los
supuestos subsumibles dentro de
la vigencia parcial del art. 1949
CC, como ya habiamos adelantado en

la introduccién:

¢ Los supuestos de doble inmatri-
culacién en los propios térmi-
nos ya descritos en la referida
sentencia de 19 de julio de
1999 (inscripciones en paralelo).

® Y aquellos casos de inscripcién
de titulos adquiridos de forma
lucrativa en tanto en cuanto
queden excluidos de la protec-
cion del art. 34 LH (inscripcio-
nes consecutivas en el tiempo).
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ALGUNAS CONSIDERACIONES SOBRE
LA ACTUALMENTE TAN CITADA REBUS
SIC STANTIBUS

Carlos de los Santos. Socio y Director del Departamento de
Litigacion y Arbitraje de Garrigues

Eduardo Martin Goémez. Asociado Principal del Departamento de
Litigacion y Arbitraje de Garrigues

Como es sabido, la crisis econémica, cuyos efectos comenzaron a notarse en Espana hacia finales de
2007, ha incidido en multitud de dmbitos de nuestra sociedad, con mayor o menor profundidad segtin
los casos.

Esa situacién de crisis no ha pasado desapercibida en la esfera de lo juridico. Todo lo contrario, una
de las circunstancias que lo confirma es la relevancia que en los tltimos afios ha ganado la cldusula
“rebus sic stantibus”; que ha venido siendo frecuentemente invocada ante los tribunales, cuando, con
anterioridad, pocos la conocian fuera del sector juridico, era raramente planteada en un procedimiento

judicial y, ademds, su aplicacién sélo era admitida en contadisimas ocasiones.

No debe sorprender la repentina
revitalizacién de la “rebus sic stanti-
bus”, pues, como sefiala el Pleno de
la Sala Primera del Tribunal Supre-
mo en su muy conocida Sentencia de
17 de enero de 2013, dicha cldusula
“trata de solucionar los problemas deri-
vados de una alteracion sobrevenida de
la situacion existente o circunstancias
concurrentes al tiempo de la celebra-
cion del contrato, cuando la alteracion

sea tan acusada que aumente extraordi-
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nariamente la onerosidad o el coste de
las prestaciones de una de la partes o
bien acabe frustrando el propio fin del
contrato”. Se trata, en consecuen-
cia, de una figura que encaja en
un marco socio-econémico de
severa crisis como el padecido,
a la que tratan de acudir muchos
contratantes para conseguir que
se pongan fin a, o se modifiquen
determinadas obligaciones con-
tractuales en orden a restablecer

el equilibrio entre las partes que,
a decir de quienes lo alegan, habria
quedado roto como consecuencia de
una crisis econémica que consideran
era “imprevisible”.

Hecha la anterior reflexién, y pe-
netrando en el andlisis de la figura
que nos ocupa, la misma encuentra
sus raices en la tradicién romana de
nuestro Derecho, y pasé a engrosar
nuestra rica realidad juridica al acudir



a ella la jurisprudencia de postguerra
para corregir o matizar el principio
pacta sunt servanda (los pactos
deben cumplirse) que rige con
cardcter general en el ordena-
miento juridico espafiol, y ello en
ciertos supuestos en los que, a juicio
de nuestro Alto Tribunal, concurrian
circunstancias excepcionales que asi

lo justificaban.

En un principio, se concibi6 o ex-
plicé dicha regla, como una “cldusula
tacita” que estarfa incluida en todos
los contratos, por la que los contra-
tantes se obligaban siempre y cuando
las circunstancias existentes al con-
tratar permaneciesen inalteradas (de
ahi la denominacién de la cldusula
como ‘rebus sic stantibus” o “estando
asi las cosas”). Sin embargo, a lo lar-
go del tiempo se fue pasando de esa
conceptualizacién de indole subjetiva,
a otra objetiva que, para su eventual
aplicacion, preconiza la necesidad de
realizar un andlisis objetivo de las cir-
cunstancias modificativas de la reali-
dad existente al celebrar el contrato.

No obstante, sea cual sea la apro-
ximacién que se realice a la figura, la
finalidad que subyace en la misma
siempre fue la de constituirse en re-
medio para restablecer el equili-
brio de las prestaciones entre las
partes cuando éste hubiese que-
dado completamente quebrado
por el acaecimiento de circuns-

LEGISLACION

www.bdifusion.es

e (Cadigo Civil. (Normas basicas. Marginal: 3716). Art.1.467

e Decreto de 17 de junio de 1955, por el que se aprueba el Reglamen-
to de Servicios de las Corporaciones Locales. (Legislacion General.
Marginal: 5313). Arts.; 126.2.b), 127.2.2°y 128.3.2°

e Real Decreto Legislativo 3/2011, de 14 de noviembre, por el que se
aprueba el Texto Refundido de la Ley de Contratos del Sector Publico.
(Legislacion General. Marginal: 315350). Arts.; 245.b), 258.2 'y 282.4

tancias absolutamente imprevisi-
bles y sobrevenidas. Finalidad para
la que la doctrina cientifica y la juris-
prudencia no sélo han acudido a esa
clausula, sino también a otras como
la teorfa de la causa, la de la excesiva
dificultad de cumplir la obligacién, la
asignacion de los riesgos contractua-
les, o la alteracién de la base del nego-
cio, por poner algunos ejemplos.

Por supuesto, la regla “rebus sic
stantibus” no es exclusiva de nuestro
Derecho patrio, sino que es una figura
que, bajo unas u otras denominacio-
nes, y con reconocimiento legislativo
expreso, o no, esta presente tanto
en el ambito del Derecho compa-
rado como en diversos textos in-
ternacionales.

A este respecto, y sin dnimo de ser

exhaustivos, podemos encontrar pre-
visiones semejantes, por ejemplo, en
los articulos 1.467 del Cédigo Civil
[taliano (para contratos de ejecucion
continuada), en el articulo 437 del
Cédigo Civil Portugués, o en el arti-
culo 313 del BGB alemén (incorpora-
do en el afio 2002 con ocasién de la
reforma del Derecho de Obligaciones
alemdn), que ha venido a reconocer
legislativamente la posibilidad de mo-
dificar el contenido obligacional de un
contrato en orden a reequilibrar las
prestaciones en determinados casos.
Igualmente en el Derecho anglosajon
podemos encontrar figuras andlogas a
la “rebus sic stantibus” bajo la denomi-
nacién de “frustration of purposes” en
el Reino Unido o “impracticability” en

Estados Unidos.

Por su parte, en el dmbito de los
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textos internacionales, existe una ten-
dencia a introducir ciertas previsiones
que implicarfan una positivizacién de
la “rebus sic stantibus”, como puede
verse, por ejemplo, en los articulos
6.2.1y 6.2.2 de los Principios UNI-
DROIT de los Contratos Interna-
cionales (concepto “hardship”), o
en el articulo 6.111 de los Princi-
pios de Derecho Europeo de los
Contratos. Tendencia ésa que tam-
bién ha llegado a nuestro Derecho,
como puede verse en el articulo 1.213
de la Propuesta para la modernizacion
del Derecho de Obligaciones y Con-
tratos preparada por la Comisién Ge-
neral de Codificacion.

Dicho lo anterior y centrandonos
en el Derecho espafiol, nos encontra-
mos con que la figura de la “rebus
sic stantibus”, en mayor o menor
medida, y sin perjuicio de su res-
trictiva aplicacion, esta presente
en diversas ramas de nuestro or-
denamiento juridico, incluso en al-
glin caso en cierto modo positivizada.
Ast, por ejemplo, por lo que respecta
a la esfera del Derecho Administra-
tivo, dicha institucién ha tenido aco-
gida, como siempre de forma restric-
tiva, especialmente en el 4mbito de la
contratacién publica bajo la figura
del equilibrio econémico-finan-

ciero de los contratos administra-
tivos (como elemento moderador del
principio de “riesgo y ventura”).
En particular, cabe destacar a estos
efectos el Reglamento de Servicios de
las Corporaciones Locales, aprobado
por Decreto de 17 de junio de 1955,
que reconoce expresamente para el
ambito local el derecho al “equilibrio
fmanciero” en las concesiones de ser-
vicios (articulos 126.2.b), 127.2.2° y
128.3.2°) y que ha servido de base a la
amplisima jurisprudencia dictada en

la materia.

Por lo que respecta a la normativa
aplicable a la contratacion de las Ad-
ministraciones Publicas, hemos de
referirnos a la regulacion del equili-
brio econémico-financiero que, para
las concesiones de obra publica y las
de servicios publicos, se contienen en
los articulos 245.b), 258.2 'y 282.4 del
Real Decreto Legislativo 3/2011, de
14 de noviembre, por el que se aprue-
ba el Texto Refundido de la Ley de
Contratos del Sector Publico.

También en el campo Socio-labo-
ral encontramos menciones a la “re-
bus sic stantibus”, sin perjuicio de que
su aplicacién en este entorno sea in-
cluso més restrictivo que en el &mbito
civil, quizd por el cardcter tuitivo del

trabajador que impregna toda la regu-
lacién de esta parte del ordenamiento.
De este modo, la doctrina jurispru-
dencial y judicial del orden social
suele desestimar las alegaciones
tendentes a que se aplique la ci-
tada clausula, atendiendo a criterios
que preponderan la conservacion y el
mantenimiento de las obligaciones
previamente adquiridas. En este sen-
tido, por ejemplo, sirva subrayar c6mo
es normalmente aceptado que el juego
de la rebus sic stantibus no puede
ser opuesto al cumplimiento de las
obligaciones recogidas en Convenio
Colectivo', toda vez que, a pesar de
su naturaleza hibrida, la eficacia nor-
mativa del mismo hace inviable que
opere la “rebus sic stantibus”. Cuestion
ésta de inusitada trascendencia para
aquellos supuestos, nada extrafios, en
los que los propios textos paccionados
incluyen obligaciones o garantias de
estabilidad en el empleo®. Por lo tanto,
y como sefiala la Sala de lo Social del
Tribunal Supremo en su Sentencia de
5 de abril de 2010, la eventual aplica-
cién, siempre restrictiva, de la comen-
tada institucién, tendrd en todo caso
su marco en las obligaciones pactadas
en el contrato de trabajo.

Entrando de lleno en el terreno del
Derecho Civil, como dijimos, la ac-
tual crisis econémica ha conver-
tido a la “rebus sic stantibus” en
protagonista de muchos procedi-
mientos judiciales, en los que, al
amparo de aquélla, se solicita la revi-
si6n o la terminacién de pactos suscri-
tos antes de la crisis. Si bien, exami-
nando las resoluciones judiciales que
se van dictando por nuestros Tribuna-
les, la ténica general sigue siendo la
de que son pocas las ocasiones en las
que se estiman las peticiones que se
realizan acudiendo a tal figura.

Sentado ello, para apreciar el en-

1 Sentencias de la Sala de lo Social del Tribunal Supremo de fechas 14 de octubre de 2008, de 26 de abril de 2007 y de 28 de septiembre de 2011.

2 Vid. por todas la reciente Sentencia del Tribunal Superior de Justicia de Andalucia (Sede Sevilla), de fecha 27 de junio de 2013.
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e Sentencia del Tribunal Supremo de 17 de enero de 2013, ndm.
820/2013, N° Rec. 1579/2010, (Marginal: 2421767)

e  Sentencia del Tribunal Supremo de 18 de enero de 2013, ndm.
822/2012, N° Rec. 1318/2011, (Marginal: 2418444)

e Sentencia del Tribunal Supremo de 26 de abril de 2013, num.
309/2013, N° Rec. 155/2011, (Marginal: 2426548)

e Sentencia del Tribunal Supremo de 28 de septiembre de 2011, N°
Rec. 25/2011, (Marginal: 2318572)

e Sentencia del Tribunal Supremo de 5 de abril de 2010, N° Rec.
119/2009, (Marginal: 2167822)

e Sentencia del Tribunal Supremo de 14 de octubre de 2008, N° Rec.

129/2007, (Marginal: 308835)

e Sentencia del Tribunal Supremo de 26 de abril de 2007, N° Rec.

84/2006, (Marginal: 292297)

tendimiento actual de la “rebus sic
stantibus” no puede dejar de citarse la
muy nombrada Sentencia del Pleno
de la Sala de lo Civil de 17 de ene-
ro de 2013, pues la misma, precisa-
mente, afronta la aplicacién de esta
figura en el reciente entorno de crisis
econémica, aunque enfocdndolo a la
especifica materia sobre la que pro-
nuncia (solicitud por el comprador de
una vivienda de que se le libere de la
obligacién de comprar al no conseguir
obtener financiaciéon para consumar
la compra por la situacién de crisis).

En dicha Sentencia, el Tribunal
Supremo viene a considerar la
crisis como una situacién en la
que podria encajar la “rebus sic
stantibus”, cuando, tras resefar la
restrictiva doctrina siempre manteni-
da al respecto, indica acerca de la ma-
teria sobre la que ha de resolver que:
“Lo anteriormente razonado no signifi-

ca, sin embargo, que la regla rebus sic

stantibus haya de quedar descartada en
todos los casos de imposibilidad de ob-
tener financiacion por parte de los com-
pradores de inmuebles. Antes bien, una
recesion econémica como la actual, de
efectos profundos y prolongados, pue-
de calificarse, si el contrato se hubiera
celebrado antes de la manifestacion ex-
terna de la crisis, como una alteracion
extraordinaria de las circunstancias, ca-
paz de originar, siempre que concurran
en cada caso concreto otros requisitos
como aquellos a los que mds adelante
se hard referencia, una desproporcion
exorbitante y fuera de todo cdlculo en-
tre las correspectivas prestaciones de las

partes, elementos que la jurisprudencia
considera imprescindibles para la apli-
cacion de dicha regla”.

Sin embargo, a renglén seguido
nuestro Alto Tribunal puntualiza que
no basta sé6lo con la situacién de
crisis para considerar atendible
la alegaciéon concerniente a la
“rebus sic stantibus”, sino que ha-
bra que valorar en cada caso la
concurrencia de otros “factores”
--que también enumera el Tribunal
Supremo en relacién con la materia
concreta que aborda--, en orden a po-
der concluir que se cumplen los re-
quisitos que permitan aplicar aquella
figura. A este respecto nétese c6mo
en dicha Sentencia se sefiala que “la
posible aplicacion de la regla rebus sic
stantibus [...] por la crisis econdmica
no puede fundarse en el solo hecho de
la crisis y las consiguientes dificultades
de financiacion, sino que requerird va-
lorar un conjunto de factores, necesita-
dos de prueba’.

Hemos de hacer notar cémo, pre-
cisamente, en el caso resuelto por
la Sentencia que venimos citando,
nuestro Alto Tribunal consideré que
no concurrian los requisitos para
apreciar la aplicabilidad de la “rebus
sic stantibus”, razén por la que casa la
sentencia de la Audiencia Provincial
que sf la habfa considerado aplicable,
reprochando a ésta que, al analizar el
asunto, ‘prescinde de los presupuestos
mds elementales para su aplicacion al
no considerar necesaria wna compara-
cién entre la situacién econdémica de
los compradores antes y después del
contrato, al prescindir por completo de
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la capacidad econdmica de uno de los
conyuges compradores mediante el solo
y nada convincente argumento de que
ambos compraban para su sociedad de
gananciales, al identificar la imposibili-
dad de financiacion con la denegacion
de financiacion por una sola entidad
de crédito y fundada en un alto endeu-
damiento que bien podia ya existir al
tiempo de celebrarse el contrato o, en
fin, al no dar la debida relevancia al
dato de que el propio contrato ya con-
templaba expresamente la posibilidad
de que los compradores no obtuvieran
la financiacion prevista |...]".

El Tribunal Supremo también re-
chaza la aplicacion de la “rebus sic
stantibus” en su Sentencia de 18 de
enero de 2013 (sobre la misma mate-
ria que resolvi6 la dictada el dia ante-
rior y a la que acabamos de referirnos),
al considerar que “no cabe atribuir
efectos extintivos a los impedimentos
sobrevenidos que fueron tomados en
consideracion por las partes al contratar
o0 que, razonablemente, deberian haber-
lo sido, ya para evitarlos o superarlos,
ya para evitar o superar sus consecuen-
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cias”. Lo que aplicado al supuesto alli
resuelto supuso que casase la senten-
cia dictada por la Audiencia Provincial,
confirmando la dictada por el Juzgado
de Primera Instancia que desestimo la
demanda fundada en la aplicacion de
la cldusula “rebus sic stantibus”.

Sin embargo, la Sentencia del Tri-
bunal Supremo de 26 de abril de
2013, resolviendo de nuevo un su-
puesto de la misma naturaleza que
el abordado en las dos sentencias ya
citadas, estimé aplicable la “rebus
sic stantibus” por entender que,
en ese caso, si concurririan los
requisitos para ello, valorando a es-

tos efectos el hecho de que la cons-
tructora incumpliese el plazo de
entrega del inmueble, lo que pro-
voc6 que, finalmente, la entrega al
comprador se retrasase desde la fecha
inicialmente prevista, anterior a la cri-
sis, a una fecha posterior, cuando la
crisis ya se habia desatado.

Como vemos, las Sentencias del
Tribunal Supremo que acabamos de
citar resuelven supuestos aparente-
mente andlogos de forma distinta,
segin las particularidades de cada
caso, si bien, a buen seguro, proxi-
mamente el Tribunal Supremo se
podrd pronunciar en relacién con la
alegacion de la “rebus sic stantibus”
sobre la base de la crisis econémica,
pero en relacidn con otras materias;
momento en el que podremos conocer
la posicién que adoptard en esos otros
supuestos, aunque consideramos que,
como hasta el momento, continuard
valorando cada caso bajo los criterios
de prudencia y excepcionalidad que
hasta la fecha vienen presidiendo sus
resoluciones sobre esta cuestién. Y ello,
entendemos, en légica coherencia con
el hecho de que, aunque el Tribunal
Supremo ha admitido que la crisis
podria ser la “base” para una apelacién
a la figura de la “rebus sic stantibus”,
también nos viene recordando que
en todo caso han de cumplirse los
requisitos que exige esta figura, que
variardn en funcion del supuesto y de
la materia concreta que sea objeto de
controversia, sin que quepa extraer
una regla concreta al respecto.
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EL CASO
Supuesto de hecho

La Sociedad Mercantil Aprendizaje
contraté a la Sociedad mercantil En-
seflanza para que dictara seminarios
de coaching y liderazgo empresarial.
La contratante y ahora demandada,
pagé los servicios profesionales de la
parte actora con un cheque, el cual al
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momento de ser cobrado, fue impaga-
do por falta de fondos suficiente. Por
lo que la contratada actora, demanda a
la administradora de la sociedad mer-
cantil contratante el impago del che-
que. No obstante, la demandada alega
en su defensa de oposicion, la falta de
legitimidad pasiva, por cuanto debe
ser demandada la sociedad titular de
la cuenta y no ella a titulo personal y
en su cardcter de administradora de la
sociedad, por haber firmado el cheque.

www.ksolucion.es
info@ksolucion.es

Objetivo. Cuestion planteada

En este caso nuestro cliente es la
administradora de la empresa deman-
dada a nivel personal. Y el principal
objetivo es que el juzgado declare la
falta legitimidad pasiva, por cuanto,
a pesar de que fue ella quien firmo
como administradora de la sociedad
contratante, es dicha sociedad la titu-
lar de la cuenta sin fondos, y es estd a
la que se debe demandar.

La estrategia. Solucion propuesta

Formular oposicion a la demanda
cambiaria invocando la excepcién de
falta de legitimacion pasiva, pues al
haber firmado el cheque, la demanda
debe dirigirse en contra de la sociedad
contratante y titular de la cuenta sin
fondos y no en contra de la firmante
en su condicién de administradora de
la empresa.

EL PROCEDIMIENTO JUDICIAL

— Orden Jurisdiccional: Civil



— Juzgado de inicio del procedi- - Fecha de inicio del procedi- Sr. Ensefianza

miento: Juzgado de Primera Ins- miento: 24/04/2007
tancia de Barcelona Parte demandada
Partes
— Tipo de procedimiento: Juicio Sra. Administradora
Cambiario Parte actora

Peticiones realizadas
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Parte actora

Se sirva admitir la demanda, y dicte
auto requiriendo a la parte demanda-
da para que pague en el plazo de 10
dias y si no atendiera al requerimien-
to de pago, ordene que se proceda
al embargo preventivo de sus bienes
en cantidad suficiente a la suma de
4.949,00 € por concepto de los ser-
vicios profesionales mds intereses y

costas procesales.
Parte demandada

Formulo oposicién y solicita al juz-
gado declare sin lugar la demanday se
absuelva en su totalidad a la Sra. Ad-
ministradora, por falta de legitimidad
pasiva, por cuanto a pesar de haber
firmado el cheque, ella no es la titular
de la cuenta sin fondos, solo cumple
sus funciones de administradora de

dicha sociedad.
Argumentos

Parte actora

El impago del cheque por falta de
fondos con el que se le pretendia pa-
gar sus servicios profesionales.

Parte demandada

Alega la excepcion de legitimidad
pasiva en el proceso, por cuanto a pe-
sar de haber sido ella quien firmé en su
condicién de administradora, no es ella
la titular de la cuenta sin fondos.
Normativa

Parte actora
¢ Procesal
— Ley 1/2000, de 7 de enero, de En-

juiciamiento Civil. (Arts. 820, 819,

822, 394.1)

¢ Fondo
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— Ley 19/1985, de 16 de julio, Cam-
biaria y del Cheque. (Arts. 135, 49,
97,157, 149)

Parte demandada

— Ley 19/1985, de 16 de julio, Cam-
biaria y del Cheque. (Arts. 67.1)

— Cédigo  Civil.

1.254)

(Arts.  1.088,

Resolucion Judicial

Fecha de la resolucién judicial:

29/10/2007

Fallo o parte dispositiva de la
resolucién judicial: Que desestimo
la oposicion instada por la representa-
cién procesal de la demandada, con-
tra la demandada cambiaria, deduci-
da en su contra a instancia del actor,
mandando a seguir adelante con la
ejecucién cambiaria.

Fundamentos juridicos de la
resolucion judicial: Si el firmante
de un cheque no expresa en el mismo
que actia en representaciéon de una
sociedad, hace presumir su voluntad
de asumir personalmente la deuda.
En el cheque juega de forma esencial
el principio de la apariencia y de la
confianza, origindndose un supuesto
de responsabilidad nacida de una si-
tuacioén objetiva de apariencia.
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BDI Economist & Jurist. Civil
y Mercantil. Marginal 308139.

— Sentencia de la Audiencia Provin-
cial de Pontevedra, (seccién 3?%)
nim. 36/2008 de 29 de enero de
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1. Demanda

2. Oposicion

3. Sentencia
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AL JUZGADO

Don. Procurador de los Tribunales y de Don. , seglin se acreditard mediante designa
Apud Acta en el momento procesal oportuno, entre el Juzgado comparezco y como mejor en derecho DIGO:

Que mediante el presente escrito y en la representacion que ostento, formulo DEMANDA DE JUICIO
CAMBIARIO contra Dona. , con domicilio en la calle , en base a los

siguientes

HECHOS

PRIMERO.- Origen y titulo de la deuda:
Mi representado, Don. se dedica a la prestacion de servicios de asesoramiento y consultorfa.

La demandada, durante el afio 2006 contraté a mi representado. Para la realizacion de diversos servicios de
asesoramiento y coaching, estos servicios, recibidos de total conformidad por la demandada, consistieron en el
dictado de un seminario bésico, el asesoramiento en el Programa de liderazgo llevado a cabo por la demandada,
y desarrollo del bussines plan de la empresa XXX.

Como parte del pago por los servicios prestados, la demandada emiti6 el cheque que se declara a continua-
cién:

o Cheque firmado por | aparte demandada, librado contra la serie por importe de TRES
MIL OCHOCIENTOS EUROS (3.800 €).

Se acompaiia como DOCUMENTO N°1 original del mencionado cheque.
SEGUNDO.- Incumplimiento de la obligacién de pago:

Fruto de las relaciones comerciales existentes entre la demandada y mi representado y como parte del pago
del servicio prestado, la demandada, firmé el cheque acompafiado como documento N°1, que entregé para su
cobro a mi representado, si bien presentado al cobro, dentro de plazo en la entidad bancaria correspondiente, el
mismo que resulté impagable.

Destacar que esta no es la tnica cantidad que la demandada debe a mi representado por los servicios presta-
dos, por lo que nos reservamos el derecho de reclamar las cantidades pendientes de pago en el procedimiento
que corresponda.

TERCERO.- De la reclamacién extrajudicial:

Ante el incumplimiento por parte de la demandada de su obligacién de pago de los trabajos realizados, mi
mandante mediante carta de fecha 17 de noviembre de 2007, reclamé a la demandada el pago del importe del
cheque.

Economist & Jurist 33



CASOS
PRACTICOS

No obstante, la demandada hizo caso omiso al requerimiento de pago realizado, remitiendo en fecha 11 de
diciembre de 2006 carta en respuesta de la anterior, negdndose a satisfacer el importe del cheque por considerar
que los servicios no fueron prestados correspondientemente, si bien dicha carta no hace mas que confirmar la
realidad de la relacion de prestacion de servicios entre las partes y la emisién del cheque la total conformidad de
la demandada en los servicios prestados por mi representado y que ahora se niega a pagar.

FUNDAMENTOS DE DERECHO

I. COMPETENCIA

Corresponde la competencia para conocer de este juicio al Juzgado al que me dirijo, conforme a las reglas pre-
vistas en el art. 820 de la Ley de Enjuiciamiento Civil, por ser el del partido judicial correspondiente al domicilio

del demandado

II. CORRECCION FORMAL DEL TiTULO PARA INCOAR EL JUICIO CAMBIARIO

El titulo del que deriva la accién que se ejercita, retine los requisitos formales para incoar el presente proce-
dimiento, en aplicacion de lo dispuesto en el art. 819 de la Ley de Enjuiciamiento Civil.

II1. DEL PAGO

Mi representada cumplié con las prescripciones de la LCCH al presentar al cobro el cheque acompafiado, en
la entidad bancaria indicando en el mismo y dentro del plazo previsto en el art. 135 de la LCCH.

IV. ACCION POR FALTA DE PAGO

Mi mandante ejercita contra la accién cambiaria derivada de los cheques, de conformidad con lo
establecido en los art. 49 y 97 de la LCCH.

V. PRESCRIPCION

El articulo 149 de la Ley Cambiaria y del Cheque establece: “el tenedor puede reclamar de aquel contra quien
se ejercita la accion:

1. Elimporte del cheque no pagado.

2. Los réditos de dicha cantidad, devengados el dia de la presentacion del cheque y calculados al tipo de
interés legal del dinero aumentado en dos puntos.

3. Los gastos, incluidos del protesto y las comunicaciones, 4° el 10 por 100 del importe no cubierto del
cheque y la indemnizacién de los dafios y perjuicios a que se refiere el dltimo pardgrafo del articulo 108 cuando
se ejercite la accion contra el librador que hubiera emitido el cheque sin tener provision de fondos en poder del

librador”
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VI. COSTAS

Conforme a lo previsto en el art. 822 de la Ley 1/200 de Enjuiciamiento Civil, aunque el deudor atienda el
requerimiento, serdn de su cargo todas las costas causadas, segtin dispone el art. 583.2 de la LEC. As{ mismo es
aplicable el art. El art. 559 y 531 de la misma ley respecto de la imposicion de costas a los demandados en caso
de oposicion a la ejecucién. Abunda en lo anterior el contenido del art. 394.1 de la LEC.

En su virtud,

AL JUZGADO SOLICITO, que teniendo por presentado este escrito con los documentos que se acompa-
flan y sus copias, se sirva admitirlos y tenerme por comparecido como parte demandante en la representacion
que ostento, y acredito de teniendo por formulada DEMANDA DE JUICIO CAMBIARIO al
amparo de lo dispuesto en el art. 819 y concordantes de la Ley de Enjuiciamiento Civil, contra
en su condicién de firmante de los pagarés que se reclaman, se sirva admitir la demanda a tramite, y dicte auto
requiriendo a la parte demandada para que pague en el plazo de 10 dias, y por si no atendiera el requerimiento
de pago, ordene que se proceda al embargo preventivo de sus bienes en cantidad suficiente, todo ello para cubrir

la suma total de CUATRO MIL NOVECIENTOS CUARENTA EUROS (4.940 €)
a)  La cantidad de 3.800.- Euros en concepto de principal.

b)  Los intereses se devengardn a favor de mi representada, calculando el tipo de interés legal del dinero
incrementado en dos punto, a partir de la fecha de vencimiento del cheque, hasta el dfa en que se efectie el
pago, y las costas judiciales que se causen en este procedimiento, y que prudentemente se fijan , sin perjuicio de
su liquidacion definitiva, en la cantidad de 1.140 €

Y para el caso de que el deudor no formule demanda de oposicion en el plazo legalmente establecido, despa-
che ejecucion por las cantidades reclamadas.

OTROSI DIGO: Que desconociendo esta parte bienes sobre los que proceder a reclamar embargo, interesa
se proceda a la adopcién de medidas de localizacion e investigacion, al amparo del art. 590 de la LEC, y en par-
ticular, se remita oficio a la Delegacion de la Agencia Tributaria, a la Tesoreria General de la Seguridad Social y
al Instituto Nacional de la Seguridad Social, a fin de que se facilite relacién de bienes o derechos de los que la
demandada sea titular o beneficiaria.

AL JUZGADO SOLICITO, que acuerde el requerimiento y el apercibimiento solicitado en el presente

otrosi.

En ,a__de abril de
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ANALISIS DE LA NUEVA TARIFA
PLANA EN COTIZACIONES POR
CONTRATACION INDEFINIDA

Raul Rojas. Socio de Laboral de ECIJA

El pago tnico en cotizaciones a la seguridad social, reivindicacion histérica empresarial, ha tenido
finalmente su reflejo en la denominada Tarifa Plana en cotizaciones a la seguridad social con la apro-
bacion, el pasado 28 de febrero, del Real Decreto-Ley 3/2014, de 28 de febrero, de medidas urgentes
para el fomento del empleo y la contratacion indefinida, el cual viene a establecer, sobre la base del
fomento de la contratacion indefinida y la creacién neta de empleo estable, importantes reducciones
de las cotizaciones sociales a cargo de la empresa en caso de contrataciones con cardcter indefinido.

A lo largo del presente articulo se analizard en qué consiste esta nueva tarifa plana, los requisitos y
condiciones para acceder a las reducciones en las cotizaciones a la seguridad social, el régimen de ex-
clusidn, asi como los supuestos que no estdn recogidos expresamente en la norma y que permiten una
aplicacién mds laxa de la misma.

OBJETIVO DE LA NORMA

Sin duda, el objetivo de esta nue-
va medida es el de incentivar la
contratacioén indefinida, pudiéndo-
se beneficiar todas aquellas empresas,
con independencia del tamafio de su
plantilla, tanto si la contratacion es a
tiempo completo como si es a tiem-
po parcial, respecto de los contratos
celebrados entre el 25 de febrero
de 2014 y el 31 de diciembre de
2014, siempre que dicha contra-
tacién suponga creaciéon de em-
pleo neto.
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Por lo tanto la tarifa plana podrd ser
aplicada tanto a PYMES como a gran-
des empresas, siempre que se formali-
ce contratos indefinidos y se celebren
entre las fechas indicadas. En el caso
de que el contrato lo fuera a tiempo
parcial las reducciones a practicar se
realizardn teniendo en cuenta la par-
cialidad acordada con el trabajador.

IMPORTE DE LAS REDUCCIONES
EN LAS COTIZACIONES

Todas

cumplan las condiciones y requisitos

aquellas empresas, que

establecidos en este Real Decreto-
Ley, tendrdn acceso a una reduccién
de la aportacién empresarial a la co-
tizacion a la Seguridad Social por
contingencias comunes a la cuantfa
de cien (100) euros mensuales en los
supuestos de contratos celebrados a
tiempo completo, y a setenta y cin-
co (75) euros o cincuenta (50) euros
mensuales en los contratos a tiempo
parcial en funcién de la jornada de
trabajo que se pacte con el trabajador
de, al menos, entre un 75% y un 50%
de la jornada de un trabajado a tiempo
completo comparable.



Es decir, las empresas, con in-
dependencia de la base de cotiza-
cion del trabajador, sélo tendran
que pagar una cuota unica de
100 euros por la parte correspon-
diente a contingencias comunes,
cotizando por el resto de contin-
gencias (FOGASA, Formacién Pro-
fesional, Desempleo y Contingencias
Profesionales), respecto de las cuales
se aplicardn las reglas de cotizacion
vigentes. Igualmente, tampoco afec-
tard a la cuantfa de las prestaciones
econémicas a las que pudieran tener
derecho los trabajadores, que se cal-
culardn aplicando el importe integro
de la base de cotizacion.

Por ejemplo, para un salario bruto
anual de 21.000 euros, que implica el
pago aproximado de 5.000 euros en co-
tizaciones a la Seguridad Social por con-
tingencias comunes (23,6% de la base de
cotizacion), con la aplicacién de esta me-
dida, el empresario pasarfa a pagar 1.200
euros anuales, con un ahorro anual de
3.700 euros aproximadamente.

Por lo tanto, habrd un mayor aho-
rro en aquellos contratos con ma-
yores salarios, si bien las empresas,
antes de tomar la decisién de aplicar
la tarifa plana, deberdn de tener en
cuenta la obligacién del mante-
miento del empleo alcanzado con
la contratacién objeto de la re-
duccion durante al menos 3 afios.
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e Real Decreto-ley 3/2014, de 28 de febrero, de medidas urgentes
para el fomento del empleo y la contratacion indefinida. (Legislacion

General. Marginal: 690209)

No obstante, es interesante com-
parar el ahorro que se obtendria en
cotizaciones sociales con respecto al
importe de la indemnizacién por des-
pido improcedente devengada anual-
mente, al menos durante los tres afios
que exige la norma de mantenimiento
del empleo en la empresa.

Volviendo al ejemplo anterior, en
el caso de efectuarse el despido del
trabajador al finalizar los tres afios, el
ahorro obtenido por las reducciones
en las cotizaciones serfa de 7.400 eu-
ros, y el importe de la indemnizacion,

en caso de declararse improcedente,
serfa de 5.695 euros.

DURACION DE LA TARIFA
PLANA. EXTENSION A LAS
MICROEMPRESAS

La duracién de la reduccién,
siempre que se cumplan los requisi-
tos y condiciones exigidos por la nor-
ma, serd de 24 meses con caracter
general computados a partir de la
fecha de efectos del contrato, sin em-
bargo aquellas empresas que cuenten,

“Las empresas, con independencia de la base
de cotizacion del trabajador, sdlo tendran

que pagar una cuota unica de 100 euros

por la parte correspondiente a contingencias

comunes”
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al momento de celebrar el contrato,
con menos de 10 trabajadores ten-
dran derecho, durante los 12 meses
siguientes, a obtener una reduccién
equivalente al 50% de la cotizacion
empresarial por contingencias comu-
nes correspondientes al trabajador
empleado con contrato indefinido.

REQUISITOS Y CONDICIONES

Los requisitos que deben cum-
plir las empresas para tener derecho
a practicar estas reducciones en las
cotizaciones sociales son:

¢ [acontratacién debe ser con ca-
racter indefinido, a tiempo com-
pleto o parcial, y que suponga un
incremento, tanto del nivel de
empleo indefinido como del ni-
vel de empleo total de la empre-
sa. Para calcular dicho incremento,
se tomard como referencia el pro-
medio diario de trabajadores que
hayan prestado servicios en la em-
presa en los treinta (30) dfas ante-
riores a la celebracién del contrato.

Si bien este requisito impide ini-
cialmente la sustitucién de trabaja-
dores de la plantilla por otros nue-
vos con el objeto de aplicar la tarifa
plana, sélo se aplica durante los 30
dias anteriores a la contratacién,
con lo que se deja la puerta abierta
a la extincién de contratos de tra-
bajadores antiguos y contratacién
de nuevos una vez haya transcurri-
do dicho periodo.

¢ No haber sido excluido del ac-
ceso a los beneficios y progra-
mas de empleo por la comisién
de determinadas infracciones gra-

VEes 0 muy graves.

e Hallarse al corriente en el
cumplimiento las obligaciones
tributarias y de Seguridad So-
cial a fecha del alta del trabajador
y durante el periodo de aplicacién
de la reduccién. La falta de ingre-
so, total o parcial, de las obligacio-
nes contraidas, implicard la pérdi-
da automadtica de la reduccién a
partir del mes del incumplimiento.

¢ Mantener el nivel de empleo in-
definido y el total en la empresa
alcanzado con la contratacién, du-
rante al menos 36 meses. A estos
efectos no se tendrdn en cuenta las
extinciones por causas objetivas o
por despidos disciplinarios que no
hayan sido declarados improceden-
tes, referidas a todas aquellas ex-
tinciones que no hayan sido objeto
de impugnacion, o de aquellas que
habiéndolo sido, finalmente se de-
claren procedentes.

En cualquier caso, es importante
sefialar que la obligacién del man-
tenimiento del empleo no impide
la extincién del propio contrato ob-
jeto de la tarifa plana, sino tan sélo
el mantenimiento del empleo al-
canzado en la empresa, con lo que
se deberia contratar a otro traba-
jador con cardcter indefinido para
mantener dicho nivel de empleo.

“La Tarifa Plana en cotizaciones por
contratacion indefinida, es de aplicacion a los
contratos celebrados entre el 25 de febrero
de 2014 y el 31 de diciembre de 2014”
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El examen del mantenimiento del
nivel de empleo se realizard cada
doce meses, momento en el que
se tomard el promedio de traba-
jadores contratados a efectos del
cumplimiento de este requisito,
sin que la norma haga referencia al
periodo intermedio ni a las posibles
fluctuaciones de personal entre el
dia de la contratacion y el mes en
el que se realiza la verificacién del
nivel de empleo.

® No haber extinguido contratos
de trabajo por causas objetivas
o por despido disciplinario que
hubiesen sido declarados judi-
cialmente improcedentes, o por
despidos colectivos, en los seis
meses anteriores a la celebracion
del contrato o contratos que den
derechos a la reduccién. A estos
efectos no se tendran en cuenta las
extinciones producidas con ante-
rioridad al 25 de febrero de 2014.

Con respecto a este requisito, la nor-
ma deja una via abierta para proceder a
extinciones que no supongan despidos,
como las derivadas de modificaciones
sustanciales de las condiciones de tra-
bajo, o aun tratdndose de despidos, si
en lugar de producirse una declaracién
judicial de improcedencia, que en este
punto si lo exige expresamente, lo que
se produce es un reconocimiento em-
presarial ante el servicio de mediacion,
arbitraje y conciliacién (Smac), previo
a la vfa judicial. Tampoco, salvo ulte-
riores interpretaciones judiciales de la
norma, se estarfa incumplimiento este

requisito (Smac).

REGIMEN DE EXCLUSION

Por su parte, no serd de aplicacion
estas reducciones a:

i. las relaciones laborales de ca-
racter especial;



ii. a las contrataciones que afecten al
céonyuge o familiares hasta el
segundo grado de consangui-
nidad o afinidad del empresa-
rio o de quienes tengan el control
empresarial, ostenten cargos de
direccién o sean miembros de
los 6rganos de administraciéon
de las empresas contratantes, asi
como las contrataciones que se
produzcan con estos tdltimos;

=

iii.a trabajadores que por su actividad
estén incluidos en cualquiera de
los sistemas especiales del Ré-
gimen General de Seguridad

Social,;

iv. contratados en otras empresas del
grupo empresarial del que for-
men parte aquéllas y cuyos con-
tratos se hubieran extinguido por
causas objetivas o disciplina-
rias declarados judicialmente
improcedentes o despidos co-
lectivos, en los seis meses ante-
riores a la contratacién (no serd de
aplicacion a las extinciones anterio-
res al 25 de febrero de 2014); o

v. contratacion de trabajadores que
en los seis meses anteriores a
la fecha del contrato hubiesen
prestado servicios en la em-
presa mediante contrato inde-
finido (no serd de aplicacién en el
supuesto de trabajadores cuyos con-
tratos se hubieran extinguido antes
del 25 de febrero de 2014).

DEVOLUCION EN CASO DE
INCUMPLIMIENTO

Huelga decir que en caso de in-
cumplimiento de alguno de los re-
quisitos y condiciones establecidas
legalmente, la empresa debera
reintegrar las cantidades dejadas
de ingresar con el recargo e in-
tereses correspondientes, si bien,

en caso de incumplimiento del

“Se exige el mantenimiento del empleo
alcanzado con la contratacién objeto de la
reduccién durante al menos 3 anos”

requisito de mantenimiento del
nivel de empleo, correspondera
abonar el 100% de la cantidad no
ingresada si el incumplimiento se
produce a los doce meses, el 50%
si se produce a las veinticuatro
meses, y el 33% si se produjera a
los treinta y seis meses.

CONCLUSION

En definitiva, con esta nue-

va medida se pretende acelerar el

proceso de reduccién del paro y
de creacion de empleo indefinido
por la via de la reduccién del coste
de las cotizaciones a la seguridad
social, cuyo impacto deberemos
valorar en el corto y medio plazo,
sobre todo en lo que respecta a la
aplicacion de la norma, teniendo en
cuenta las distintas puertas abier-
tas que deja para el cumplimiento
de los requisitos y condiciones en
el acceso a estas reducciones. B

Cuadro con las novedades del RDL 3/2014
en materia de reducciones en la cotizacion

Cuota empresarial

Reduccién por
contratacion indefinida

por contingencias
comunes
(24 meses)

Cuota empresarial por
contingencias comunes
(12 meses siguientes)

A tiempo Reduccion del
100€/

completo mes 50%

A tiempo Reduccion del
75€/

parcial (75%) mes 50%

A tiempo Reduccion del
50€/

parcial (50%) mes 50%

W
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ASIGNACIONES Y PRESTACIONES
EXENTAS DE COMPUTAR EN LA BASE

DE COTIZACION
(Real Decreto-ley 16/2013, de 20 de diciembre, de
medidas para favorecer la contratacion estable y
mejorar la empleabilidad de los trabajadores)

José Ignacio Ibainez Mufioz. Abogado Ceca Magan Abogados

El 20 de diciembre de 2013, se aprobé mediante Real Decreto-Ley (en adelante RD) una serie de
medidas para “favorecer la contratacién estable y mejorar la empleabilidad de los trabajadores” cuya
publicacién tuvo lugar el 21 de diciembre de 2013.

En dicho RD, se incluyé la disposicion final tercera, la cual hace referencia a los conceptos computa-
bles e integrables en la base de cotizacion del Régimen General de la Seguridad Social, y que modifica
el articulo 109 de la Ley General de la Seguridad Social (en adelante LGSS), en particular su apartado

segundo.

RESPECTO DE LOS CONCEPTOS
COMPUTABLES EN LA BASE DE
COTIZACION

¢Qué establecia el articulo 109 de
la LGSS? En dicho precepto se dis-
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ponia como se habfa que constituir
la base de cotizacién y que concep-
tos no computaban en dicha base de
cotizacién. Sin embargo, a raiz de la
publicacién del RD se modifica el
apartado segundo del articulo 109 de

LGSS, en el sentido de que se deja
de hacer mencién a los conceptos
no computables para hacer re-
ferencia tinica y exclusivamente
mediante la inclusiéon del térmi-
no “Unicamente” de un “numerus



clausus” por el cual quedan delimita-
dos los conceptos excluidos de la base

de cotizacién.

En consecuencia, se fijan que
asignaciones asistenciales y que
prestaciones a la Seguridad Social
se encuentran exentas, y por lo tan-
to todo lo que no se encuentre en
ese listado establecido en el articu-
lo 109.2 LGSS, habra que compu-
tarse en la base de cotizacién.

Para terminar con la presente in-
troduccién, hemos de precisar que los
cambios producidos no tendrdn lugar
para aquellos trabajadores que coticen
por la base médxima o tope médximo, es
decir, aquellos que tengan retribucio-
nes anuales superiores a 43.164 euros
0 3.597 euros mensuales.

Respecto de las asignaciones
asistenciales

Antes de que tuviese lugar la publi-
cacion del RD, las empresas “jugaban”
con la exencién de cotizacién de las
asignaciones asistenciales, incluyéndo-
las tanto en sus textos convencionales
como en los propios contrato individua-
les de trabajo en el contexto de lo que
se denominaba retribucién o compen-
sacion flexible, y que lograban atraer el
interés de sus empleados, suponiendo
un beneficio para ambas partes.

Entre dichas asignaciones asis-
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Real Decreto-ley 16/2013, de 20 de diciembre, de medidas para
favorecer la contrataciéon estable y mejorar la empleabilidad de los
trabajadores. (Normas béasicas. Marginal: 687646)

Real Decreto Legislativo 1/1994, de 20 de junio, por el que se aprue-
ba el Texto Refundido de la Ley General de la Seguridad Social. (Nor-
mas bésicas. Marginal: 6873). Arts.; 109

Ley 35/2006, de 28 de noviembre, del Impuesto sobre la Renta
de las Personas Fisicas y de modificacién parcial de las leyes de
los Impuestos sobre Sociedades, sobre la Renta de no Residentes y
sobre el Patrimonio. (Normas basicas. Marginal: 667170) Arts.; 9.3,
43.1.1°f)

Ley 3/2012, de 6 de julio, de medidas urgentes para la reforma del
mercado laboral. (Normas basicas. Marginal: 506213)

Real Decreto Legislativo 1/1995, de 24 de marzo, por el que se
aprueba el texto refundido de la Ley del Estatuto de los Trabajadores
(Vigente hasta el 01 de Enero de 2015). (Normas basicas. Marginal:
68). Arts.; 12.4y 15

Ley 14/1994, de 1 de junio, por la que se regulan las empresas de
trabajo temporal. (Normas bésicas. Marginal: 3774)

Real Decreto de 22 de agosto de 1885, por el que se publica el Codi-
go de Comercio. (Normas basicas. Marginal: 4983) Art. 421

“Todo lo que no se encuentre en el listado
establecido en el articulo 109.2 LGSS, habra
de computarse en la base de cotizacion”
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tenciales se encontraban los tickets
restaurante, cheque guarderia, la
entrega de acciones o participa-
ciones a precio inferior del mercado,
los seguros médicos, etc, y que tras la
entrada en vigor del RD han queda-
do expresamente excluidos.

¢Qué conceptos contintian estando
exentos? En el RD se establece que
Unicamente se encontrardn exentas
de formar parte de la base de cotiza-
cién de manera integra, las referentes
a gastos de locomocién, siempre y
cuando, el trabajador tenga des-
plazarse fuera de su centro habi-
tual de trabajo para desarrollar su
actividad en lugar distinto y utili-
ce medios de transporte piiblicos
y siempre que dichos importes es-
tén justificados mediante factura
o documento equivalente.

Respecto a los gastos de locomo-
cién por desplazamientos del em-
pleado fuera de su centro habitual
de trabajo para realizar el mismo en
lugar distinto, para el caso de que no
se pueda justificar dicho gasto de lo-
comocién y, no se utilice transporte
ptblico, la cantidad que serfa inte-
grable en la base de cotizacién serfa
el exceso de 0,19 euros por kilometro
recorrido ademds de los gastos de pea-
je y aparcamientos de forma integra y
siempre que estos dltimo estén debi-
damente justificados.

Asimismo, estaran exentos de
computar en la base de cotiza-
cion los gastos normales de ma-
nutencién y estancia generados
en municipio distinto del lugar de
trabajo habitual del perceptor y
del que constituya su residencia,
en la cuantia y con el alcance previsto
en la normativa estatal reguladora del
Impuesto sobre la Renta de la Perso-

nas Fisica (articulo 9.3 LIPRF)

De igual modo, contintian estando
exentas de integrarse en la base de
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“Estaran exentos de computar en la base

de cotizacion los gastos normales de
manutencioén y estancia generados en
municipio distinto del lugar de trabajo
habitual del perceptor y del que constituya su

residencia”

cotizacion, las cantidades destinadas
a satisfacer los gastos de estudios
dirigidos a la actualizacién, ca-
pacitacion o reciclaje de los em-
pleados, y siempre y cuando tales
estudios vengan exigidos por el desa-
rrollo de sus actividades y puesto de
trabajo, asf como las indemnizaciones
por fallecimiento, traslados, suspen-
siones y despidos (ya que no han su-
frido modificacién).

Dentro de las asignaciones asisten-
ciales, existe una casufstica en Empre-
sas que ofrecen a sus empleados bienes
o productos que se corresponden con la
propia actividad que desarrollan, y que
tras la entrada en vigor del RD han co-
tizar por dichas entregas; la pregunta es
¢c6mo ha de valorarse ese producto, a
coste o venta al mercado?

En este caso concreto, al corres-
ponderse el servicio o producto bo-
nificado con la actividad habitual
desarrollada por la entidad, su deter-
minacién se efectuard conforme con
la norma general (si bien hay excep-
ciones) de valoracién recogida en el
articulo 43.1.1° f) de la LIRPF, don-
de se establece que “cuando el rendi-
miento del trabajo en especie sea satis-
fecho por empresas que tengan como
actividad habitual la realizacion de las
actividades que dan lugar al mismo, la
valoracion no podrd ser inferior al pre-
cio ofertado al piblico del bien, dere-
cho o servicio de que se trate”.

Por lo tanto, habria que valorar di-
cha entrega de producto a precio de
mercado y posteriormente, y en su
caso, una vez deducidos los descuen-
tos ordinarios o comunes imputar di-
cha cantidad en la base de cotizacion.

Respecto de las Prestaciones a la
Seguridad Social y sus mejoras

Son mejoras de las prestaciones
de la Seguridad Social, como su pro-
pio nombre indica, las cantidades di-
nerarias entregadas directamente por
los empresarios a sus trabajadores, asi
como las aportaciones efectuadas por
aquéllos a los planes de pensiones y a
los sistemas de previsién social com-
plementaria de sus trabajadores, siem-
pre que el beneficio obtenido o que
pudiera llegar a obtenerse por el inte-
resado suponga una ampliacién o com-
plemento de las prestaciones econémi-
cas otorgadas por el Régimen General
de la Seguridad Social en el que se ha-
llen incluidos dichos trabajadores.

Es decir, la cantidad que abonan,
aquellas empresas que complemen-
tan voluntariamente las prestaciones
por incapacidad temporal hasta el
100% de la base reguladora (normal-
mente por norma convencional), es-
tarfan exentas de forma integra hasta

ese porcentaje maximo.

En este sentido, las aportaciones
realizadas por las empresas en
beneficio de sus empleados ya sea



mediante planes de pensiones,
seguros colectivos o mediante el
pago de determinadas primas, se
encontraba exento de cotizacién
y en consecuencia dichas can-
tidades no formaban parte de la
base de cotizacién.

Tras la entrada en vigor del RD,
se eliminan todas las mejoras de las
prestaciones a la Seguridad Social, ex-
cepto como hemos visto las referidas
a incapacidad temporal, y en conse-
cuencia, pasan a computarse e inte-
grarse en la base de cotizacion.

A efectos fiscales y tributarios,
;compensa mantener dichos
conceptos en némina?

La respuesta es clara. Si, compensa
mantener dichos conceptos en némi-
na ya que la normativa fiscal y tribu-
taria no ha sido modificada a fecha de
hoy, en consecuencia dichos concep-
tos no serfan computables en la base
del Impuesto sobre la Renta de las
Personas Fisicas (IRPF) establecida
en las néminas, siempre de acuerdo
con unos limites perfectamente deli-
mitados legalmente, al no considerar-
se como renta en especie.

Por lo tanto, el trabajador saldra be-
neficiado ya que su base de IRPF conti-
nua intacta, y tinicamente ha sufrido un
coste menor por la obligacién de cotiza-
cién por conceptos antes no cotizables.

Diferente serfa si las cantidades
que antes se destinaban a asignacio-
nes asistenciales o beneficios sociales,
como la ayuda de comida o el seguro
médico, el trabajador optase por que
se le abonasen en némina de forma
dineraria, en ese caso si formarfa par-
te de la base del IRPF, al ser una en-

trega dineraria.

;Qué coste supone para trabajador y
empresario?

Por parte de la patronal constituye
un coste sustancialmente mayor ya que
el porcentaje es mds elevado (alrededor
del 30%), y dependerd de todos los be-
neficios sociales que otorgue a sus tra-
bajadores, que ahora han de incluirse
en la base de cotizacion. Los empleados
también tendrdn que cotizar proporcio-
nalmente (alrededor de un 6,30%).

Obligacién de informar a la Tesoreria
General de la Seguridad Social

Al objeto de facilitar la liquidacion
e ingreso de la cotizacién correspon-
diente a las primeras mensualidades
afectadas por la modificacién legal se-
fialada, la Tesoreria General de la Se-
guridad Social ha decidido autorizar la
ampliacién del plazo de liquida-
cion e ingreso, sin aplicacion de
recargo o interés alguno, hasta el
31 de mayo de 2014 de los nuevos
conceptos computables e integra-
bles en la base de cotizacién al
Régimen General de la Seguridad
Social, como consecuencia de la mo-
dificacién del articulo 109.2 LGSS.

RESPECTO DEL CONTRATO A
TIEMPO PARCIAL

Se introducen diversas medidas
para potenciar el contrato a tiempo
parcial, entre ellas destacan varias
medidas para flexibilizar el contra-
to de trabajo a tiempo parcial con el
objetivo de impulsar la utilizacién de
este tipo de contrato.

Entre ellas se elimina el articulo
12.4 apartado ¢) del texto refundido
de la Ley del Estatuto de los Trabaja-
dores, de modo que los empleados
con un contrato a tiempo parcial,
no podran realizar horas extraor-
dinarias salvo para prevenir o
reparar siniestros y otros dafios
extraordinarios y urgentes, que
deberdn ser compensadas como horas
extraordinarias.

Por otro lado, se modifica el ré-
gimen de las horas complementa-
rias, para flexibilizarlo, de modo que
se reduce el plazo de preaviso para la
realizacion de tales horas, y se incre-
menta el nimero de horas comple-
mentarias que pueden realizarse.

Tiene lugar la modificacién del ré-
gimen de las horas complementarias,
que seran retribuidas como horas
ordinarias. Se establece una distin-
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DERECHO
LABORAL

“Se amplia el plazo de liquidacion e ingreso,
sin aplicacion de recargo o interés alguno,
de los nuevos conceptos computables e
integrables en la base de cotizacién al
Régimen General de la Seguridad Social,
hasta el 31 de mayo de 2014”

ci6n entre las horas complementarias
pactadas, y por ello de realizacién
obligatoria para el trabajador, y las
voluntarias, no obligatorias y dnica-
mente permitidas en contratos de
duracién indefinida. En todo caso, se
reduce de siete a cinco el nime-
ro de dias de preaviso necesario
para su realizacion.

Ademds de las horas complemen-
tarias ‘pactadas’, el empresario podrd
ofrecer al trabajador la posibilidad de
hacer mds horas complementarias ‘vo-
luntarias’ (en contratos indefinidos),
con un limite del 15% adicional a la
jornada de trabajo (ampliable a 30%
seglin convenio colectivo).

Se establece una obligacién de re-
gistro. El empresario deber4 llevar un
registro de jornada de los trabajadores
a tiempo parcial, totalizarlo mensual-
mente y entregar copia al trabajador
junto con la némina, detallando las
horas realizadas de cada tipo. Debe-
rd asimismo conservar los restimenes
mensuales de los registros de jornada
durante un periodo minimo de cuatro
afios. Si no se lleva dicho registro, el
contrato se entenderd realizado a jor-
nada completa, salvo prueba en con-
trario. No serd de aplicacion al Siste-
ma Especial de Empleados del Hogar.

Adicionalmente, con el fin de que
estos contratos resulten mds atracti-
vos para los empresarios, se reduce
en un 1% el tiempo de cotizacién por
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desempleo de los contratos de dura-
ci6n determinada a tiempo parcial,
quedando fijado en un 8,30% del que
el 6,7% sera a cargo del empresario y
el 1,6% a cargo del trabajador.

RESPECTO AL PERIODO DE
PRUEBA DEL CONTRATO

Ademds, se establece que el perio-
do de prueba de los contratos de
duracién determinada del articulo
15 del Estatuto de los Trabajadores
cuya duracién no sea superior a seis
meses, no podra exceder de un
mes, salvo que el convenio colectivo
de aplicacién prevea otra cosa y se
actualice el régimen de interrupcion
del periodo de prueba, ampliandolo a
otras situaciones relacionadas con la
maternidad y la paternidad.

Los periodos de prueba concerta-
dos con anterioridad a la entrada en
vigor de la norma continuardn rigién-
dose por la normativa legal conforme
a la que se celebraron.

REDUCCION DE JORNADA POR
CUIDADO DE HIJOS

Se amplia desde los ocho hasta
los doce afios la edad del menor
cuya guarda legal puede justificar
una reduccién de la jornada del
trabajo diario, con la disminucién
proporcional del salario.

CONTRATO DE TRABAJO EN
PRACTICAS A TRAVES DE
EMPRESAS DE TRABAJO
TEMPORAL (ETT)

Respecto del contrato de trabajo en
précticas, por un lado, se modifica la
Ley 14/1994, de 1 de junio, por la que
se regulan las empresas de trabajo tem-
poral, para posibilitar que estas cedan
a empresas usuarias trabajadores con-
tratados bajo la modalidad de contrato
de trabajo en practicas, en linea con re-
cientes modificaciones normativas que
ya hicieron posible la cesién de traba-
jadores con contrato de trabajo para
la formacion y el aprendizaje. Por otro
lado, modifica la Ley 3/2012, de 6 de
julio, para extender las bonificaciones
por transformacién en indefinidos de
contratos en practicas, a las empresas
usuarias que, sin solucién de continui-
dad, concierten un contrato de trabajo
por tiempo indefinido con trabajadores
en pricticas cedidos por una empresa
de trabajo temporal.

DISTRIBUCION DE LA JORNADA
IRREGULAR

En materia de distribucién irregu-
lar de la jornada, la compensacién de
las diferencias, por exceso o por de-
fecto, entre la jornada realizada y la
duracién méxima de la jornada ordi-
naria de trabajo legal o pactado serd
exigible segin lo acordado en conve-
nio colectivo o, a falta de previsioén por
acuerdo entre la empresa y los repre-
sentantes de los trabajadores.

En defecto de pacto, las diferencias
deberdn quedar compensadas en el plazo
de doce meses desde que se produzcan.

Se amplia hasta el 31 de diciembre
de 2014 el plazo que permite celebrar
contratos para la formacion y el apren-
dizaje no vinculados a certificados de
profesionalidad o titulos de formacién.



CONCEPTO DE GRUPO DE
EMPRESAS A EFECTOS DE LAS
APORTACIONES ECONOMICAS
POR DESPIDOS QUE AFECTEN
A TRABAJADORES DE 50 O
MAS ANOS EN EMPRESAS CON
BENEFICIOS

Se afiade un nuevo pdrrafo al final
del apartado 1 de la disposicién adi-
cional decimosexta de la Ley 27/2011,

que establece como grupo de empre-
sas, a efectos de las aportaciones eco-
némicas por despidos que afecten a
trabajadores de cincuenta o més afios
en empresas con beneficios, el previs-
to en el articulo 42.1 del Cédigo de
Comercio, si bien para la determina-
cién del resultado del ejercicio solo se
tendrdn en cuenta los resultados obte-
nidos en Espafia por las empresas que

lo integren.

OTROS

Se amplia hasta el 31 de di-
ciembre de 2014 el plazo que
permite celebrar contratos
para la formacion y el aprendi-
zaje no vinculados a certifica-
dos de profesionalidad o titu-

los de formaci6én. &
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LAS REGLAS MINIMIS EN LOS
CONTRATOS DE FRANQUICIA

Jordi Ruiz de Villa Jubany. Socio Jausas
Miguel Mejias. Abogado Jausas

Las redes de franquicia se arbitran a través de contratos atipicos en los que el franquiciador cede al
franquiciado, a cambio de una contraprestacién directa o indirecta, su know- how, una licencia de
marca y asistencia técnica y/o comercial. Es habitual establecer en este tipo de contratos relaciones
de suministro en exclusiva a través del propio franquiciador, o a través de proveedores homologados,
a fin de mantener la homogeneidad de la red. Asimismo, es habitual establecer obligaciones de no
competencia contractual y/o post-contractuales, que tienen por objeto la proteccion del know- how
transmitido y de los derechos de propiedad industrial e intelectual. Este tipo de restricciones afectan a
la libre circulacién de mercancias y servicios, por lo que estd regulada en la normativa de Defensa de
la Competencia.

La posibilidad de establecer estas restricciones a la libre competencia viene autorizada por el Regla-
mento (UE) 330/2010, de la Comisién de 20 de abril, de aplicacion del articulo 101, apartado 3, del
Tratado de Funcionamiento de la Unién Europea a determinadas categorias de acuerdos verticales y
prdcticas concertadas, también denominado “Reglamento de Restricciones Verticales”.

Para la correcta interpretacion de este Reglamento, la Comisién publicé las denominadas “Directrices
relativas a las restricciones verticales 2010/C 130/01”, cuyos pdrrafos 44y 45y 189 a 201, tratan es-
pecificamente de las relaciones de franquicia.

Esta normativa comunitaria afecta a todos aquellos acuerdos que, con independencia de su dmbito de
aplicacion (nacional o transnacional), pueden afectar real o potencialmente al libre comercio entre es-
tados miembros y que contenga restricciones verticales. Las restricciones verticales son todas aquellas
que se producen en los acuerdos o prdcticas concertadas suscritas entre dos 0 mds empresas que operen
en planos distintos de la cadena de produccién o distribucion y se refiera a las condiciones en que las
partes puedan adquirir, vender o revender determinados bienes o servicios. Entre los acuerdos a los que
se refiere, se encuentran; la distribucion exclusiva, el suministro exclusivo, la distribucién selectiva, la
franquicia, etc.
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El sistema espafiol de defensa
de la competencia, cominmente
denominado “espejo” o de “doble
barrera”, consiste en que aque-
llos acuerdos que respeten la
normativa comunitaria, aunque
s6lo afecten al mercado interior
espafiol, se reputan validos (véase
art 1.4 dela Ley 15/2007 de Defensa
de la Competencia).

Consiguientemente para determi-
nar si un acuerdo, practica concerta-
da o conscientemente paralela es con-
traria a la normativa de defensa de la
competencia (con independencia de
si afecta tinicamente al mercado espa-
fiol o si afecta real o potencialmente al
comercio entre los estados miembros)
basta con acudir a la normativa comu-
nitaria antes citada.

El Reglamento 330/2010, de la Co-
misién de 20 de abril, como sucesor
del reglamento 2790/1999 de la Co-
misién, de 22 de diciembre, establece
un régimen juridico sustancialmente
distinto del que existia hasta enton-

LEGISLACION

www.bdifusion.es

e ey 12/2013, de 2 de agosto, de Medidas para Mejorar el Funcio-
namiento de la Cadena Alimentaria. (Legislaciéon General. Marginal:

681630)

e Ley 2/2000, de 7 de enero, de Contratos Tipo de Productos Agroali-
mentarios. (Legislacion General. Marginal: 90)

e Ley 17/2001, de 7 de diciembre, de Marcas. (Legislacién General.

Marginal: 10803)

e ey 3/1991, de 10 de enero, de Competencia Desleal (Legislacion

General. Marginal: 3653)

ces (recogido en el Reglamento CEE
4087/1988 de la Comisién).

En efecto la normativa vigente has-
ta 1999 partia de la clasificacion de
determinados tipos de acuerdos (fran-
quicia, suministro exclusivo, compra
en exclusiva...) para, en cada catego-
ria del acuerdo, definir las cldusulas

que se consideraban colusorias (cldu-
sulas negras) y las cldusulas que se
consideraban autorizadas en funcién
del tipo de contrato (cldusulas grises).

A partir de 1999 y en la regulacion
actualmente en vigor ya no se toma en
consideracién el tipo de contrato, sino
el impacto que determinadas restric-
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ciones a la libre circulacién de servi-
cios y mercancfas pueden tener en el
mercado.

El Reglamento 330/2010 se re-
fiere, como ya se ha dicho, a todos
los acuerdos o practicas concertadas
suscritas entre dos o mds empresas
que operen en planos distintos de la
cadena de produccion o distribucion
y se refiera a las condiciones en que
las partes puedan adquirir, vender o
revender determinados bienes o ser-
vicios sea cual sea el tipo de contrato.
El indicado Reglamento comunitario,
se aplica, en lo esencial, a los supues-
tos en los que las empresas no tenga
una cuota de mercado superior al
30%. Si la cuota de mercado es supe-
rior al 30% no requiere que el acuerdo
sea ilegal sino que hay que hacer una

autoevaluacién més estricta.

El origen en de la regla de mi-
nimis se encuentra en las diversas
interpretaciones jurisprudencia-
les que se fue dando al actual
art. 101 del TFUE (anterior art. 81
del TCE), a fin de reducir los efectos
negativos de una interpretacién ex-
tensiva del citado precepto. Siendo
la Comisién Europa la que fue
dictando diversas comunicacio-
nes sobre este material, como son,
la Comunicacién de 26 de diciembre
de 1977, sobre acuerdos de menor
importancia, la Comunicacién de 3
de septiembre de 1986, relativa a los
acuerdos de menor importancia no
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contemplados en el apdo. 1 del art.
85 del TCE, la Comunicacién de 9
de diciembre de 1997, y finalmente
la Comunicacién de 22 de diciembre
de 2001, relativa a los acuerdos de
menor importancia que no res-
tringen la competencia de forma
sensible del apartado 1 del arti-
culo 81 del Tratado CE, comitn-
mente denominada Comunicacién
de Minimis.

A través de esta Comunicacién,
que no tiene valor normativo, se es-
tablecen los supuestos que no cons-
tituyen una restriccién sensible de
la competencia y los excluye de la
prohibicién del actual art. 101 del
TFUE siempre que las empresas que
los adopten no superen determinados
porcentajes de cuota de mercado (5,
10y 15%).

Igualmente la Comunicacion es-
tablece un conjunto de acuerdos
a los que no se aplican umbra-

les de mercado. Se trata de aque-
llos acuerdos que por sus efectos
especialmente restrictivos de la
competencia no pueden estar am-
parados por la regla de minimis, a
pesar de ser celebrados entre empre-
sas que no excedan de las cuotas de
mercado, como son:

e Acuerdos horizontales de reparto de
mercados o clientes, los acuerdos que
limitan la produccion o las ventas y
los acuerdos de fijacion de precios de
venta a terceros (punto 11.1 de la

Comunicacion de Minimis).

® Los acuerdos verticales que incluyan
alguna de las restricciones especial-
mente graves (las denominadas cldu-
sulas negras, punto 11.2).

® Finalmente los acuerdos celebrados
entre competidores que operan en
distintos niveles de la cadena de pro-
duccién o distribucion, en el caso de
que se adopten alguno de los acuer-
dos anteriormente citados.

En cuanto a la aplicacién de las
reglas de minimis, el derecho espafol
plante6é numerosos problemas inicia-
les porque la anterior Ley de Defensa
de la Competencia discrepaba en este
punto de la regulacién comunitaria
(consagraba la potestad de la adminis-
tracién de no perseguir los acuerdos
de menor importancia pero no eximia
de su naturaleza ilicita).



Tal discrepancia finalmente se
subsang a través del articulo 5 de la
Ley 15/2007, de 3 de julio de de-
fensa de la competencia, en cual
se establece:

“Las prohibiciones recogidas
en los articulo 1 a 3 de la presente Ley
no se aplicardn a aquellas conductas
que, por su escasa importancia, no sean
capaces de afectar de manera signifi-
cativa a la competencia. Reglamenta-
riamente se determinardn los criterios
para la delimitacion de las conductas
de menor importancia, atendiendo, en-

tre otros, a la cuota de mercado”.

Del tenor literal de la norma se
desprende que el cardcter de mi-
nimis de una conducta la excluye
del ambito de las prohibiciones
y, en consecuencia, la exonera
de enjuiciamiento y sancién. En
consecuencia, se puede afirmar que
el articulo 5 de la Ley de Defensa
de la Competencia establece por
primera vez en el ordenamiento
juridico espafiol una verdadera
regla de minimis.

Dicho precepto fue posteriormente
desarrollado por el Real Decreto Ley
261/2008, de 27 de febrero a través
del cual se aprueba el Reglamento de
Defensa de la Competencia, en cuyos
articulos 1 a 3, regula los acuerdos de
menor importancia, y de los cuales

destacamos:

En primer lugar, los criterios
que permiten establecer la me-
nor importancia de un acuerdo,
siguiendo la regulacién comuni-
taria, establece criterios de orden
cuantitativos (art. 1) y cualitati-
vos (art. 2) a partir de los cuales
se definen los acuerdos de menor
importancia. Asi, la aplicacién
de la regla de minimis impone

verificar el cumplimiento de los
baremos de cuota de mercado y
determinar si no se trata de un
acuerdo especialmente restricti-
vo (cldusulas negras).

1. A diferencia de la normativa
comunitaria las reglas minimis
en Espafia no se limitan a los
acuerdos colusorios sino que
extienden su ambito de aplica-
cién a las conductas constitu-
tivas de abuso de posicién do-
minante y de falseamiento de
la libre competencia por actos
desleales (art. 3).

Finalmente el art. 3 del Real
Decreto permite también acudir
a otros factores para demostrar
que el acuerdo no se haya den-
tro de la prohibiciéon, como es la
comprobacién de que el acuerdo
no afecta a la competencia de
forma sensible (“atendiendo a su
contexto juridico y econémico”),
pero este supuesto realmente no
estaria dentro del 4mbito de la re-
gla de minimis.

En cuanto a la aplicacién de esta
normativa en el contrato de fran-
quicia resulta relevante, porque
puede determinar la validez de
determinadas cldusulas contrac-
tuales o acuerdos entre franqui-
ciador y franquiciados, siempre
que se den esos requisitos cuantitati-
vos y cualitativos que establecen los
articulo 2 y 3 del Real Decreto, esto
es, que no superen determinados um-
brales de cuota de mercado relevante
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DERECHO
MERCANTIL

“La aplicacion de la regla de minimis
impone verificar el cumplimiento de los
baremos de cuota de mercado y determina
si no se trata de un acuerdo especialmente

restrictivo”

y que, en cualquier caso, no se trate
de un acuerdo especialmente restric-
tivo (cldusulas negras).

Respecto de este dltimo supuesto la

Sentencia de 5 de abril de 2013, rec.
230/2011, de la Audiencia Provincial de
Burgos, declar6 la validez de una cldu-
sula de no competencia post-contrac-
tual de un afio de duracién, referido al

territorio de exclusividad, argumentan-
do que se aplicaba la regla de minimis.

La normativa comunitaria solo per-
mite la no competencia post-contrac-
tual desde el local desde el que se rea-
liz6 la actividad ex Auto del TJUE de
fecha 7 de Febrero de 2013 (asunto
La Retoucherie Manuela C-117/12).

La Audiencia Provincial de Burgos
no obstante estimé que como la cuota
de mercado de la red de franquicia no
superaba los umbrales de las reglas de
minimis, la competencia no se verfa
sensiblemente afectada, por lo que
dicho pacto se considero licito.

En definitiva, la normativa de
minimis en los acuerdos de fran-
quicia actda como una autori-
zacion en bloque respecto de
aquellos acuerdos que cumplen
con los requisitos cuantitativos y
cualitativos exigidos tanto a nivel
nacional como comunitario.

La normativa de minimis contri-
buye a la expansion de las redes de
franquicia ya que mejora su compe-
titividad frente a grandes empresas
de distribucion vy facilita el desarrollo
de nuevas redes de franquicia, puesto
que con el establecimiento de deter-
minadas restricciones a la competen-
cia consigue obtener una mayor viabi-
lidad juridica y econémica. ®

U e
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COMO SUSCRIBIR CAPITAL EN UNA
SOCIEDAD SIN APORTAR DINERO

M? Jesus Diez. Socia de Dutilh Abogados

La Ley prevé en los articulos 58 y siguientes del Real Decreto Legislativo 1/2010, de 2 de julio, por el que

se aprueba el texto refundido de la Ley de Sociedades de Capital (“LSC”) que el capital social aportado

por los socios, tanto en el momento de la constitucion de la sociedad como en posteriores ampliaciones

de capital, puede consistir tanto en aportaciones dinerarias como en aportaciones no dinerarias.

Tienen la consideracion de apor-
taciones no dinerarias aquellas que
no se realizan en metélico, que con-
sisten en bienes o derechos patrimo-
niales, siempre que sean susceptibles
de valoracién econdémica y que sean
transmisibles. Siendo necesario
acreditar la propiedad del bien,
junto con una valoracién econé-
mica del mismo. Este tipo de ope-
raciones se suelen efectuar cuando se
quiere dar entrada en el capital a un
nuevo socio que va a aportar un activo
fundamental para el desarrollo de la
sociedad: un inmueble, un vehicu-
lo, una patente, maquinaria, mer-
cancias, etc.

En ningiin caso podran ser ob-
jeto de aportacion el trabajo o los
servicios. Es decir, la aportacién
de trabajo y de servicios esta ex-
presamente prohibida por Ley. Ni
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siquiera intentar camuflarlo indirecta-
mente, pues no se inscribird en el Re-
gistro Mercantil. A modo de ejemplo,
el Sefior Registrador Mercantil co-
menta el supuesto de una aportacion
de trabajos realizados para la creacion
de la web, que calificé como defectuo-
sa, en cambio si serfa posible la apor-
tacion de la propia web.

Por bienes o derechos patrimo-
niales susceptibles de valoraciéon
econémica se entienden tanto
bienes muebles como inmuebles,
pueden aportarse incluso bienes con
carga y gravamen, (lo cual debe te-
nerse en cuenta a la hora de su valo-
racién), derechos reales y de crédito,
empresa o establecimiento mercantil
(en este caso, se tiene que identifi-
car en la escritura el inventario que
se incorpora, los bienes y derechos
registrables), créditos, acciones y

participaciones sociales, letras
de cambio, cheques, obligacio-
nes emitidas por sociedades, una
rama de la actividad o industria
de la empresa, arrendamiento de
local de negocio (se puede aportar
el contrato de arrendamiento de di-
cho local), inmovilizado inmaterial
(como la marca, el nombre comercial
o el logotipo, patentes de invencién,
modelos de utilidad, dibujos y mode-
los industriales y artisticos). Existen
infinidad de posibilidades en la
aportacion de otros bienes dis-
tintos del dinero que conducen
a la entrada en el capital de una
sociedad, y que abren la puerta a
nuevos socios que de otra forma
no tendrian acceso.

En el supuesto de este tipo de
aportaciones, es necesario identi-
ficar en la escritura en la que se



aportan, tanto de constitucién como
de elevacion a publico de acuerdos
de ampliacion de capital, los
bienes y/o derechos objeto de la
aportacion, la valoracién en eu-
ros que les atribuya el socio que
realiza la aportaciéon y el nime-
ro y la numeracién de acciones o
participaciones que se suscriben
con esa aportacién; en el caso de
aportaciones de bienes inmuebles
deberan hacerse constar, ademas, los
datos
al inmueble aportado a la sociedad
(art. 63 LSC). Se encuentra regulado

igualmente en los articulos 133 y ss.

registrales  correspondientes

del Reglamento del Registro Mercan-
til (“RRM”).

En las

(“SA”), la valoracién de las apor-

sociedades andnimas
taciones no dinerarias conlleva
todo un proceso previo de informa-
cion, evaluacion y responsabilidades.

El proceso de valoracion se re-
gula en los articulos 67 y ss. LSC, que
comienza estableciendo la necesidad

LEGISLACION
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e Real Decreto Legislativo 1/2010, de 2 de julio, por el que se aprueba
el texto refundido de la Ley de Sociedades de Capital. (Normas basi-
cas. Marginal: 109184). Arts.; 58, 63, 64, 67, 72, 73.

e Real Decreto 1784/1996, de 19 de julio, por el que se aprueba el
Reglamento del Registro Mercantil. (Legislacion General. Marginal:

3699). Art. 133.

e (Codigo Civil. (Normas basicas. Marginal: 3716). Arts.; 1416y ss.

e Real Decreto de 22 de agosto de 1885, por el que se publica el
Codigo de Comercio. (Legislacion General. Marginal: 4983). Arts.;

331, 347 y 348.

de que este tipo de aportaciones sean
objeto de informe por parte de ex-
pertos independientes con compe-
tencia profesional y designados por
el registrador mercantil, en el que se
describa la aportacion, sus datos re-
gistrales y la valoraciéon de la misma.
Este experto es responsable frente a
la sociedad y determinados terceros

por los dafios que su valoracién pue-
da causar, aunque queda exonerado
si acredita que ha aplicado la diligen-
cia adecuada. En algunas ocasiones,
como por ejemplo cuando sean valo-
res mobiliarios que coticen en mer-
cados secundarios oficiales, o cuando
por motivo de una fusién o escision ya
se haya elaborado un informe de ex-
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perto independiente por este motivo,
no serd necesaria la aportacion de este
informe, aunque en este caso serdn
los administradores quienes elabora-

ran un informe en este sentido.

Estos informes tienen que ser
publicos, desde la fecha de la
aportacién existe el plazo de un
mes para depositarlos en el Regis-
tro Mercantil; posteriormente se tie-
nen que incorporar como anexo a la es-
critura correspondiente. Este requisito
no se exige en el caso de aportaciones
no dinerarias realizadas a una Sociedad
de Responsabilidad Limitada (“SL”).

Otra posibilidad es el aumento de
capital por compensacién de cré-
ditos (también conocido como “capi-
talizacion de la deuda”), que implica

JURISPRUDENCIA
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canjear el derecho de crédito de
la sociedad frente al nuevo sus-
criptor de las acciones o partici-
paciones con deudas que la socie-
dad tuviera previamente con éste.
Por lo que, en realidad lo que se hace
es una reclasificacion contable. En las
SL los créditos tienen que ser total-
mente liquidos y exigibles, y en las SA
al menos en un 25%.

Con el fin de garantizar la reali-
dad de estos créditos a compensar se
tiene que poner a disposicién de los
socios un informe del 6rgano de ad-
ministracién sobre la naturaleza y ca-
racteristicas de los créditos a aportar,
identidad de los aportantes, ndmero
de participaciones o acciones que se
vayan a crear o emitir, la cuantia del
aumento y que éstos concuerden con

e Sentencia de la Audiencia Provincial de La Corufa de fecha 13
de abril de 2010, nim. 143/2010, N° Rec. 570/2008, (Marginal:

2158577)

e Sentencia de la Audiencia Provincial de Pontevedra de fecha 26 de
diciembre de 2007, nim. 693/2007, N° Rec. 629/2007, (Marginal:

1676078)

e Sentencia del Tribunal Supremo de fecha 25 de Mayo de 2007,
nim. 582/2007, N° Rec. 4904/2000, (Marginal: 291127)

e Sentencia del Tribunal Supremo de fecha 11 de Mayo de 2007,
nam. 547/2007, N° Rec. 1953/1999, (Marginal: 1370605)
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la contabilidad social.

Cabe decir que esta opcién, com-
pensando créditos, es mas habitual
de lo que podria suponerse, sobre
todo teniendo en cuenta la situacién
econémica de las empresas en la actua-
lidad, en muchas ocasiones, esta es la
mejor forma de solventar una deuda y
ganar un socio. En los dltimos tiempos
se ha dado bastante en el dmbito de las
sociedades inmobiliarias.

En las SA existe una modalidad del
aumento de capital que es el supues-
to de aumento por conversién de
obligaciones en acciones (modali-
dad de obligaciones que incorpora un
derecho de crédito frente a la socie-
dad emisora y que en caso de no ser
convertidas, deben reembolsarse en
la fecha de su vencimiento). En este
caso el desembolso de las nuevas ac-
ciones se hace con cargo a los créditos
incorporados a las obligaciones objeto
de conversién, sin necesidad de efec-
tuar ninguna aportacion.

Debido a la complejidad que sue-
len conllevar este tipo de operaciones
hay que prestar especial cuidado
en el momento de la valoracién
de las aportaciones, pues el ex-
perto independiente, -que es quien
ha de opinar sobre la idoneidad de la
valoracién-, como puede incurrir
en responsabilidades frente a ter-
ceros, suele ser muy riguroso en
su opinion y bastante estricto en
algunos casos, en los que puede no
ver del todo clara esta valoracion, po-
niendo asf trabas a la hora de acceder
al Registro Mercantil y concluir con
éxito la operacién. Es por tanto, en
este caso, la sociedad emisora la que
debe encargarse de prever en las con-
diciones de la emisién los oportunos
mecanismos de proteccion de los obli-
gacionistas en caso de aumento de ca-
pital, a través por ejemplo de férmulas
de ajuste de la relacion de conversion.



Si el informe del experto indepen-
diente pusiese de manifiesto que el
valor escriturado como capital desem-
bolsado con tal aportacién no dinera-
ria es superior al veinte por ciento del
atribuido por los expertos, el Registra-
dor denegari la inscripcion (art. 133.2
y ss. RRM). La LSC no establece los
efectos que se siguen en tales casos,
lo l6gico serfa que el socio estuviera
obligado a cubrir la diferencia y que
la sociedad ostentara una accién para
exigirle el desembolso completo del
valor comprometido.

Existe en la SL una diferen-
cia en comparacién con la SA
en cuanto a las aportaciones no
dinerarias, no es obligatorio el
informe de un experto indepen-
diente designado por el Regis-
tro Mercantil. La garantia de la
valoracién por el experto en la SA,
en cuanto a la realidad y valor de la
aportacién no dineraria, se sustituye
en la SL por un régimen de res-
ponsabilidad, que se establece en
los articulos 73 y ss. de LSC, esto es,
responden solidariamente frente
a la sociedad y frente a los acreedo-
res de la realidad de las aportaciones
y del valor que se les haya atribuido
en la escritura: (1) los socios funda-
dores, (2) los socios que voten el au-
mento de capital, (salvo los que hagan
constar en acta su oposicién), (3) los
aportantes de la aportacién no dine-
raria, (4) quienes adquieran alguna
participacién desembolsada median-
te aportacién no dineraria, y (5) en el
caso de aumento de capital, también
los administradores, por la diferencia
entre la valoracién que hubieran atri-
buido en su informe al bien aportado
y el valor real de las aportaciones.

Que no sea obligatorio no
quiere decir que no sea posible
obtener el informe de un experto.
De hecho, la LSC lo prevé como vo-
luntario, si se dispone de informe de
experto independiente quedardn exo-
nerados de responsabilidad los socios
aportantes. Lo que no apunta la Ley
es que ademds queden liberados de
responsabilidad los demds. La Doctri-
na considera que deben considerarse
liberados por una razén de coheren-
cia, no tiene sentido que el aportante
lo esté, mientras que los otros socios y
los administradores sean responsables
solidarios de la aportacién realizada
por aquél.

En las SA, en cambio, los fun-
dadores responden solidariamente
frente a la sociedad, los accionistas
y terceros de la realidad de las apor-
taciones sociales y de la valoracién
de las aportaciones no dinerarias.

Concurren ademds reglas especia-
les de responsabilidad dependiendo
del tipo de aportacion no dineraria, de-
talladas en los articulos 64 y ss. LSC:

- Aportacién de bienes muebles
o inmuebles, o derechos asimilados
a ellos: el aportante responde de la en-
trega y del saneamiento por eviccién y
por vicios conforme a lo previsto en el
Codigo Civil para el contrato de com-
praventa (arts. 1.461 y ss.).

En cuanto a la transmisién del
riesgo, esto es, la determinacién del
momento a partir del cual la socie-
dad soporta el riesgo de que la cosa se
dafie o desaparezca por caso fortuito o
fuerza mayor, se estard a lo previsto en
el Cadigo de Comercio para la com-

praventa mercantil (arts. 331 y ss.).

- Aportacién de derechos de
crédito: el aportante responde de la
legitimidad del crédito (de que existe
y es exigible) y de la solvencia del deu-
dor (de que va a ser pagado). Se altera
la regla general de la cesion ordinaria
de créditos prevista en los arts. 347 y
348 C.Com,, en la que el cedente no
responde de la solvencia del deudor,
como garantia para la sociedad.

- Aportacion de empresa o es-
tablecimiento: el aportante queda
obligado al saneamiento del conjunto
de la empresa o establecimiento, si el
vicio o la eviccién afectan a la totali-
dad o a alguno de los elementos esen-
ciales para su normal explotacion;
ademds, debe sanear los elementos
individuales de la empresa afectada
que sean de importancia por su va-
lor patrimonial y se vean incursos en
eviccién o en vicios.

De nada valdrian las garantias
respecto del valor de las aporta-
ciones no dinerarias si la socie-
dad pudiera recibir aportaciones
dinerarias y a continuacién, in-
vertirlas en la adquisicién onero-
sa de bienes. Por ello, el art. 72 LSC
establece unas cautelas encaminadas
a evitar aportaciones no dinerarias de
manera encubierta, esto es, las ad-
quisiciones onerosas efectuadas por
la sociedad anénima durante los dos
primeros afios desde la constitucién o
transformacion, si su importe excede
del 10% del capital. Con la intencién
de regular un dmbito que en ocasio-
nes consiste en una prictica habitual,
como puede ser la compra de un edi-
ficio, pues se trata de aportaciones
no dinerarias de gran envergadura e
influyen en el capital de la sociedad
aunque se pretenda dar otra imagen.

Este mecanismo consiste en que

tienen que ser aprobadas por la Junta
General de accionistas, previo informe

Economist & Jurist 55



justificativo de los administradores y del
exigido para la valoracién de aportacio-
nes no dinerarias, puestos a disposicién
de los accionistas con la convocatoria de
la Junta. Lo que se intenta prevenir es
que se realicen aportaciones no dinera-
rias encubiertas que eludan mecanismos
de control como el de la valoracién. Para
no entorpecer el funcionamiento de las
sociedades, se excluyen de este régimen
las operaciones ordinarias de la sociedad
o las que se realicen en mercados secun-
darios oficiales o en subasta publica.

Apréciese que esta regla s6lo opera
en la constitucién o transformacion,

no en la ampliacion de capital.

Por tltimo, contrastar la diferencia
entre las aportaciones no dinera-
rias y las prestaciones accesorias,
que se regulan a continuacién de éstas
en los articulos 86 y ss. LSC. Como

BIBLIOGRAFIA

www.bdifusion.es

BIBLIOTECA:

se ha indicado, el trabajo y los servi-
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pequenias es frecuente que los socios
trabajen para la sociedad. Se permite
que estas obligaciones se incorporen a
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tienen uno o varios socios, que no con-
sisten en aportar capital a la sociedad.
Las prestaciones accesorias son
obligaciones personalisimas de al-
gunos o todos los socios, pudien-
do consistir tanto en obligaciones
de dar (vender ciertos productos a la
sociedad), como en obligaciones de
hacer (realizar determinadas funcio-
nes para la empresa) o en obligaciones
de no hacer (no trabajar para la com-
petencia). No integran el capital social
y tienen, como su propio nombre indi-
ca, un caracter accesorio.

Aunque es mds frecuente que se

use en las limitadas, nada impide que
también se acuerden para las anoni-
mas. Se amparan en el principio de
libertad de pactos de socios, y para
su creacion, modificacién y extincién
anticipada se requiere no solo el cum-
plimiento de lo dispuesto para las mo-
dificaciones estatutarias, sino el con-
sentimiento de los implicados.

En cualquier caso, los Estatutos
de la sociedad deberan detallar
su régimen, con expresion de su
contenido, su cardcter gratuito o retri-
buido, las acciones o participaciones
que llevan aparejada la obligacién de
realizarlas, asi como las consecuen-
cias de su incumplimiento y las cldu-
sulas penales aplicables, en su caso.
Si los socios incumplen esta obliga-
cién voluntariamente, normalmente,
deviene en la pérdida de la condicién
de socio, cosa que no sucede si esto es
de forma involuntaria.

Estas prestaciones accesorias
pueden ser gratuitas o remunera-
das, siendo estas tltimas las mds ha-
bituales. En este sentido, la cuantia de
la compensacién no puede exceder del
valor que corresponde a la prestacion.

La transmisién de acciones
que llevan aparejadas prestacio-
nes accesorias exige la autotiza-
cién de la sociedad.
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EL ORGANO DE ADMINISTRACION DE LA ENTIDAD MERCANTIL
“ » A EFECTOS DE SU PRESENTACION ANTE LA JUNTA GENERAL DE
SOCIOS Y COMO PRESUPUESTO PARA APROBAR AUMENTO DE CAPITAL MEDIAN-
TE COMPENSACION DE CREDITO

INFORMAY CERTIFICA
1.- Que examinada la contabilidad social, resultan a cargo de la Sociedad los créditos que se
detallan a continuacién, los cuales tienen el cardcter de liquidos y exigibles, cuyo acreedor es en los tres la
sociedad “ " con domicilio en ,y con N.LLF.
1. Préstamo por importe de EUROS, formalizado mediante contrato de préstamo de fecha
2. Préstamo por importe de EUROS, formalizado mediante contrato de préstamo de fecha .

3. Préstamo por importe de EUROS, formalizado mediante contrato de préstamo de fecha

2.- Que el Organo de Administracién considera conveniente proponer a la Junta General de Socios un
aumento de capital de las siguientes caracterfsticas:

Cifra del aumento de capital: €) EUROS mediante la emision de nuevas
participaciones sociales, de ) EUROS de valor nominal cada una de ellas, con una prima
de asuncién total de €) EUROS, siendo por tanto el desembolso por cada participacién en

concepto de capital mds prima de emision, de ( €) EUROS, de los cuales
corresponde a capital y el resto a prima, esto es un desembolso ( €EUROS por participacién
en concepto de prima de emisién. Conforme al siguiente desglose:

Dicha ampliacién conlleva la consiguiente modificacion estatutaria en el articulo 5 sobre el capital social.

Contravalor de la ampliacién de capital: La ampliacion de capital de las nuevas participacio-
nes sociales serd mediante Compensacion de los resefiados créditos a cargo de la Sociedad, liquidos y exigi-
bles, por el importe de ( €) EUROS, quedando éstos totalmente extinguidos a consecuencia
de la ampliacién de capital.

Participaciones sociales y suscriptores de las mismas: En consecuencia, se adjudican las participa-
ciones sociales a todos los socios, conforme al siguiente desglose:

La mercantil : le corresponden la totalidad de las participaciones objeto de la ampliacion, esto es,
nuevas participaciones sociales nimeros a , ambas inclusive.

3.- Asimismo CERTIFICA que los anteriores datos del apartado 1 son concordantes con los datos de la
Contabilidad de la Compafifa.

Y a los efectos previstos en el art. 301.1, 2 y 5 de la vigente Ley de Sociedades de Capital, y para su puesta
a disposicion de los socios de la entidad, se expide el presente informe, a de de

Fdo.- D. Fdo.- D.

[Cargo] [Cargo]
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ACTA DE CONSIGNACION DE DECISIONES DEL SOCIO UNICO DE LA SOCIEDAD

«“ ,S.L.”

En el domicilio social a las horas del dia y en el domicilio social de la Sociedad
“ , S.L., Sociedad Unipersonal”, con asistencia del socio tnico, la mercantil ,S.L., de-
bidamente representada por D. , titular de la totalidad del capital social, decide por decision propia

constituirse en Junta General y adoptar los acuerdos que més adelante se detallan, conforme al Orden del Dia
que se transcribe a continuacién

ORDEN DEL DIiA

1.-Aumentar el capital social de la Sociedad en el importe de euros mediante la creacién de
nuevas participaciones sociales, con cargo a aportaciones no dinerarias.

2.- Aprobar la nueva redaccion del articulo de los Estatutos Sociales relativo al capital social.

3.- Lectura y aprobacion, en su caso, del Acta de la Junta.

LISTA DE ASISTENTES

«

, S.L.”, propietaria de participaciones sociales de euros de valor nomi-
nal cada una, que representan el 100% del capital social, y que esta representada en este acto por D.

Igualmente, asistieron con voz pero sin voto los miembros del 6rgano de Administracion: (...)
DESARROLLO DE LA REUNION
Asisti6 a la reunién el Socio Unico, , S.L.”, que actué mediante representaciéon de D.
, estando ademds presentes los miembros del Organo de Administracién, con voz pero sin voto, tal y
como se desprende de la lista de asistentes que consta a continuacién del Orden del Dia y que fue firmada por

todos ellos en sefial de asistencia y conformidad.

Actuaron como Presidente y Secretario, D. yD. , respectivamente.

El Socio Unico, “ , S.., con plenas facultades para tratar de todos los temas aceptados como
puntos del Orden del Dia, pas6 a examinar el informe elaborado por el 6rgano de Administracion sobre la conve-
niencia de las modificaciones propuestas, que tuvo a su disposicién con anterioridad a este acto.

A continuacién de todo ello, y previo deliberacion de los asuntos contenidos en el Orden del Dia, el
Socio Unico adopt6 los siguientes

DECISIONES

PRIMERQO - Visto el informe del 6rgano de administracion de fecha
tal social y sobre las aportaciones no dinerarias, el Socio Unico decide aumentar el capital social en el importe de

, justificativo del aumento de capi-

EUROS, mediante la creacion de ___ nuevas participaciones sociales transmisibles, acumulables e indivisibles,

de EUROS de valor nominal cada una, numeradas correlativamente de la ala , ambas inclusive.

El contravalor a la ampliacién de capital acordada consiste en las aportaciones no dinerarias descritas en el
informe del 6rgano de administracion.

De este modo, tras la ampliacion, el capital social ascenderd a un importe total de EUROS.

El presente aumento se realiza mediante la aportacién no dineraria de fincas urbanas, detalladas
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en el informe elaborado por el 6rgano de Administracion de la Sociedad y cuyo texto integro ha estado a disposi-
cién del Socio Unico con anterioridad a esta reunién.

Las nuevas participaciones sociales conferirdn a su titular los mismos derechos y obligaciones que las existentes.

De acuerdo con lo establecido en la L.S.C., se ofrecen las nuevas participaciones sociales al actual Socio Uni-
co, para que, en caso de estar interesado, ejercite su derecho de suscripcion preferente.

Por lo que la suscripcién de las nuevas participaciones, se realiza de la siguiente manera, aportando para ello los
bienes cuya titularidad transmite en este acto a la Sociedad, y que se describen a continuacion:

FINCA A- URBANA: __ CUOTA: __ TITULO: __ INSCRIPCION: __ CARGAS: __ ARRENDA-
MIENTOS: __ VALOR: __

Por esta aportacién, se adjudican al aportante participaciones sociales niimeros a
, ambas inclusive.

FINCA B.- URBANA: __ CUOTA: __TITULO: __INSCRIPCION: __ CARGAS: __ ARRENDAMIEN-
TOS: _VALOR: _

Por esta aportacion, se adjudican al aportante participaciones sociales ntimeros a
ambas inclusive.

FINCA C.- URBANA: __ CUOTA: __ TITULO: __ INSCRIPCION: __ CARGAS: __ ARRENDA-
MIENTOS: __ VALOR: __

Por esta aportacién, se adjudican al aportante participaciones sociales ndmeros
a , ambas inclusive.

En relacién con los inmuebles objeto de aportacion la Sociedad debidamente representada en este
acto, manifiesta expresamente que se acoge al régimen de neutralidad fiscal previsto en el capitulo
VIII del Titulo VII del Real Decreto Legislativo 4/2004, de 5 de marzo, por el que se aprueba el Texto
Refundido de la Ley del Impuesto sobre Sociedades.

Se hace constar que las participaciones creadas con anterioridad al aumento se encuentran total-
mente desembolsadas, asi como las nuevas participaciones emitidas en el mismo, tal y como se des-
prende de los parrafos anteriores.

La titularidad de las participaciones se hace constar en este acto en el Libro Registro de Socios de la Sociedad.

SEGUNDO.- El Socio Unico decide dar nueva redaccién al articulo de los Estatutos
Sociales. De este modo dicho precepto queda del siguiente tenor literal: “ARTICULO -
CAPITAL SOCIAL.- PARTICIPACIONES. ?

Dicha redaccion sustituye a la vigente hasta la fecha de hoy.

TERCERO - El acta de la reunién fue aprobada por el Socio Unico y firmada por todos los asisten-
tes en prueba de conformidad.

Fdo.- D. Fdo.- D.

Ve B° PRESIDENTE EL SECRETARIO
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NUEVAS REGLAS PARA LOS OPERADORES

DE LA CADENA AGROALIMENTARIA
Ley 12/2013, de 2 de agosto, de medidas para
mejorar el funcionamiento de la cadena alimentaria

Juan Fernandez Banos.Abogado en DJV Abogados. Profesor de la Catedra Fundacién
Ramon Areces de Distribucion Comercial

En las dltimas décadas, el sector de la distribucion minorista alimentaria en Esparia ha sido objeto de
una profunda transformacion, al sustituirse un modelo basado en el comercio tradicional por otro en el
que predominan las cadenas de supermercados e hipermercados pertenecientes a grandes grupos em-
presariales. Esta evolucién, que incide sobre un sector particularmente importante para la economia
espafiola, ha significado un creciente poder de negociacién de la distribucién minorista que afecta a
todos los agentes de la cadena alimentaria.

La nueva Ley 12/2013, de 2 de agosto, de Medidas para Mejorar el Funcionamiento de la Cadena
Alimentaria, en vigor desde el 3 de enero de 2014, supone una reforma estructural en las relaciones
que afectan a todos los operadores del sector agroindustrial espafiol. Las medidas introducidas son el
resultado de la necesidad que, en estos tltimos afos, se ha ido poniendo de manifiesto ante la eviden-
cia de las asimetrias existentes en el poder de negociacion, asi como por la proliferacién de prdcticas
comerciales potencialmente desleales o contrarias a la competencia que distorsionan el mercado y
afectan negativamente a la competitividad del sector agroalimentario.

Antecedentes

Los antecedentes que han inspirado el proyecto de la actual Ley, se encuentran en la “Comunicacién
sobre la mejora en el funcionamiento de la cadena agroalimentaria”, de 2009, de la Comisién Europea,
en la que se concluia que ante las deficiencias de la cadena alimentaria se debia ejercer una constan-
te vigilancia para identificar y eliminar actuaciones distorsionadoras del mercado; a la que siguid el
Foro de Alto Nivel sobre la Mejora del Funcionamiento de la Cadena Alimentaria, de finales de 2011,
constituido con el fin de buscar soluciones que permitieran garantizar una mayor transparencia en los
precios, mejorar la competencia, evitar el abuso de poder en la contratacién y fomentar la autorregu-
lacién. Asimismo, la Comision Nacional de la Competencia, puso de relieve, en su “Informe sobre las
relaciones entre fabricantes y distribuidores en el sector alimentario”, de 2011, que la incidencia de
determinadas prdcticas comerciales, dada la evolucién del modelo de distribucién alimentaria, podria
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debilitar la competencia intermarca e intramarca, asi como la propia eficiencia de funcionamiento del

mercado, recomendando la adopcion de medidas respecto a las prdcticas potencialmente mds perjudi-

ciales para la competencia.

En la Exposicion de Motivos de la Ley 12/2013, se sefiala como finalidad la de “mejorar el funciona-

miento y la vertebracion de la cadena alimentaria de manera que aumente la eficacia y competitividad

del sector agroalimentario espariol y se reduzca el desequilibrio en las relaciones comerciales entre los

diferentes operadores de la cadena de valor”. Para lograr su objetivo se establecen determinadas obli-

gaciones para los operadores en la cadena agroalimentaria, se identifica una serie de prdcticas comer-

ciales abusivas, que serdn reprimidas atribuyendo potestad sancionadora a la Administraciéon General

del Estado y a las administraciones autonémicas, y se fomenta la autorregulacion mediante Cdédigos

de Buenas Prdcticas.

En el Titulo I, de Disposiciones
Generales, se regula el dmbito de
aplicaciéon de la Ley. En cuanto a su
ambito subjetivo, afecta a todas
las relaciones comerciales entre
“los operadores que intervienen
en la cadena alimentaria”, exclu-
yendo a los consumidores -que
ya tienen una legislacion especifica
para defender sus intereses-, y a los
socios de cooperativas agrarias y otras
entidades asociativas, respecto de las
entregas de producto que realicen.
Quedan afectados, por tanto,
desde PYMES y cooperativas de
productores hasta la gran dis-
tribucién, mayoristas en origen,
centrales de compra, distribui-
dores mayoristas, o industria del
envasado, entre otros. Respecto
del ambito objetivo de aplicacién, la

LEGISLACION

www.bdifusion.es

e ley 12/2013, de 2 de agosto, de Medidas para Mejorar el Funcio-
namiento de la Cadena Alimentaria. (Legislacién General. Marginal:

681630)

e ey 2/2000, de 7 de enero, de Contratos Tipo de Productos Agroali-
mentarios. (Legislacion General. Marginal: 90)

e ey 17/2001, de 7 de diciembre, de Marcas. (Legislacién General.

Marginal: 10803)

e ey 3/1991, de 10 de enero, de Competencia Desleal (Legislacién

General. Marginal: 3653)

Ley establece que quedardn sujetas
todas las relaciones comerciales entre
dichos operadores.

El apartado 3 del articulo 2 deter-
mina a qué relaciones entre operado-
res se aplica el Capitulo I del Titulo
I1, respecto de la obligacién de for-
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malizacién por escrito de los contra-
tos alimentarios, entendidos como
aquellos “en el que una de las partes
se obliga frente a la otra a la venta de
productos alimentarios o alimenticios
e insumos alimentarios antes citados,
por un precio cierto, bien se trate de
una compraventa o de un suministro
de forma continuada. Se exceptian
aquellos que tengan lugar con consu-
midores finales”. Asi pues, se obliga a
formalizar por escrito todos los con-
tratos por transacciones comerciales
cuyo precio sea superior a 2.500 eu-

JURISPRUDENCIA

www.bdifusion.es

ros, siempre y cuando exista una si-
tuacién de desequilibrio, que concu-
Irird en tres supuestos: a) cuando un
operador tenga la condicién de PYME
y el otro no; b) cuando se trate de un
operador que tenga la condicién de
productor primario; ¢) cuando uno de
los operadores tenga una situacién de
dependencia econémica del otro, en-
tendiéndose por tal, aquella en la que
la facturacién del producto de aquél
respecto de este sea al menos un 30%
de la facturacion del producto del pri-
mero en el afio precedente.

e Sentencia de la Audiencia Nacional de 15 de febrero de 2012, N°
Rec. 834/2009, (Marginal: 2383057)

e Sentencia del Tribunal Supremo de fecha 5 de Octubre de 2010, N°
Rec. 71/2009, (Marginal: 2245129)

e Decision 2003/600/CE, de la Comisién, de 2 de abril de 2003.
(Asunto COMP/C.38.279/F3 — Carnes de vacuno francesas)

e Sentencia del Tribunal de Justicia de las Comunidades Europeas
(Pleno), de 13 de diciembre de 2001. “Comisién-Francia”. Asunto

C-1/00.
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Los articulos 3 “Fines”, 4 “Princi-
pios Rectores” y 5 “Definiciones”, per-
miten incluir en la parte dispositiva de
la ley conceptos claves que facilitan
disipar cualquier duda a la hora de su
interpretacion y de su aplicacion.

La aplicacién de la normativa de
defensa de la competencia al conte-
nido de las relaciones reguladas por
la Ley asi como a la aplicacién de los
principios rectores en la ejecucion e
interpretacion de tales relaciones que
establece el articulo 7 permite mayor
coherencia en esta materia.

Si bien el objeto de esta Ley es
regular la cadena alimentaria, como
“conjunto de actividades que llevan
a cabo los distintos operadores que
intervienen en la produccién, trans-
formacion y distribucién de alimentos
o productos alimenticios”, algunas de
las normas, por su aspecto fundamen-
tal, podrfan aplicarse al resto del sec-
tor de la distribucién comercial.

El articulo 8 de la Ley estable-
ce la formalizacion por escrito de



los contratos, en los supuestos que
concurran las circunstancias descritas
respecto de los intervinientes, segin
lo expuesto, con sancién adminis-
trativa en caso de incumplimien-
to (articulo 23.1). Se trata sin duda de
una iniciativa que contribuye a apor-
tar mayor seguridad juridica y a evitar
abusos de poder. No obstante, no se
trata de un requisito ad solemnitatem
sino Unicamente ad probationem,
dado que la Ley deja claro que en nin-
gtin caso lo es de existencia y validez
del contrato, sino que cumple una
funcién esencialmente probatoria,
cuyo incumplimiento serd susceptible
de infraccién administrativa. En cual-
quier caso, quedan exceptuados los
contratos que tengan por objeto com-
pras al contado, siempre y cuando las
partes se identifiquen como operadores
y se documente la relacion mediante fac-
tura, segun lo dispuesto en el Real De-
creto 1619/2012, de 30 de noviembre.

El apartado 1 ¢) del articulo 9 de la
Ley, trata del precio del contrato, es-
tableciendo que éste puede ser fijo
o variable, exigiendo, en este ulti-
mo caso, que se determinara tini-
camente en funcién de los facto-
res expresamente establecidos en
el contrato, y que debe indicar ex-
presamente todos los pagos, incluidos
los descuentos aplicables.

El precio de reventa de los produc-
tos es una cuestion fundamental en
la distribucién comercial y constituye
la piedra angular del buen funciona-
miento del mercado tanto para los
operadores como para los consumi-
dores. En Francia, por ejemplo, llevan
varios afios tratando de reglamentar
de forma adecuada este elemento,
cuyo principal problema tiene que ver
con los abusos que se pueden come-
ter a través de los precios de reventa
de los bienes y servicios. En efecto,

es comtn que los distribuidores compi-
tan revendiendo productos “estrella” a
precios lo més bajos posible para suge-
rir que sus puntos de venta ofrecen de
forma general precios mas interesantes.
Esta prictica afecta, tanto a los demds
distribuidores que, en general por ser
mds pequefios, no siempre pueden ba-
jar tanto los precios, por no disponer de
un volumen de productos suficiente,
como para poder recuperar los mérge-
nes perdidos en otros productos, como
a los propios consumidores, que se ven
afectados por las subidas de precios de
los otros productos de consumo. Pero
también afecta a los fabricantes, dado
que estas practicas inciden sobre la ima-
gen de su marca devaluandola al vender
los productos a precios demasiado bajos.

Con el objetivo de evitar los per-
juicios resultantes de la bajada de los
precios de venta al publico de ciertos
productos de gran consumo, el legisla-
dor francés restringi6 la reventa a pér-
dida, y si bien se ha demostrado que
esta prohibicién no siempre ha tenidos
los efectos esperados, en tanto que los
precios al consumo siguieron subiendo

debido a que no pudieron integrar cier-

tos mdrgenes ocultos en el célculo del
umbral del precio de reventa a pérdida
y a la proliferacién de supuestos acuer-
dos de cooperacién entre proveedores
y distribuidores con el objetivo de jus-
tificar rebajas en factura de los precios
que pudieran servir para bajar el umbral
de reventa a pérdida, su utilidad ha sido
probada como uno de los elementos
necesarios para mantener el equilibrio
entre los diversos operadores.

La Ley constituye un instru-
mento de intervencién en la au-
tonomia de la voluntad en las
relaciones de los operadores que
intervienen en la cadena alimen-
taria, desde la produccién hasta
la distribucién, que intenta co-
rregir el ocultamiento con el que
hasta ahora se venian desarro-
llando. Entre las cldusulas que més
pueden repercutir en la transpa-
rencia del contrato escrito destaca
la referida a los precios, de modo
que asi como en la Ley 2/2000, de
7 de enero, de Contratos Tipo de
Productos Agroalimentarios, se re-
gulaban los precios y condiciones
de pago, siendo el precio a percibir,
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libremente fijado por las partes signa-
tarias del contrato, en la Ley 12/2013
se da una nueva redaccion al apartado
d) del articulo 3 del siguiente tenor:
“Articulo 3. Contenido de los contra-
tos. d) Precios y condiciones de pago.
El precio a percibir y los criterios para
su actualizacién seran libremente fija-
dos por las partes signatarias del con-
trato, las cuales podrdn tener en cuen-
ta, en su caso, indicadores de precios
o costes. Estos indicadores deberan
ser objetivos, transparentes y verifica-
bles, y no manipulables. En la fijacién
de los precios y condiciones de pago
se tendrd en cuenta lo establecido al
respecto por la normativa sectorial co-
munitaria”. Pese a todo, la normativa
sectorial comunitaria, por el momen-
to, no pasa mds que de preocuparse
por evitar las situaciones de abuso de
posicién dominante segtin puso de
manifiesto el Tribunal de Justicia de
la Unién Europea.

La Ley centra su preocupacién
en la fijacién con precision en el
propio contrato del montante del
precio y cuantas modificaciones
pueda experimentar, exigiendo
importantes garantias en la fija-
cién y modificacién del precio,
para evitar modificaciones unila-
terales encubiertas del precio del
contrato efectuadas con arreglo
a baremos no transparentes, no
objetivos, no verificables o manipu-
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lables, lo cual obligard al distribuidor
a ser mucho mds preciso y previsible
en todas las circunstancias por las que
pueda transcurrir el cumplimiento del
contrato y a valorar sobremanera las
eventualidades y la duracién del con-
trato. Con la fijacién del precio esta-
blecida contractualmente, de acuerdo
con las condiciones fijadas en la Ley,
se pretende otorgar al productor una
mayor previsibilidad frente a las posi-
bles eventualidades que puedan sur-
gir en el suministro. De este modo se
reparte el riesgo entre los operadores
frente a las modificaciones coyuntura-

les de los precios que obligard a pre-
venir un sinfin de cldusulas que seran
conocidas por las partes.

La Ley establece su sometimien-
to a los principios de transparen-
cia, libre acceso y no discrimina-
cién, debiendo hacerse publicas
tanto las condiciones generales
de acceso a las mismas, los posi-
bles costes de participacién y los
mecanismos de adjudicacion.

Se impone a todos los operadores de
la cadena alimentaria la obligacién de
conservar toda la correspondencia, do-
cumentacion vy justificantes, en soporte
electrénico o en papel, relacionados con
los contratos alimentarios, asi como de
todas las subastas electrénicas, a sus or-
ganizadores, durante un periodo de dos

anos.




En cuanto al establecimiento de
las relaciones comerciales entre pro-
veedor y distribuidor, como limite al
criterio del apartado 2 del articulo
9 de la Ley, que establece que “los
términos y condiciones del contra-
to seran libremente pactados por las
partes”, el articulo 12 trata de las
“modificaciones unilaterales y pagos
comerciales no previstos”, el articulo
13, del “suministro de informacién
comercial sensible”, y el articulo 14
sobre “gestion de marcas”.

En el momento del establecimien-
to de las relaciones comerciales -for-
macién del contrato de compraventa-
entre el proveedor y el distribuidor, el
juego de la competencia entre pro-
veedores conduce primero a la com-
paracién de las diferentes ofertas y
después a la negociacion de la oferta
mds interesante, siendo por ello un
momento crucial que requiere una re-
gulacién sobre sus condiciones. Esta
regulacién es importante tanto por la
necesidad de una comunicacién cla-
ra, en cuanto al principio de transpa-
rencia, para evitar discriminaciones y
permitir el libre juego de la compe-
tencia comparando diferentes ofertas
y condiciones de contraccién, como
por la necesidad de una libre negocia-
cién, como exponente del principio
de libertad contractual, que permite,
después de comparar, escoger la parte
con la que se va a contratar y nego-
ciar con ella las condiciones mds con-
venientes, asi como por la necesidad
de un control de los posibles abusos,
pricticas desleales o restrictivas de la
competencia, surgidos del desequili-
brio existente entre las partes a la hora
de negociar.

La Ley prohibe las modifica-
ciones de las condiciones con-
tractuales establecidas, salvo que
se realicen por mutuo acuerdo de

las partes, debiendo preverse en
el contrato las correspondientes
cldusulas en las que se prevea
el procedimiento para su modi-
ficacién. Se prohiben, asimismo,
los pagos adicionales sobre el precio
pactado, salvo que se refieran al ries-
go razonable de referenciacion de un
nuevo producto o a la financiacién
parcial de una promocién comercial
de un producto, reflejada en el precio
unitario de venta al publico, siempre
y cuando hayan sido pactados e in-
cluidos en el contrato formalizado por
escrito. También se impone la obli-
gacion de establecer los mecanismos
de devolucién de los pagos anteriores
abonados, cuando las contrapresta-
ciones o actividades de promocién no
se hayan realizado en los plazos y con-
diciones pactadas.

Respecto al suministro de infor-
macién comercial sensible, se exige
la concrecién por escrito de aquella
informacién que las partes deban su-
ministrarse para el efectivo cumpli-
miento de sus respectivas obligacio-
nes, as{ como el plazo de entrega de
la misma. Ningiin operador podra
exigir a otro, informacién comer-
cial sensible sobre sus productos,
ni sobre documentos que permi-
tan verificar dicha informacién,
salvo que asi se haya pactado en el
contrato, asi como exigirse ni desvelar
informacion comercial sensible sobre
otros operadores.

En lo que se refiere a gestion de
marcas, la Ley prohibe el aprove-
chamiento indebido por parte de un
operador, en beneficio propio, asf
como la publicidad ilicita, por repu-
tarse desleal, mediante la utilizacién
de cualesquiera elementos distintivos
que provoquen riesgo de asociacion
o confusién con los de otro operador,
de acuerdo con lo previsto en la Ley
17/2001, de 7 de diciembre, de Mar-
cas, y sin perjuicio de lo dispuesto
en los articulos 11 y 12 de la Ley de
Competencia Desleal.

La flexibilidad y la rapidez de ac-
tuacién que permite un cédigo de
conducta lo hace muy apropiado y
eficaz para controlar las conductas
en este sector tan 4gil, en constante
evolucién. La Ley dedica su Titulo
IIT a tratar sobre este fenémeno en
auge de la autorregulacién, previen-
do la elaboracién de un Cédigo de
Buenas Pricticas Mercantiles en
la Contratacién Alimentaria, en la
que participardn tanto el Ministerio
de Agricultura, Alimentacién y Medio
Ambiente, como las organizaciones y
asociaciones sectoriales, que estable-
cerd los principios sobre los que ha-
brén de fundamentarse las relaciones
comerciales entre los distintos ope-
radores que intervienen en la cadena
alimentaria, para facilitar el desarrollo
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de sus relaciones contractuales, la ob-
servancia de las mejores pricticas en el
desarrollo de las mismas y su adecua-
cién a las normas y principios conteni-
dos en la propia Ley.

Tanto en el Cédigo al que se refiere
el articulo 16 de la Ley, como en los
otros que se prevén en el articulo 18,
se pretende la inclusién de aquellas
buenas précticas que sean de interés
para contribuir a la competitividad en
el sector, a la seguridad juridica y a es-
tablecer un marco de relaciones con-
tractuales leales y eficaces, siempre y
cuando se trate de iniciativas que no
se limiten a reproducir o reiterar nor-
mas impuestas por disposiciones le-
gales o reglamentarias, puesto que de
lo contrario se podrian ver frustradas
las expectativas de sus destinatarios.
La adhesion al Cédigo serd volunta-
ria para los distintos operadores de la
cadena alimentaria, previéndose un
Registro Estatal, para su publicidad.

La Disposicion Adicional Primera
de la Ley constituye la Agencia de
Informacién y Control Alimentarios,
mediante la modificacién de la Agen-
cia del Aceite de Oliva, dotandola de
nuevas funciones dirigidas al cumpli-
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miento de sus nuevos fines generales.

Estos fines serdn la gestion de los
sistemas de informacién y el control
de los mercados oleicolas, ldcteos y
la de aquellos otros que reglamenta-
riamente se determinen. Entre sus
funciones destaca la de iniciar de ofi-
cio el procedimiento sancionador que
corresponda por los incumplimien-
tos que se constaten en el ejercicio
de sus funciones, respecto de la Ley
de Medidas para Mejorar el Funcio-
namiento de la Cadena Alimentaria,
proponiendo, tras la correspondiente
instruccion, la resolucién que proce-
da a la autoridad competente o, en su
caso, formular denuncia ante la Co-
misién Nacional de la Competencia.

A los funcionarios de la Agencia de
Informacién y Control Alimentarios
les corresponden las actuaciones de
inspeccion y control a las entidades y
operadores que se les ordene, estan-
do facultados para acceder a locales,
terrenos o instalaciones; verificar las
existencias de almacenes, productos
obtenidos y procesos aplicados; acce-
der a documentos contables; precin-
tar almacenes, instalaciones, dep6si-
tos, equipos, vehiculos o documentos,
durante el tiempo preciso para su ins-
peccioén; y tomar muestras de mate-
rias primas, productos intermedios o

terminados, para determinar su com-

posicién y caracteristicas, entre otras
actuaciones.

La Ley le otorga la potestad
sancionadora a la Administra-
cién General del Estado cuando
las partes contratantes tengan
sus respectivas sedes sociales en
diferentes Comunidades Auténo-
mas, o cuando el contrato afecte a un
ambito superior al de una Comunidad
Auténoma en razén de la trazabilidad
previsible de la mayor parte del ali-
mento o producto alimenticio objeto
del contrato.

Se establece, como 6érgano cole-
giado, dependiente del Ministerio de
Agricultura, Alimentacién y Medio
Ambiente, el Observatorio de la Ca-
dena Alimentaria, que viene a susti-
tuir al Observatorio de Precios de los
Alimentos, para asumir nuevas fun-
ciones relacionadas con el seguimien-
to, asesoramiento, consulta, informa-
cién y estudio del funcionamiento de
la cadena alimentaria y de los precios
de los alimentos, previéndose la inclu-
sién en el mismo de las organizaciones
y asociaciones mas representativas.

e PEREZ MOSTEIRO, AMELIA MARIA. La reforma de la Ley de Competencia Desleal. Madrid. Ed. Difusién Juri-

dica. 2011.

ARTICULOS JURIDICOS:

e NEBRA, SILVIA, Y LEAL, CARMEN BELEN. Novedades en la proteccién de la calidad alimentaria. Economist &
Jurist N° 101. Junio 2006. (www.economistjurist.es)
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ESCRITO AL JUZGADO

CONTRATO DE DISTRIBUCION
ENTRE

En Madrid, a [®] de [®] de [].

DE UNA PARTE, D. [¢], de nacionalidad espafiola, mayor de edad, titular de DNI nimero [®], en nombre y
representacion de la entidad mercantil [®], con domicilio a estos efectos en Madrid, inscrita en el Registro Mercantil

de Madrid, y con C.LF. []. Esta parte se denominard en lo sucesivo “EL. PRODUCTOR”.

Y DE OTRA, D. [¢], de nacionalidad espafiola, mayor de edad, con domicilio a estos efectos en [®], y titular de
DNI ntimero [®], en nombre y representacion de la entidad mercantil [®], con NIF [®], con domicilio a estos efectos
en Madrid, con domicilio a estos efectos en Madrid, inscrita en el Registro Mercantil de Madrid. Esta parte se de-
nominard en lo sucesivo “EL. DISTRIBUIDOR”.

EL PRODUCTOR y EL DISTRIBUIDOR, conjuntamente también identificados como las Partes.
EXPONEN

1. Que EL PRODUCTOR se dedica, entre otros conceptos, a la elaboracion de ciertos productos alimenticios,
entre otros, los descritos en el Anexo I (en adelante “LOS PRODUCTOS"), halldndose interesada en la distribu-
cién de dichos productos dentro del territorio descrito en el Anexo II (en adelante, “EL TERRITORIO”).

II. Que EL DISTRIBUIDOR conoce el mercado y los clientes de LOS PRODUCTOS en EL TERRI-
TORIO, posee recursos y una organizaciéon adecuada para la distribucion por su propia cuenta de LOS PRODUC-
TOS en EL TERRITORIO y estd a su vez interesado en llevar a cabo dicha distribucion.

I11. Que, en su virtud, las Partes, reconociéndose capacidad suficiente, acuerdan suscribir el presente
contrato de distribucién, que se regira por las siguientes

ESTIPULACIONES
PRIMERA.- OBJETO DEL CONTRATO

1.1. En virtud del presente contrato EL PRODUCTOR encomienda a EL DISTRIBUIDOR, que acepta,
la distribucién en exclusiva de LOS PRODUCTOS en EL TERRITORIO en los términos y condiciones estable-
cidos en este contrato y en la normativa aplicable al mismo. EL. DISTRIBUIDOR comprard los PRODUCTOS a
EL PRODUCTOR, que los venderd a EL. DISTRIBUIDOR, de acuerdo con el precio y condiciones descritas en el
Anexo 1L

La actividad de distribucion descrita en el presente contrato comprenderd los servicios de recepcion de pedidos,
venta, almacenamiento, entrega y seguimiento al cliente final.

1.2. EL PRODUCTOR podr4 incluir entre LOS PRODUCTOS, cualquier producto nuevo, o toda una
gama nueva de productos que sean introducidos en el mercado para reemplazar o completar LOS PRODUCTOS
o0 gamas existentes, notificdndolo por escrito a EL DISTRIBUIDOR. Ademds, EL PRODUCTOR est4 autorizado a

realizar cualquier modificacion en los formatos y empaquetados de LOS PRODUCTOS, notificdandolo por escrito

de ello a EL DISTRIBUIDOR.
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1.3. EL DISTRIBUIDOR reconoce expresamente que LOS PRODUCTOS gozan de un reconocido pres-
tigio en el sector al que se dirigen, que las marcas de EL PRODUCTOR y/o las entidades de su grupo, constituyen
en s un fuerte reclamo frente a la clientela, y que EL PRODUCTOR realiza una intensa labor de promocion e in-
formacion sobre LOS PRODUCTOS, en los términos permitidos legalmente, que beneficia a la venta final de LOS
PRODUCTOS y, con ello, a ambas Partes del contrato.

1.4. Las Partes acuerdan expresamente que la manipulacion, almacenamiento, transporte, distribucion y
utilizacién de LOS PRODUCTOS requieren por parte de EL. DISTRIBUIDOR de una serie de recursos de los que
EL DISTRIBUIDOR, segtin declara y garantiza, dispone.

1.5. EL DISTRIBUIDOR es el responsable del transporte de LOS PRODUCTOS desde el almacén de
EL PRODUCTOR hasta el de EL DISTRIBUIDOR, bajo el INCOTERM 2000 Ex Works (EXW), pasdndose el
riesgo sobre el PRODUCTO de EL PRODUCTOR a EL DISTRIBUIDOR cuando el PRODUCTO se cargue en
el almacén de EL PRODUCTOR.

l1.6.1. EL PRODUCTOR no podrd nombrar a un agente, distribuidor o a contratar un delegado para promo-
cionar, si bien, si podrd comercializar directamente, o través de empresas que formen parte de su grupo empresarial,

LOS PRODUCTOS en EL TERRITORIO.

1.6.2. EL DISTRIBUIDOR no podra distribuir ni vender ningtin producto alimenticio asi como ningtin otro
de LOS PRODUCTOS recogidos en el Anexo I que no le sean facilitados por EL PRODUCTOR.

SEGUNDA.- OBLIGACIONES DEL DISTRIBUIDOR

Ademas del resto de obligaciones que puedan derivar de lo previsto en el presente contrato, EL DISTRIBUIDOR
asume las siguientes obligaciones:

2.1. EL DISTRIBUIDOR se compromete a vender y distribuir LOS PRODUCTOS entre los clientes en
EL TERRITORIO y a comprar LOS PRODUCTOS exclusivamente de EL PRODUCTOR. El incumplimiento de
esta obligacion sera causa de resolucion automatica del contrato por parte de EL PRODUCTOR, sin que de ello se

derive derecho a indemnizacién alguna a favor de EL DISTRIBUIDOR.

2.2. EL DISTRIBUIDOR deber4 ofertar en todo momento la gama completa de LOS PRODUCTOS, asi
como mantener un stock suficiente para poder atender cualquier pedido que se curse en relacién con ellos en EL
TERRITORIO sin demora alguna. Para proveer adecuadamente a los clientes, se considerard como “stock suficien-
te” un stock de, al menos, la media del nimero de LOS PRODUCTOS que EL DISTRUIBUIDOR compre a EL
PRODUCTOR en dos (2) meses.

2.3. EL DISTRIBUIDOR garantiza una adecuada rotacién de LOS PRODUCTOS vy seguird el método
FIFO en el suministro de LOS PRODUCTOS a los clientes y en toda la cadena de distribucion.

2.4. EL DISTRIBUIDOR tendra un sistema de distribucién propio adecuado para atender de forma 6pti-
ma las ventas y servicio postventa a clientes en todo EL. TERRITORIO, sin que el mismo se integre en ninguna red

comercial de EL PRODUCTOR.

2.5. EL DISTRIBUIDOR contard con un lugar de negocio e instalaciones que resulten razonablemente satis-
factorios para EL PRODUCTOR para el adecuado almacenamiento y conservacion de LOS PRODUCTOS y permitird
a EL PRODUCTOR inspeccionarlos para, entre otras cosas, recoger muestras de LOS PRODUCTOS, realizar recuen-
tos de inventario, verificar los registros de envios de LOS PRODUCTOS y verificar todos los demds archivos y datos de
soporte de los informes remitidos por EL PRODUCTOR, en cualquier momento durante el horario comercial habitual
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siempre que se preavise con una antelacién minima de 24 horas.

2.6. EL DISTRIBUIDOR contard con personal experimentado en técnicas de venta para la venta y distri-
bucién de LOS PRODUCTOS y se asegurara de que el referido personal de ventas promueva LOS PRODUCTOS
de forma diligente y de acuerdo con la normativa aplicable y que deberan visitar con una periodicidad minima sema-
nal a los clientes. EL DISTRIBUIDOR seri el tinico responsable por los salarios o remuneraciones de su personal o
agentes de ventas, asf como de cualquier equipo y vehiculo de los mismos y de cualesquiera otros gastos en los que
puedan incurrir en relacién con la venta y distribucién de LOS PRODUCTOS.

2.7. EL DISTRIBUIDOR se abstendrd de realizar actividades de venta activa de LOS PRODUCTOS
fuera de EL TERRITORIO vy de vender o distribuir LOS PRODUCTOS de modo directo o indirecto a (i) cual-
quier individuo o entidad que no cumpla con las leyes y reglamentos relativas al almacenamiento y dispensacion de
LOS PRODUCTOS que estén en vigor en Espafia en el momento en que se realice dicha venta o distribucion; o
a (i) cualquier individuo o entidad que haga un uso inadecuado de LOS PRODUCTOS. EL DISTRIBUIDOR se
compromete a interrumpir inmediatamente las ventas a dicho individuo o entidad cuando EL PRODUCTOR o EL
DISTRIBUTIDOR hayan identificado que estd incurso en una o ambas circunstancias.

2.8. El DISTRIBUIDOR se compromete a evitar que LOS PRODUCTOS distribuidos por ¢l sean a su
vez exportados fuera del TERRITORIO, comunicando de inmediato a EL PRODUCTOR cualquier informacién

que pudiera tener al respecto.

2.9. EL DISTRIBUIDOR realizara la actividad publicitaria o promocional de LOS PRODUCTOS en los

términos normativamente previstos, de acuerdo con los planes que EL. PRODUCTOR le notifique.

2.10. EL DISTRIBUIDOR informara por escrito inmediatamente a EL PRODUCTOR de cualquier efecto
adverso o incidencia relacionada con LOS PRODUCTOS del que haya tenido conocimiento o en caso de que de-
tecte productos falsos o sin timbrar.

2.11. EL DISTRIBUIDOR informard inmediatamente a EL. PRODUCTOR por escrito, si se prevé, o se
procede a la retirada o recogida de cualesquiera de LOS PRODUCTOS, independientemente del motivo. Dicha co-
municacion deberd ser con cardcter previo a su notificacion a las autoridades, o a cualquier accién y/o comunicacién
unilateral. EL DISTRIBUIDOR, sin perjuicio de sus obligaciones derivadas de cualquier disposicién administrativa,
cumplird con todas las instrucciones de EL PRODUCTOR en relacion con dicha retirada o recogida e igualmente
cooperard en todo momento con EL PRODUCTOR. EL DISTRIBUIDOR conservard en todo momento un registro
completo y adecuado de LOS PRODUCTOS, de la identificacion de los lotes, fecha de adquisicion, fecha de envio
e identificacion del cliente, por si se produce una retirada o recogida de LOS PRODUCTOS.

2.12. EL DISTRIBUIDOR mantendra una facturacion correcta y detallada de todos los pagos a realizar con
ocasi6n de la relacion comercial con EL PRODUCTOR. EL PRODUCTOR podré en cualquier momento solicitar
a EL DISTRIBUIDOR la entrega del listado de facturacién mensual de EL DISTRIBUTDOR, en el que se recoja la
fecha, nimero de factura, importe, producto y cliente. Esta informacién podrd ser requerida por EL PRODUCTOR
en formato electrénico. EL DISTRIBUIDOR no podrd negarse injustificadamente a la entrega de dicha informacion.
Asimismo podr solicitar informes sobre la situacién del stock de LOS PRODUCTOS y/o de las actividades de pro-
mocio6n realizadas.

2.13. EL DISTRIBUIDOR entregard a EL PRODUCTOR con al menos una periodicidad mensual, un in-
forme detallado de todas aquellas actuaciones de gestion para la venta de LOS PRODUCTOS en que haya interve-
nido. EL PRODUCTOR podr4 solicitar cada trimestre de EL DISTRIBUIDOR, una relacién de los PRODUCTOS

que este ultimo tenga en stock.
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2.14. EL DISTRIBUIDOR informard a EL PRODUCTOR sobre la venta de nuevos productos competido-

res y cualesquiera otras circunstancias que afecten al negocio.

2.15. EL DISTRIBUIDOR notificard a EL PRODUCTOR, recabando su consentimiento previo y expreso,
la entrada de nuevos accionistas, socios, o propietarios de cualquier tipo, de EL. DISTRIBUIDOR, asi como la ocu-
pacién de cualquier cargo puiblico por parte de cualquiera de sus empleados o personas vinculadas a la entidad.

2.16. EL DISTRIBUIDOR no podrd ceder ni transmitir por ningtin motivo ni concepto, los derechos y
obligaciones derivados de la relacién contractual con EL PRODUCTOR. Tampoco podré subcontratar, total o par-
cialmente, las actividades objeto de dicha relacién, a no ser que obtenga el consentimiento previo y escrito de EL
PRODUCTOR. El incumplimiento de esta obligacion serd causa de resolucién automdtica del contrato sin que de
ello se derive derecho a indemnizacién alguna.

2.17. EL DISTRIBUIDOR no es representante de EL PRODUCTOR, por lo que no podra actuar en nom-
bre y por cuenta de éste, salvo en el supuesto de ser previamente autorizado al efecto por escrito.

2.18. EL DISTRIBUIDOR, habida cuenta de su condicién de empresario independiente, correrd con el
riesgo y buen fin de todas las operaciones que concierte con sus clientes, créditos que conceda, impagados que
surjan, asf como con todas aquellas responsabilidades que, en relacién con trabajadores y con terceras personas, pu-
blicas o privadas, se deriven del trafico comercial, no correspondiendo a EL PRODUCTOR responsabilidad alguna
sobre las mismas.

2.19. El nombramiento por EL DISTRIBUIDOR de algtin subdistribuidor en el TERRITORIO estard con-
dicionado a la previa autorizacion escrita de EL PRODUCTOR. En todo caso, EL DISTRIBUIDOR ser4 el tni-
co responsable de los acuerdos que eventualmente suscriba con terceros subdistribuidores, quedando eximido EL
PRODUCTOR de las responsabilidades que le pudieran ser exigidas en relacién con los mismos.

2.20. EL DISTRIBUIDOR deberd informar a EL PRODUCTOR puntualmente de todas aquellas disposi-
ciones legales, cualquiera que sea su rango normativo, que tengan aplicacién en EL TERRITORIO y puedan afectar
de forma directa o indirecta la actividad de las partes, al presente contrato, asi como a los requerimiento que deban
cumplir LOS PRODUCTOS y; en especial, las relativas a publicidad, etiquetado, empaquetamiento, seguridad,
especificaciones técnicas, composicion de LOS PRODUCTOS vy reglas de importacion, siempre que el incumpli-
miento de las citadas normas pueda generar un perjuicio grave para EL PRODUCTOR.

2.21. EL DISTRIBUIDOR permitird el acceso de EL PRODUCTOR a la informacién relacionada con
su actividad con el fin de que esta dltima verifique que cumple con los puntos anteriores. En caso de que EL
PRODUCTOR acceda a dicha informacion, esta dltima adoptara las medidas necesarias para garantizar la maxima
confidencialidad de la informacién examinada.

En caso de que lo solicite, EL. DISTRIBUIDOR enviard un certificado declarando que se cumplen cuantas obli-
gaciones estdn previstas en el presente contrato.

TERCERA.- OBLIGACIONES DE EL PRODUCTOR

EL PRODUCTOR deber4 facilitar, con antelacién suficiente, catdlogos y demds documentacién e informacién
relativa a LOS PRODUCTOS necesaria para la prestacion de las actividades objeto de este contrato, incluyendo las
listas de precios y condiciones de venta de los mismos.

EL PRODUCTOR cumplird con la normativa aplicable en lo relativo al empaquetado y etiquetado de LOS
PRODUCTOS.
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CUARTA.- RETRIBUCION DEL DISTRIBUIDOR

4.1. EL DISTRIBUIDOR tendra libertad para fijar el precio final de venta final de LOS PRODUCTOS a
los clientes, aunque tomar4 la referencia del precio recomendado de EL PRODUCTOR. La retribucién del DISTRI-
BUIDOR consistird en la diferencia entre el precio de adquisicién de LOS PRODUCTOS por EL DISTRIBUIDOR,
establecidos en el Anexo 11l y el precio de venta de LOS PRODUCTOS a los clientes.

4.2. EL PRODUCTOR tendré derecho a retener, deducir y/o compensar todos los importes debidos a EL
PRODUCTOR por EL DISTRIBUIDOR en virtud de este contrato.

QUINTA.- DISTRIBUCION Y ENTREGA DE LOS PRODUCTOS

5.1. EL DISTRIBUIDOR realizard la entrega de LOS PRODUCTOS en el domicilio de los clientes com-
prendidos dentro de EL TERRITORIO. EL PRODUCTOR no asumir4 ningtin coste relacionado con dicha entrega.

5.2. EL DISTRIBUIDOR asume, desde la recepcion de LOS PRODUCTOS en el almacén de EL PRO-
DUCTOR, plena responsabilidad sobre los mismos, de conformidad con lo indicado en el punto 1.5. EL DISTRI-
BUIDOR se obliga a cumplir estrictamente con las normas de calidad, seguridad, almacenamiento, manipulacion y
transporte que EL PRODUCTOR pudiera exigirle razonablemente en cualquier momento.

5.3. EL DISTRIBUIDOR llevard a cabo los servicios de distribucion cumpliendo estrictamente con las au-
torizaciones para la comercializacién de LOS PRODUCTOS y en todos los casos, no realizard ninguna modificacién
o alteracién en LOS PRODUCTOS, o que requieran su envio o la aprobacion de las autoridades reguladoras, sin el

consentimiento previo de EL PRODUCTOR.

5.4. EL DISTRIBUIDOR facilitara a los clientes tnicamente LOS PRODUCTOS que resulten aptos

para su comercializacion.
SEXTA.- PLAN DE ANUAL DE VENTAS

6.1. EL DISTRIBUIDOR a la firma del contrato, entregard a EL PRODUCTOR un Plan Anual de Ventas
en el que se detallen las previsiones de las ventas de LOS PRODUCTOS en EL TERRITORIO (se adjunta a el
presente contrato como Anexo IV). El Plan Anual de Ventas contendrd, como minimo, la siguiente informacién: (i)
prevision del volumen de ventas del afio; (ii) identificacién de clientes actuales, pasados y potenciales, (iii) prevision
de ventas por clientes y por productos, (iv) objetivos de incremento de las ventas, (v) andlisis de la competencia en

EL TERRITORIO.

6.2. EL DISTRIBUIDOR se compromete a alcanzar un volumen de ventas anual que justifique econémi-
camente su actuacién como distribuidor de LOS PRODUCTOS en EL TERRITORIO. El minimo de ventas anual
serd el indicado en el Anexo V'y podrd ser actualizado regularmente por EL PRODUCTOR teniendo en cuenta las
circunstancias del mercado. Si no se alcanzara el referido volumen de ventas anual, EL PRODUCTOR podr4 acor-
dar la terminacién anticipada del presente contrato.

SEPTIMA.- CUMPLIMIENTO CON LA NORMATIVA APLICABLE

7.1. EL DISTRIBUIDOR en su calidad de distribuidor independiente, cumplird con toda la legislacion
relativa a LOS PRODUCTOS en EL TERRITORIO vy llevard a cabo sus actividades conforme a los mas elevados
estdndares éticos y a las mejores practicas del sector. EL DISTRIBUIDOR deberd obtener a su coste, todas las auto-
rizaciones necesarias y habituales de acuerdo con la practicas del sector, para llevar a cabo la distribucién y cumplir
con sus obligaciones derivadas de este contrato, que deberd mantener en vigor y plenamente vigentes.
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En caso de que EL DISTRIBUIDOR no cumpla con lo dispuesto por la legislacién y normativa aplicable, EL
PRODUCTOR tiene derecho a resolver este contrato sin previo aviso y sin que EL DISTRIBUIDOR tenga derecho

a indemnizacién alguna.

7.2. EL DISTRIBUIDOR, en sus actividades de venta, cumplird en todo momento con la normativa apli-
cable, y con la normativa sobre politica interna que EL. PRODUCTOR le pudiera facilitar.

7.3. EL DISTRIBUIDOR mantendrd una documentacién ordenada de LOS PRODUCTOS que con-
tendrd, como minimo, la siguiente informacién: nombre comercial del producto, modelo, nimero de lote, fecha
de adquisicién, fecha de venta e identificacién del cliente. EL. DISTRIBUIDOR debera mantener archivada esta
informacién durante, al menos, siete (7) afios y se compromete a entregdrsela a EL PRODUCTOR cuando ésta asi
lo requiera.

7.3. EL DISTRIBUIDOR mantendré indemne y exonerard a EL PRODUCTOR de cualquier sancién, re-
clamacién, dafio, indemnizacién o contingencia en general que EL. PRODUCTOR deba asumir como consecuencia,
directa o indirecta, del incumplimiento por parte de EL. DISTRIBUIDOR de la normativa vigente y/o de lo dispuesto
en el presente contrato, o como consecuencia de una actuacién incorrecta, ya sea por dolo, culpa o negligencia de EL
DISTRIBUIDOR en la ejecucion de las obligaciones previstas en el presente contrato.

OCTAVA.- DURACION DEL CONTRATO Y EFECTOS DE LA TERMINACION

8.1. El presente contrato entrard en vigor el dfa de su firma y tendrd una duracion de seis (6) afios. Finali-
zada la citada duracién inicial, el mismo quedard automdticamente prorrogado por sucesivos periodos de un (1) afio,
salvo que cualquiera de las Partes notifique a la otra su voluntad de darlo por extinguido, por escrito, de manera feha-
ciente y con una antelacién de al menos un (1) mes a la fecha de la extincién del contrato o de la prérroga en vigor.
En ningtin caso las sucesivas prérrogas del contrato dardn lugar a que éste se convierta en un contrato de duracién

indefinida.

El cumplimiento del plazo de vigencia del presente contrato provocara la extincién automatica del mismo, sin
p p 8 p p

perjuicio de que serdn ejercitables y exigibles por las Partes los derechos y obligaciones nacidos con anterioridad a la

extincion.

No obstante lo previsto en la presente estipulacion, las estipulaciones que expresamente establezcan un plazo
de duracién superior (como la de confidencialidad y proteccién de datos) se mantendran en vigor por los perfodos
expresamente previstos en las mismas.

8.2. A la extincion del presente contrato, o en su caso, de cualquiera de sus prorrogas, EL DISTRIBUI-
DOR declina toda indemnizacién por causa de fondo de comercio, pérdida de clientela, lucro cesante, dafios y per-
juicios o cualesquiera otras que pudiera corresponderle, y debera cesar inmediatamente de desarrollar las actividades
objeto del mismo.

8.3. En caso de terminacion o resolucion del presente contrato, EL PRODUCTOR podra optar por ad-
quirir por el precio abonado por EL. DISTRIBUIDOR todos o parte de LOS PRODUCTOS no vendidos que este
ltimo haya comprado dentro de los tres meses anteriores a la fecha en que se anuncie la resolucién o terminacién
del contrato y hasta su total expiracion o por autorizar por escrito a EL, DISTRIBUIDOR a continuar la distribucién
de los PRODUCTOS que tenga en stock por perfodo maximo de [3] meses desde la terminacién del contrato.

8.4. En caso de terminacion o resolucion del presente contrato, EL. PRODUCTOR podra interrumpir el

suministro de LOS PRODUCTOS al DISTRIBUIDOR.
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8.5. En caso de terminacién o resolucion del presente contrato, EL. DISTRIBUIDOR cesara de inmediato
de presentarse como distribuidor o como autorizado para la venta de LOS PRODUCTOS, eliminara cualquier iden-
tificacion que sugiera que EL DISTRIBUIDOR est4 autorizado para vender LOS PRODUCTOS y cesard de usar
derechos de propiedad intelectual e industrial de EL PRODUCTOR. Asimismo, EL DISTRIBUIDOR se abstendra
de usar cualesquiera marcas o signos similares a los que usa o son propiedad de EL PRODUCTOR. De igual forma,
EL DISTRIBUIDOR deberd hacer entrega a EL PRODUCTOR de toda la documentacién que, como consecuen-
cia de la realizacion de las actividades objeto del presente contrato, obre en su poder, en un plazo méximo de diez (10)
dias a partir de la terminacién, sin que EL. DISTRIBUIDOR tenga derecho a retener copia alguna de la mencionada
documentacion

8.6. EL DISTRIBUIDOR no podrd, durante un periodo de doce (12) meses contados a partir de la ter-
minacién del presente contrato, vender, representar, distribuir, o promover de cualquier forma directa o indirecta,
productos competidores de LOS PRODUCTOS, entendiéndose que EL DISTRIBUIDOR se da ya por remunerado
por la existencia y aceptacion de esta obligacién de no competencia por medio del margen comercial que obtenga
por la reventa de LOS PRODUCTOS, por lo que EL DISTRIBUIDOR no tendrd derecho a reclamar remuneracion
adicional alguna a EL, PRODUCTOR por esta obligacién de no competencia, en el caso de terminacién normal o
anormal del contrato.

8.7. Cualquiera de las Partes de este contrato puede resolverlo en caso de incumplimiento por la otra Parte
de las obligaciones derivadas de este contrato mediante notificacién escrita a la Parte incumplidora. En particular, y

sin cardcter limitativo, el presente contrato puede ser resuelto por EL PRODUCTOR si EL DISTRIBUIDOR no
alcanza el volumen de ventas anual pactado.

NOVENA.- CONFIDENCIALIDAD

9.1. EL DISTRIBUIDOR se obliga expresamente a guardar una absoluta y estricta confidencialidad sobre toda
la informacién y documentacion que le facilite EL. PRODUCTOR, en virtud del presente contrato, asi como toda
aquella informacién que obtenga, directa o indirectamente, relacionada con la actividad de EL. PRODUCTOR o
de cualquiera de las empresas pertenecientes a su grupo, absteniéndose de divulgarla a terceros, asi como de pro-
porcionarla o utilizarla para cualquier otro fin distinto de la ¢jecucion del presente contrato, respondiendo ante EL
PRODUCTOR de todos aquellos dafios y perjuicios que pudiere causar por el incumplimiento del deber de confi-
dencialidad y que perjudique los intereses de EL PRODUCTOR.

9.2 EL DISTRIBUIDOR se obliga a proteger la confidencialidad de la Informaciéon Confidencial em-
pleando el mismo grado de precaucion y cuidado que EL DISTRIBUIDOR emplea en la proteccién de su propia
informacién confidencial, utilizando todos los medios razonables posibles, y a conservar y no eliminar ningtin sello o
marca que aparezca en dicha Informacién Confidencial.

9.3. EL DISTRIBUIDOR se obliga a notificar inmediatamente a EL PRODUCTOR si fuera requerido
para facilitar Informacién Confidencial a cualquier tercero en relacién con procedimientos administrativos o judicia-
les.

9.4. A estos efectos se considera “Informacién Confidencial” cualquier informacion, fuese cual fuere su

naturaleza (bien técnica, financiera, operacional, o de otro tipo), facilitada por EL. PRODUCTOR a EL DISTRI-
BUIDOR como consecuencia del presente contrato. Asf, y a titulo meramente enunciativo y no limitativo, toda
informacion, documentacién y secretos relativos a:

e El contenido del presente contrato.

¢ Cualquier informacion fuere de la naturaleza que fuere, revelada o que pudiera ser revelada por EL PRODUC-
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TOR, sus empleados, agentes, abogados, o cualquier otra persona que acttie en su nombre y representacion;

e Aquellas estrategias empresariales y de marketing, planes y desarrollos de negocios, informes de ventas y resul-
tados de investigaciones;

® Los métodos y procesos de negocios, manuales y procedimientos operativos, informaciones técnicas y know-
how referidos a las actividades de EL. PRODUCTOR que no son de dominio publico, incluyendo invenciones,
disefios, programas, técnicas, sistemas de bases de datos, férmulas e ideas;

¢ Cuantos contactos de negocios, listados de clientes y proveedores, asi como detalles de los contratos con los
mismos y condiciones laborales de los empleados, incluyendo sus capacidades particulares y dreas de experiencia;

e El volumen de stocks, ventas, volumen de gasto y politicas de precios;
® Los presupuestos, cuentas de gestion, informes comerciales y otros informes financieros;

¢ Aquellos documentos sefialados expresamente como “confidenciales”, informaciones que no son de dominio
publico y cuya revelacién pondrfa a la empresa en cuestion en una situacion de desventaja competitiva o legal;

® Toda la informacion que pudiera llegar a conocimiento de EL DISTRIBUIDOR como resultado de alguna visita
de los centros, oficinas o establecimientos de EL PRODUCTOR (incluyendo la forma, materiales y disefio de cual-
quier instalacién y equipo que pueda verse en dichos establecimientos asi como en toda la instalacién, sus métodos
de operacion y sus diferentes aplicaciones).

No se considera Informacion Confidencial, aquélla que sea de dominio pblico (siempre que EL DISTRIBUI-
DOR no incumpla con este contrato), fuera conocida por EL DISTRIBUIDOR antes de que se la desvelara EL
PRODUCTOR o la que debiera desvelarse de acuerdo con la ley.

9.5. EL DISTRIBUIDOR (a) designard por escrito a una o varias personas de su empresa como el/los
tnicos puntos de contacto para la recepcion de la Informacién Confidencial de EL PRODUCTOR, (b) identificard
por escrito a todas las personas que tendrdn acceso a la Informacion Confidencial y (¢) se compromete a comunicar
el contenido de la presente cldusula a las personas de contacto y al cumplimiento de todas y cada una de las disposi-
ciones de este contrato por parte de dichas personas, de la misma manera que se compromete por si misma.

9.6. EL DISTRIBUIDOR ser4 responsable de cualquier violacién de la confidencialidad o cualquier uso inde-
bido de la Informacién Confidencial llevado a cabo por cualquier parte o persona relacionada con EL DISTRIBUI-
DOR o cualquier otra parte o persona a la que EL DISTRIBUIDOR revele la Informacién Confidencial, incluyendo
empleados, consultores, asesores, etc., a los que deberd comunicar el contenido de la presente clausula.

9.7. Esta obligacion seguird vigente después de la extincion del contrato mientras la informacion sea con-
fidencial y por un perfodo minimo de cinco (5) afios desde la terminacion del presente contrato.

DECIMA.- PROPIEDAD INDUSTRIAL E INTELECTUAL
10.1. EL DISTRIBUIDOR s6lo podra usar los derechos de propiedad industrial e intelectual de EL PRO-
DUCTOR a los exclusivos efectos de la distribucién de LOS PRODUCTOS en EL TERRITORIO, siempre previa
aprobacién por escrito de EL PRODUCTOR, debiendo informar sobre la titularidad de EL PRODUCTOR sobre

los mismos.

10.2. EL DISTRIBUIDOR evitar4 cualquier acto que pueda crear confusion en los clientes o consumidores
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finales respecto al origen de LOS PRODUCTOS vy la titularidad de EL PRODUCTOR sobre los derechos de pro-

piedad industrial e intelectual y particularmente, solicitar el registro de los mismos.

10.3. En caso de que EL DISTRIBUIDOR tenga conocimiento de acciones que puedan vulnerar tales
derechos de propiedad industrial e intelectual de EL PRODUCTOR, lo pondra inmediatamente en conocimiento
de EL PRODUCTOR, sin que EL DISTRIBUIDOR esté autorizado para realizar ninguna otra actuacion de forma

unilateral.

10.4. EL DISTRIBUIDOR no podra reclamar ni reivindicar ningtin derecho de titularidad o de uso, sobre
los derechos de propiedad industrial e intelectual, ni durante la vigencia del presente contrato, ni con posterioridad a
la misma. En caso de que EL DISTRIBUIDOR pudiera adquirir cualquier derecho sobre los derechos de propiedad
industrial e intelectual de EL PRODUCTOR en virtud del presente contrato, los cede en este acto a EL PRODUC-
TOR y prestard su plena colaboracion a fin de que EL PRODUCTOR pueda disfrutar de la titularidad y el pacifico

uso de los derechos.
UNDECIMA.- DATOS DE CARACTER PERSONAL

11.1. Los ficheros de EL PRODUCTOR a los que EL DISTRIBUIDOR pueda tener acceso para el cum-

plimiento de la distribucion objeto del presente contrato, pueden contener datos de caracter personal.

11.2. Segtin lo dispuesto en el articulo 12 de la Ley Orgdnica 15/1999, de 13 de diciembre, de Proteccion
de Datos de Carécter Personal (en adelante LOPD), ELL DISTRIBUIDOR se obliga a utilizar los datos a los que
tenga acceso Unica y exclusivamente para los fines del presente contrato y procederd a su tratamiento de acuerdo con
las instrucciones sefaladas por EL. PRODUCTOR. En ningtin caso, el acceso a esos datos constituird una cesién
o comunicacién de datos, sino que se trata inicamente de una simple entrega de los mismos a los efectos de dar
cumplimiento al presente contrato.

11.3. EL DISTRIBUIDOR reconoce expresamente que los datos contenidos en la informacién que se le
proporcione son de exclusiva propiedad de EL PRODUCTOR, y que no podri aplicarlos o utilizarlos con fines
distintos a los previstos en el presente contrato, ni cederlos, bajo ningtin concepto, a otras personas o entidades, ni
siquiera para su conservacion.

11.4. EL DISTRIBUIDOR devolverd a EL. PRODUCTOR a la finalizacién de la prestacién contractual,
cuantos soportes o documentos haya recibido de EL PRODUCTOR, en particular y sin cardcter limitativo, aquellos
que contengan datos de cardcter personal. Unicamente en el caso de contar con la autorizacién de EL PRODUC-

TOR, EL DISTRIBUIDOR deberd proceder al borrado o destruccion de los datos.

11.5. De acuerdo con la normativa aplicable, EL. DISTRIBUIDOR, como encargado del tratamiento de los
datos de cardcter personal, se compromete a adoptar las medidas técnicas y organizativas necesarias que garanticen
la seguridad de dichos datos y evitar su alteracion, pérdida, tratamiento o acceso no autorizado a terceras personas
ajenas a este contrato. A estos efectos, se compromete a cumplir, de acuerdo con lo establecido en la normativa de
proteccion de datos, las medidas de seguridad de nivel medio.

11.6. Conforme a lo establecido en la normativa aplicable, EL DISTRIBUIDOR se obliga a guardar secreto
profesional y la médxima confidencialidad respecto de todos los datos de cardcter personal que conozca y a los que
tenga acceso durante la realizacion del presente contrato, pudiendo la Direccién de EL PRODUCTOR ejercer las
acciones legales pertinentes si asf no procediese.

11.7. Las anteriores obligaciones se extienden a toda persona que pudiera intervenir en cualquier fase del
tratamiento por cuenta de EL DISTRIBUIDOR vy subsistirdn después de terminados los tratamientos efectuados en

Economist & Jurist 75



el marco del presente contrato e incluso después de la terminacién de este tltimo.

11.8. De acuerdo con la Ley Orggnica 15/1999, de 13 de diciembre, de Proteccién de Datos de Carécter
Personal, EL. PRODUCTOR informa a EL DISTRIBUIDOR de que los datos personales que proporcione a EL
PRODUCTOR, propios y de empleados, dentro de la ejecucion del acuerdo con EL PRODUCTOR, serén incorpo-
rados en un fichero de su propiedad, que ha sido registrado en la Agencia Espafiola de Proteccién de Datos, con la
finalidad de mantenimiento de la relacién contractual.

11.9. Podrén ejercitar sus derechos de acceso, rectificacion, cancelacion y oposicion, dirigiéndose por escri-
to a EL PRODUCTOR a la direccion [e].

11.10. En caso de que EL DISTRIBUIDOR comunique datos de cardcter personal a EL PRODUCTOR se
compromete a comunicar a los titulares de dichos datos, antes de facilitarselos a EL PRODUCTOR, lo establecido
en este apartado, informdndoles de todos los aspectos recogidos en el mismo (de la existencia del fichero, las finalida-
des del tratamiento, las cesiones y la posibilidad de ejercicio de derechos frente a EL PRODUCTOR en la direccién
arriba indicada, etc.).

DECIMOSEGUNDA.- MISCELANEA

12.1 El presente Contrato constituye una relacién exclusivamente mercantil, por lo que en ningtin caso del
mismo podrd deducirse una relacion juridica de cardcter laboral entre las Partes y cualquier persona dependiente de
la otra Parte, y a la inversa. Las Partes se reconocen como entidades plenamente independientes entre si, actuando
con total independencia en el desarrollo de su actividad, por lo que en ningtin momento podrd interpretarse que
ninguna de ellas acttia como representante, agente, mandatario o factor de la otra, ni ninguna de las actividades de-
sarrolladas en ejecucion del mismo podran ser interpretadas como una asociacion entre las Partes, cualquiera que sea su
tipo y, en particular, como una relacién laboral, de agencia, franquicia, asociacion, o joint venture. EL DISTRIBUIDOR
no podra obligarse, ni renunciar a ningtin derecho, por cuenta de EL PRODUCTOR.

Cada Parte se obliga a cumplir las obligaciones laborales, preventivas y de seguridad social que le incumben res-
pecto de su personal, pudiendo solicitar la otra Parte la acreditacién del cumplimiento de dichas obligaciones, y sin
que en ningtin caso le afecte responsabilidad alguna por tal concepto.

Las Partes realizaran las prestaciones objeto de este contrato con sus propios medios técnicos y humanos y bajo
su propia estructura organizativa.

Cada una de las Partes serd responsable de sufragar el coste de los servicios de los que son responsables y asu-
mird todas las responsabilidades que frente a la otra Parte o terceros pueda derivarse del incumplimiento de dichas
obligaciones y/o del incumplimiento de las obligaciones legales y contractuales que incumben a cada Parte, con total
exoneracion para la otra Parte. Todos los impuestos y derechos derivados de la celebracién, ejecucién y cumplimiento
del presente contrato, serdn a cargo de la Parte que corresponda segtin la legislacion aplicable.

12.2 Las obligaciones establecidas en el presente contrato vinculan a las Partes y a sus respectivos sucesores
legales en las respectivas actividades, incluyendo cualquier persona juridica resultante de una fusion, adquisicién o
cualquier otra reestructuraciéon que pudiera sufrir cualquiera de las firmantes.

12.3 Cualquier modificacién o adhesion al presente contrato debera recogerse por escrito entre las Partes a
los efectos de su validez y debera hacer expresa referencia al presente contrato y los aspectos del mismo que modifica.

12.4 El presente contrato anula y deja sin efecto todo acuerdo anterior entre las partes que tuviera el mismo
objeto.
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12.5 Si alguna clausula del presente contrato fuera o deviniera nula, no afectara a la validez de las restantes.
Las Partes sustituirdn de comtin acuerdo la cldusula nula o anulable por otra u otras cldusulas adicionales que, segiin
el sentido general del presente contrato, suplan mas adecuadamente a la(s) original(es).

12.6 Ningtin incumplimiento o retraso en el ejercicio de alguno de los derechos aqui establecidos supondra
una renuncia al mismo. Ninguna ejecucion parcial o singular de cualquiera de estos derechos supondra o precluird
el ejercicio de otros derechos aqui contenidos. Ninguna renuncia al cumplimiento de las cldusulas del presente con-
trato serd efectiva y afectard a las Partes a no ser que sea reflejada por escrito y firmada por la Parte que realice dicha
renuncia y, a no ser que se establezca de otra forma, se limitard al cumplimiento al que se haya renunciado.

12.7 El presente contrato y sus respectivos anexos, constituyen el acuerdo total entre las Partes de forma
que la totalidad de las declaraciones, discusiones previas, condiciones y aseveraciones verbales o escritas, expresa o
implicitas que no estdn especificamente incluidas en el presente instrumento juridico, no surtirdn efecto alguno.

12.8 EL DISTRIBUIDOR no podri ceder, ni total ni parcialmente, los derechos y obligaciones derivados del
presente contrato, a otra persona fisica o juridica, sin el consentimiento expreso y escrito de EL PRODUCTOR. EL
PRODUCTOR podré ceder, total o parcialmente, los derechos y obligaciones derivados del presente contrato, a otra
persona fisica o juridica vinculada.

129 En caso de reclamaciones contra EL. DISTRIBUIDOR relacionadas con el presente contrato, EL. PRO-
DUCTOR colaboraré con EI DISTRIBUIDOR, aportando la informacién necesaria para su defensa. En caso de que dichas
reclamaciones puedan afectar a laimagen de EL. PRODUCTOR y/o de sus productos, EL DISTRIBUIDOR en su defensa
atenderd las recomendaciones que EL PRODUCTOR, en su caso, pueda indicarle.

12.10 Las notificaciones, comunicaciones o requerimientos que se realicen las Partes entre sf se realizardn
por cualquier medio que permita dejar constancia de la fecha de emision, fecha de recepcion y contenido, a las di-

recciones y personas de contacto que figuran en el encabezado del contrato.

Las comunicaciones realizadas por fax o por correo electrénico se consideran entregadas en el mismo dia del en-
vio, y si el envio se realiza por courier en el dia en que se intente hacer la entrega la primera vez.

Las notificaciones, comunicaciones o requerimientos efectuados a las personas y direcciones anteriores surtirdn
plenos efectos en tanto la modificacion de dichos datos no sea notificada conforme a lo indicado en esta Estipulacion.

12.11 El presente contrato se rige exclusivamente por la Ley espafiola.
12.12 Las Partes, con expresa renuncia a su propio fuero, si lo tuvieran, se someten terminantemente a los
Juzgados y Tribunales de Madrid, para la resolucién de cualquier conflicto que pudiera originarse con motivo de la

interpretacién o cumplimiento de lo pactado en el presente contrato

Y en prueba de conformidad con cuanto antecede, las Partes firman el presente contrato por duplicado y a un solo
efecto, en el lugar y fecha que figuran en el encabezamiento.

EL PRODUCTOR EL DISTRIBUIDOR

Fdo.: [e] Fdo.: [¢]
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MENTIRAS PROCESALES (V)

Dr. Ricardo Yafez Velasco. Profesor de Derecho Procesal. Magistrado.

“;Dijiste media verdad? Dirdn que mientes dos veces si dices la otra mitad”

Antonio Machado

EL TESTIGO ES INDEMNIZADO
POR SUS GASTOS Y PERJUICIOS

La indemnidad del testigo se en-
cuentra en la letra procesal, primero
en manos del juez y ahora del secre-
tario judicial, gozando de cierto blin-
daje con un sistema no devolutivo de
impugnacién y resultando titulo de
ejecucion ajeno (en lo que al testigo
interesado respecta) a los pronun-
ciamientos sobre costas. Ahora bien,
dejando a un lado las equivocas exi-
gencias de postulacién para el testigo
—tanto en la peticién como en la eje-
cucién, en absoluto necesarias y, de
utilizarse, ajenas a una exigencia de
su pago como costas—, es la ausencia
de informacién, intencionada o invo-
luntaria, desde la misma citacién del
testigo hasta su efectiva intervencion
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en la Sala de justicia, lo que convierte
en papel mojado el art. 375 LEC. En
primer lugar no sélo tiene derecho a
los gastos que le ocasione acudir a un
juicio o vista o cualquier otro acto pro-
cesal en el que “declaren”, sino que
también deben afnadirse los perjuicios
que su comparecencia le haya origi-
nado. En este sentido, no puede limi-
tarse la indemnizacion a lo que quepa
acreditar documentalmente, cosa que
muy probablemente se cifie a los “gas-
tos” (transportes, dietas, alojamientos,
emolumentos perdidos), sino también
al dmbito de los “perjuicios”, siendo
viables molestias morales y persona-
les que su intervencién pueda supo-
ner. Claro estd que la probanza de los
perjuicios es mucho més dificil que la
de los gastos documentalmente acre-
ditados, pero acreditar una cuantia

indemnizatoria se basa en “datos y
circunstancias que se hubiesen apor-
tado”, lo que no equivale de necesi-
dad a una documentacién explicita,
admitiendo incrementos a valorar por
el competente segtin situacion o con-
texto donde se produce el evento.

Y si no tiene lugar una declaracién
del testigo asistente, sea por la renun-
cia del proponente, la llegada de las
partes a un acuerdo extrajudicial o
judicial, o cualquier causa de suspen-
sién ajena al testigo, no cabe centrar-
se en la terminologia del texto legal
(que “declaren”) para suprimir su de-
recho, al menos sin caer en el absur-
do juridico causante de una evidente
injusticia contraria a la indemnidad
que preside la norma. Nétese que un
trabajador auténomo puede “acredi-



tar” un valor-hora de su trabajo pero
distribuir éste de modo que cuando
acuda al juzgado lo sea en su tiempo
libre —lo que no suprime el derecho
a indemnizacién pero si excluirfa el
emolumento laboral-, mientras que
una persona jubilada puede sufrir un
mayor perjuicio personal por el mero
desplazamiento hasta la sede judicial,
al margen de cualquier demérito eco-
némico efectivo al no estar empleado.
Es mds, el trayecto en coche y abono
de un aparcamiento de un testigo que
acuda desde otra ciudad hasta un 6r-
gano judicial podria ser mucho menos
gravoso que el traslado en autobus de
alguien con dificultades de movilidad
que vive a pocos minutos del juzgado.
Todas las circunstancias deben ser va-
loradas para su indemnizacién, siem-
pre y cuando se indiquen por el propio
interesado, acreditdndolas en cuanto
sea posible, no solo directa sino indi-
rectamente.

En segundo lugar, para colmar todo
lo anterior es preciso que el testigo
sepa de sus derechos al primer minu-
to. No ya para que pueda ir recopilan-
do documentacion acreditativa que
de otro modo podria perder o no con-
seguir, sino para que solicite en forma
la concrecion de sus derechos econs-
micos. De ahf que no sélo la citacién
judicial emitida debe pormenorizar
sobre el particular, sino que en el acto
de la declaracién ha de subrayarse el
derecho y abrir las explicaciones que
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e ey 1/2000, de 7 de enero, de Enjuiciamiento Civil. (Normas Ba-
sicas. Marginal: 12615). Arts.; 5.1, 20, 25.2, 21, 29, 34, 35,
156, 227, 248.1, 269 a 272, 375, 394, 395.1, 396, 429.1, 440,

450.1, 464.1y 708.1.

e  (Cddigo Civil. (Normas basicas. Marginal: 3716).Arts.; 21, 25.2.1,

96, 211, 271, 392, 400, 1965.

e |ey Hipotecaria, texto refundido segiin decreto de 8 de febrero de
1946 (Normas basicas. Marginal: 3669). Arts.; 34.

e ey 19/1985, de 16 de julio, Cambiaria y del Cheque. Normas basi-
cas. Marginal: 3658). Arts. 84 y 86

resulten necesarias para el interesado.
En la préctica no suele ser asi en lo

mas minimo.

EL PROCEDIMIENTO
INNOMINADO PARA EL EXTRAVIO
DE LETRAS DE CAMBIO ES LA
JURISDICCION VOLUNTARIA

El extravio, la sustraccién o des-
truccion de la letra de cambio vienen
regulados en los arts. 84 y ss. de la
ley 19/85, de 16-VII, cambiaria y del
cheque, sin que la misma establez-
ca referencia alguna a la jurisdiccion
voluntaria, actualmente en el Libro
IIT LEC/1881, ni advirtiendo en ésta
tramite ninguno referido entre los ta-

sados para los actos de jurisdiccion
voluntaria en negocios de comercio
(arts. 2.119 y ss. de esa norma). En
cambio, debe alcanzarse una sen-
tencia declarativa de acuerdo con el
art. 5.1 LEC, y asi con la aplicacién
del art. 248.1 LEC, por mucho que
la tnica referencia concreta efectua-
da por la legislacion cambiaria abone
la tesis del trdmite del juicio verbal,
dado que el art. 86 LCCH apunta
con claridad a los incidentes. En esta
materia, paraddjicamente, el afan de
contabilizar juicios ordinarios deja
paso a una jurisdiccion voluntaria
nada atractiva en el reparto de asun-
tos. Igual ocurre en otros casos, tanto
en sede ejecutiva como, por ejemplo,
con el internamiento psiquiétrico in-
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e  Sentencia del Tribunal Supremo de fecha 8 de marzo de 1999, nim.
175/1999, N° Rec. 3356/1994, (Marginal: 2449456)

e Sentencia del Tribunal Supremo de fecha 14 de julio de 1994, N°
Rec. 2384/1991, (Marginal: 2449453)

e Sentencia del Tribunal Supremo de fecha 18 de octubre de 1994,

(Marginal: 2449452)

e Sentencia del Tribunal Supremo de fecha 19 de octubre de 1992,

(Marginal: 2449451)

e Sentencia del Tribunal Supremo de fecha 2 de diciembre de 1992,
N° Rec. 1532/1999, (Marginal: 2449454)

e Sentencia del Tribunal Supremo de fecha 9 de octubre de 1986,

(Marginal: 2449457)

e Auto de la Seccién Décima de la Audiencia Provincial de Madrid,
de fecha 2 de octubre de 2007, ndm. N° Rec. 407/2007 (Marginal:

2449426)

voluntario, un juicio verbal especial
no pocas veces sustituido por otro in-
nominado, o incluso como triamite de

jurisdiccién voluntaria.

LA HABILITACION DE FONDOS
PARA EL PROCURADOR ES
UN MECANISMO DE COBRO
ANTICIPADO

Los requisitos o presupuestos para
que este procedimiento incidental del
art. 29 LEC sea admisible son, funda-
mentalmente, los siguientes. De prin-
cipio que se reclame por el procurador
después de iniciado el procedimiento,
lo que se entiende existente desde el
mismo momento de la interposiciéon
de la demanda. En segundo lugar que
el proceso principal se encuentre en
un estado que haga previsible la ne-
cesidad del procurador de atender a
nuevos gastos. Por dltimo, que al ha-
cer la reclamacién deben expresarse
los conceptos a los que corresponden
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los fondos que se solicitan, en relacion
con la necesidad de atender a gastos
de cardcter estrictamente procesal.

En la practica el tercer requisito o
presupuesto mencionado no se acos-
tumbra a cumplir, al menos de un
modo correcto, y siendo subsanable
tampoco se subsana porque la omi-
sién no siempre se advierte de ofi-
cio. Se trata del detalle por parte del
procurador actuante de las partidas
respecto de las cuales se interesa la
habilitacién de fondos. Es obvio que
la concrecion exigible no es la misma
que en la jura de cuentas, pero ello no
exonera que se concreten con la clari-
dad que permita el estado del procedi-
miento y el cardcter de esas partidas.
Con todo, la situacién mds llamativa
es que los gastos reclamados ya se
hayan producido, lo que coincide con
peticiones de “liquidacién provisional
parcial” que incluso de ese modo se
denominan, esquivando la l6gica del
porvenir propia del segundo presu-

puesto exigible. Es requisito implicito
en la propia naturaleza de este pro-
cedimiento incidental, que persigue
la habilitacién de fondos, no el pago
de honorarios o gastos ya producidos.
Para ellos existe un proceso especial,
separado, de jura de cuentas, de for-
ma que cuando se acude al procedi-
miento de habilitacién de fondos se
da por sentado que es para conceptos
distintos a los que podfan ser llevados
alajura. Y en ello puede convertirse el
procedimiento de habilitacién, como
jura parcial y anticipada, mecénica in-
correcta, maxime si se pretende que
no exista necesidad de detallar especi-
ficamente conceptos de las actuacio-
nes por las que se reclama. En razén
de que cada uno de los procedimien-
tos persigue una finalidad distinta que
debe ser respetada, se ha de definir
con claridad el limite entre uno y otro,
lo que no excluye que de forma simul-
tdnea pueda acudirse a ambos proce-
deres, porque existan partidas ya de-
vengadas y otras pendientes.

Recuérdese que la propia natura-
leza de la resolucion de esta cuestion
no admite recurso, con mayor motivo
que respecto a los autos de los inci-
dentes de jura de cuentas de los arts.
34y 35 LEC, todo ello en l6gica con-
secuencia con el cardcter de juicio de
equidad que tiene la resolucién que
pone fin al incidente.

LA CONCILIACION
INTRAPROCESAL ES
MECANISMO DE OBTENCION DE
TUTELA JUDICIAL

En ocasiones la conciliacién civil
previa no suele buscarla el solicitante
como mecanismo de tutela judicial,
sino para el acuerdo con una parte
contraria, aunque también con el fin
torticero de la averiguacién domiciliar
de quienes pueden ser demandados
—para lo que de hecho existen otros
mecanismos especificos—, dado que



el art. 156 LEC resulta enteramente
aplicable (AAP Madrid, Secc. 107,
2-10-2007, rec. 407/2007)". Con este
tipo de conciliacidn, si resulta exitosa,
no se otorgard nada mds que el titulo
basado en ese acuerdo, para que pue-
da ejecutarse si luego se incumple. De
no acudir el llamado, o de asistir y no
avenirse, el 6rgano judicial no resol-
verd en Derecho. Por ello, pretender
que eso es otorgar tutela jurisdiccio-
nal, aunque no de fondo, motivada-
mente ante la pretension y acceso a la
justicia, es desconocer el sentido de la
conciliacién expuesta e, incluso, per-
mitir el uso desviado del tramite.

EL JUEZ A QUO MANTIENE

SU COMPETENCIA TRAS EL
DICTADO DE UNA SENTENCIA
DEFINITIVA; EL DESISTIMIENTO
ANTES DEL JUICIO O LA

VISTA EXCLUYE LAS COSTAS
RESPECTO DE LOS MEDIOS DE
PRUEBA. UN EJEMPLO

Después de firmar una sentencia
definitiva el propio juez a quo no ten-
drfa que dictar, estimando un recurso
de reposicién contra una providencia
de trdmite posterior a aquélla, auto de
nulidad de actuaciones que extinga
todo efecto, incluyendo la existencia
misma de esa sentencia, inatacable
para el juez que la dicté (art. 227.2
LEC). Imaginese una decisién ante-
rior a un determinado proveido de un
escrito de desistimiento de la parte
actora, presentado antes que tuvie-
ra lugar el juicio verbal, pero que no
se resolvié previo al sefialamiento, ni
siquiera en la sentencia. Es mds, la
parte demandante y su letrado, dando
por supuesta la suspensién de la vis-
ta —en absoluto automadtica porque se
pida; aunque el entendimiento pric-
tico suele ser otro— no acudié al acto
procesal aun cuando no habfa ningu-
na resolucién que lo suspendiera. De
ahi que en ese momento procedia el
desistimiento activo ticito, en princi-
pio con costas a favor del demandado.
De cualquier modo, el auto de nuli-

dad de actuaciones devino firme por-
que nadie lo recurri6, aunque la parte
demandante debia haber acudido a la
apelacién (art. 227.1 LEC). Resulté
evidente el fraude procesal.

El despropésito no tiene que afec-
tar, sin embargo, al cardcter debido
de los honorarios de abogado de la
parte demandada en virtud del desis-
timiento, fuese ticito, fuera expreso.
En cualquier caso, obedeciendo a la
retroaccién por nulidad procesal, se
debe colocar a las partes en la situa-
cién procedimental de proveer un es-
crito de desistimiento. En el ejemplo
utilizado, quien postulé monitorio en
reclamacién de cantidad, contra el
que se opuso el deudor, vio que por
cuantia se determiné la conversion
del procedimiento a juicio verbal con
inmediata citacién de la parte deman-
dada. Fruto de esa citacién judicial se
presenté con anterioridad a la vista,
aun cuando podria haberlo hecho en
ésta, dictamen pericial caligréfico para
acreditar la falsedad de la firma del

1 Los actos de comunicacion judicial ajenos a la jurisdiccién voluntaria, propios del acto previo al proceso dentro de las disposiciones relativas a la
jurisdiccién contenciosa, son parte general de la actual LEC, aplicable a la vigencia transitoria de la anterior
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demandado en los documentos base
de la reclamacién dineraria. A conti-
nuacién se presenté el aludido desis-
timiento —cuyos defectos de forma,
en su caso, siempre fueron subsana-
bles—, operé el traslado al demandado
y se dict6 auto de desistimiento con
imposicion de costas procesales, auto
que no fue apelado pese al gravamen
relativo a esas costas. Y nuevamente la
parte actora pretendi6 subvertir la ley
procesal, a través del incidente de im-
pugnacién de costas, porque en rea-
lidad quiso utilizarlo para discutir la
imposicién de las mismas, no el cardc-
ter indebido de la minuta presentada
por el letrado de la parte demandada
o los honorarios del perito actuante en
beneficio de esa litigante.

Ensundm. 1°el art. 396 LEC esta-
blece el criterio de imposicién al actor
en aquellos casos en los que el desis-
timiento no deba ser consentido por
el demandado. En principio, debe su-
ponerse que esta disposicion se aplica
en las hipétesis donde se admite el
desistimiento como acto unilateral,
en los supuestos del art. 20.3 LEC
(o cuando se desiste de un recurso, de
conformidad con el art. 450.1 LEC).
En el segundo punto del art. 396 se
determina que si el desistimiento que
ponga fin al proceso es consentido
por el demandado o demandados, no
se condenard en costas a ninguno de
los litigantes. Mediando oposicién a
dicha declaracién, habrd de estarse a
lo dispuesto en la parte final del art.
20 LEC y el juez dictard lo que esti-
me oportuno sobre la continuidad del
proceso; no sobre las costas, que se
rigen por el art. 396 LEC si se estima
el desistimiento, y las reglas generales
(art. 394 LEC) si se continta el pro-

ceso hasta sentencia. En el ejemplo
escogido, nada infrecuente, la parte
demandante desistié del ejercicio de
su accion después de que el deman-
dado fuera citado a juicio y prepara-
se prueba fundamental que, ademds,
anticip6 a la contraparte. Finalmente
no se opuso la demandada al desisti-
miento, que se acordd, pero rechazé
este modo de terminacién anormal
sin costas. En estas circunstancias
no puede luego discutirse con éxito la
procedencia de la condena en costas
que, segin el art. 396.1 LEC, refie-
re “a todas” y ha de incluir tanto los
honorarios de letrado como los de pe-
ritos que en particular se dispusieron,
sin perjuicio de la disconformidad por
excesivos de sus emolumentos. Se
trata de afianzar el cardcter debido de
una prueba esencial cuya confeccion
no hubiera podido postergarse al dia
del juicio, maxime bajo el riesgo adi-
cional de que entonces, asistiendo la
parte actora contraria, hubiera resulta-
do més dificil discutir la irrealidad de la
deuda sostenida contra la demandada.

SI EL DOCUMENTO ESTA
EN LA CAUSA ES PRUEBA
DOCUMENTAL

El hecho de que junto con la de-
manda o la contestacién se acompa-
fien documentos no significa que sean
medios de prueba documental. Pri-
mero tendrdn que proponerse como
tales en el si de la audiencia previa o,
en su caso, en la vista del juicio ver-
bal. Lo que quizd no llegue a ser ne-
cesario si en un proceso dispositivo no
se discute el hecho que el documento
pretende probar, en el bien entendido
que al definirse el objeto del debate

también se enmarca la utilidad del
medio de prueba. Y cuando el hecho
es incontrovertido para las partes el
juez civil habra de asumirlo por regla
general>. En esos supuestos el docu-
mento, al igual que el testigo o el pe-
rito inicialmente postulados como tti-
les segtin criterio litigante, dejaran de
serlo aun manteniendo la pertinencia.
Y en otro caso, a continuacién, debe-
rdn ser admitidos por el juez. Tanto
la falta de proposicién como la inad-
misién no suele acompafiarse con la
extraccion fisica del documento —no
es un desglose, por lo que retirarlos
de una causa ya foliada precisarfa una
diligencia explicativa especifica’~. De
esta manera permanecerdn en las ac-
tuaciones y al alcance del juzgador,
quien sin embargo no podrd tomarlos
en consideracién si no han sido admi-
tidos como medios de prueba, incluso
siquiera propuestos.

Diferente cuestion si se aportan
documentos después de la demanda
o la contestacién (momento no inicial
del proceso), infraccion de procedi-
miento que impone la devolucién al
presentante segtin el art. 272 LEC.
Esto hay que ordenarlo por providen-
cia, que asi esquiva la motivacion pre-
ceptiva, y que ademds es irrecurrible.
La compatibilidad sistematica con los
arts. 269 a 271 LEC se encuentra en
el término “injustificado” de la presen-
tacion documental que se intitula en
aquél, relajando su contenido taxati-
vo. Pero como sea que cabe reiterar
la cuestién en segunda instancia, la
cuestién es saber cémo puede iden-
tificarse en el segundo grado de juris-
diccién que un concreto documento
fue el presentado y devuelto y no otro.
Pues, al margen de la propuesta do-

2 Cuestion otra que las partes los consideren irrelevantes por reconocerlos o no impugnarlos en ningtin sentido, asumiendo su contenido, pero el
juez advierta su uso para la valoracién de otros medios de prueba que si pretenden acreditar afirmaciones facticas controvertidas. La via del art.
429.1 11 LEC es titil para hacérselo saber a las partes, aunque podria discutirse si en este precepto encaja la utilidad indirecta (para valoracién de

otro medio de prueba).

3 Noétese que en ocasiones se utiliza la palabra desglose para extraer actuaciones incorporadas por equivocacion al ser de otros autos o juzgado, lo
que obviamente no deja copia del original extraido. A su vez, no es posible “desglosar” documentacion no original, pues de copias se entregaran
copias al interesado. Y no faltan sellos del secretario judicial que indican el “sin valor” de determinados folios.
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cumental en segunda instancia (por
ejemplo art. 464.1 LEC), puede ser
relevante la acreditacion de qué do-
cumento fue el presentado sin éxito,
incluso a fin de valorar nulidad pro-
cesal de actuaciones con retroaccion
de tramites. Otra opcién es que el fe-
datario ptblico selle todos y cada uno
de los documentos como presentados
sin éxito en determinada fecha y lugar.

En cualquiera de los supuestos
donde el documento que no es prueba
permanece en los autos, es inadmisi-
ble su uso directo o indirecto por parte
del tribunal. Claro que tnicamente si
el juez introduce en la motivacién la
valoracion de ese documento se adver-
tird la irregularidad, no asf si el mismo
coadyuvé a formar la conviccién judi-
cial de quien luego alude a la prueba
realmente practicada para motivar,
maxime si utiliza las genéricas —e in-
correctas— férmulas de valoracién con-

junta sin suficiente singularizacion.

El juez debe impedir que las par-
tes, en sus conclusiones, aborden la
valoracién de aquellos documentos
que no se incorporaron al acervo pro-
batorio. Pero es mds peligroso que lo
acabe haciendo el juzgador. Con todo,
la jurisdiccién civil viene autorestrin-
giéndose de un modo significativo, a
gran distancia de las muy extensas
actuaciones valorativas de los 6rganos
judiciales penales, que muy a menudo
abordan documentacién nunca pro-
puesta y/o admitida para motivar sus
sentencias®.

LA DIVISION DE LA

COSA COMUN ES JUICIO
MERODECLARATIVO Y LA
PRETENSION SE DIFIERE A SU
PROPIA EJECUCION FORZOSA,
SIENDO IMPOSIBLE S| MEDIA
ATRIBUCION DEL USO DE LA
VIVIENDA POR SEPARACION O
DIVORCIO

El propio enunciado de esta menti-
ra procesal es dificil de entender, pero
es precisamente lo que lamentable-
mente ocurre en situaciones donde el
fallo del proceso declarativo de divi-
sién es incompleto, muy posiblemen-
te porque la practica de la prueba do-
cumental o pericial también lo fuera,
o donde se pretende eludir la division
por mediar pactos privados indefini-
dos o atribuciones judiciales del uso.

El ejercicio de la accion de divisién
de la cosa comtin requiere que la titu-
laridad sea compartida, exclusivamen-
te, por los litigantes, dificultdndose su
acumulacién a procesos especiales de
separacion y divorcio cuando los cén-
yuges no son los tnicos propietarios
del bien que quiere dividirse; siendo
posible en supuesto contrario, advir-
tiendo normas de Derecho territorial
que explicitamente lo prevefan antes
del actual art. 438.3 LEC (desde 27-
VII-2012 segin ley 5/12, de 6-VII).
En todo caso, en el procedimiento
ordinario correspondiente también
cualquier titular estd legitimado para
activar la division de la cosa, pues
nuestro Derecho no puede imponer a
uno de los duefios en indiviso mante-
ner el condominio sin mas (art. 400
CCQ). La herencia romanista sobre el
instituto de la comunidad de bienes
se aprecia en los arts. 392 y ss. CC,
contraria a la tendencia germanista,
bajo una visién eminentemente indi-
vidualista del dominio consciente de
la problemitica que la cotitularidad
sobre un bien puede conllevar: comu-
nio est mater discordiarum. De ahi
se vino planteando la transitoriedad
de las situaciones de indivisién (STS
9-X-1986 6 19-X-1992), declardndo-
se inalienable e imprescriptible (art.
1965 CC) la accién de divisién entre

conduefios.

4 Sin olvidar que, en gran medida por el anlisis de la llamada “persistencia” del testigo penal, se estudian al detalle minutas policiales, declaraciones
preprocesales y habidas en sede instructora, sin haberse aplicado los arts. 714 6 730 LECr. A veces incluso considerdndolas prueba documental
pese a que como tal ha sido expresamente denegada su admisién a quo, extremo que parece no tenerse en cuenta.
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Y siendo como es esencialmente
indivisible, por naturaleza, el inmue-
ble que constituye o constituyé una
vivienda familiar, sin pacto entre con-
duefios de adjudicacién por indemni-
zacién, o acuerdo sobre venta extraju-
dicial, ordena el art. 404 CC que se
venderd la cosa y repartird su precio
tras subasta publica, con admisién de
licitadores extrafios, en ejecucién de
sentencia a instancia de cualquiera
de las partes. Es mds provechoso para
los interesados llegar a acuerdos pri-
vados o vender a precio de mercado,
pero de no ser asf basta que cualquier
titular lo solicite en juicio. Pues, el
antecitado art. 400 CC representa un
derecho indiscutible e incondicional
para cualquier co-propietario, y es de
tal naturaleza que su ejercicio no estd
sometido a circunstancia obstativa al-
guna. La tnica causa de oposicion se
ubica en el pacto de conservarla in-

divisa por tiempo no superior a diez
afios (por todas, STS 8-111-1999), aun
prorrogable por nueva convencién; lo
que por cierto es un limite sustantivo a
cualquier convenio regulador o medida
definitiva en un proceso matrimonial.

Llegados a este punto debe ma-
tizarse en el sentido de garantizar y
respetar la eficacia de la atribucion
judicial de la vivienda familiar ex art.
96 CC, con oponibilidad a terceros’,
lo que enlaza con el art. 34 de la Ley
hipotecaria y la inscripcién registral
auténoma del derecho de uso. Pero
todo esto es cuestién propia de la po-
sesion, no del titulo dominical, no de
la propiedad. En fin, ejercitada la ac-
tio communi dividundo, siendo partes
todos los cotitulares, la extincién ha
de obtenerse y concretarse por una de
las vias que el Derecho proporciona, o
por la divisién material cuando la cosa

es divisible, o por la venta en ptiblica
subasta, si la cosa no lo es esencial-
mente y los conduefios no convienen
la adjudicacién a uno de ellos indem-
nizando a los demds, o si resulta in-
servible al uso al que se destina (STS
12-111-1996). Igualmente subasta por
jurisdiccién voluntaria (arts. 2.048 y

ss. LEC 1.881, DD 1.1* LEC).

El uso exclusivo puede diferirse,
por ejemplo, hasta la liquidacién del
régimen econémico-matrimonial, sea
por pacto homologado o por medida
definitiva en juicio contradictorio. El
incumplimiento de esa medida per-
mitirfa activar un incidente de ejecu-
cién, por mucho que el derecho real
de uso y disfrute otorgado sea de na-
turaleza independiente a la titularidad
dominical del bien inmueble sobre el
que actda y pervive, y aunque la fin-
ca se venda a terceros, por el superior

5  Cfr SsTS 2-X11-1992, 14-VI1-1994 6 18-X-1994, superando el desalojo tras la adjudicacién (por todas, STS 23-XI-1990).
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criterio protector que lo fundamen-
ta. Con todo, nada impide que cual-
quiera de los propietarios proindiviso
ejercite accién de divisién de la cosa.
Pero no puede solicitarse como si la
capacidad negocial de uno o de otro
sea sustituida por el juzgador —en
ejecucion de obligacion de hacer per-
sonalisima—, al margen que tampoco
suele peticionarse la condena a una
emisién de declaracién de voluntad;
sin perjuicio que el precio de venta,
elemento esencial del negocio, no se
encontrarfa predeterminado (v. art.

708.1 LEC).

Sin la existencia de pacto entre
conduefios por el que uno se adju-
dique la finca indemnizando al otro,
o acuerdo sobre la venta extrajudi-
cial del inmueble, la ejecucion de la
sentencia aboca a la subasta publica
con licitadores extrafios. Eso es pre-
cisamente lo que se impone cuando
se insta la ejecucién de una senten-
cia que no ha determinado otro modo
concreto de division. Y eso es lo que
genera enorme contrariedad entre
quienes creen que la etapa de ejecu-
cién seguird siendo campo de batalla
sobre la propia divisién o el modo en
c6mo llevarla a cabo. Claro estd que
puede terminarse anormalmente la
ejecucion forzosa con un pacto sobre-
venido, sea por adjudicacién de uno a
otro, sea por venta privada. Pero si no
es asi, y en el fallo no se estipulé una
de esas dos opciones, con las bases

suficientemente especificas para su
cumplimiento en tramite ejecutivo, la
forzosa ejecucién se encauzard en la
publica subasta; comenzando con la
peritacion del bien a subastar si ese
dato tampoco se defini6 en el juicio
declarativo, que en todo caso tuvo que
concretar el bien o bienes a dividir.

Ocurre a veces que en la parte dis-
positiva de la sentencia se establece la
divisién de la cosa comtin, sin especi-
ficarla convenientemente, sobre todo
cuando la misma no es tnica sino que
hay un conjunto de ellas. A veces in-
cluso se estd enmascarando una diso-
lucién del régimen econémico matri-
monial sin liquidacién. En cualquiera
de ambos casos se pretende que en
sede de ejecucion forzosa se comple-
te el declarativo, especificando los
bienes, su valor y el modo en que se
han de distribuir. Nada que ver con la
accion de divisién en su dfa ejercitada
que, en principio, determina efectos
de cosa juzgada material que hace
inviable retomar el punto de partida
declarativo en sede ejecutiva. Y hay
incluso fallos judiciales que aluden
a la venta libre como mecanismo de
efectiva divisién, otorgando ademds
plazos de cumplimiento voluntario
superiores al legal para impedir inme-
diatas solicitudes de ejecucién forzo-
sa. Pero la autonomia de la voluntad
que asi entra en juego, especialmente
sobre quién se encargard de la venta
y por cuinto se venderd, puede difi-

cultar sobremanera la cuestién no ha-
biéndose especificado tales extremos
en el mismo fallo. A su vez, la ruptura
de la relacién afectiva de una pareja
no hace imposible compartir aloja-
miento, que no convivir, si no se insté
el uso temporal exclusivo o éste fue
rechazado, todo ello al margen de lo
incémodo de la situacién: la mayor
rapidez con la que cualquiera de las
partes ejercite la accién de division, o
inste la ejecucion de la sentencia que la
estime, pondrd fin a la situacién de he-
cho, pues en tales circunstancias todo
condueftio tiene el derecho a poseer.

De otro lado, los avatares que ha-
yan podido producirse extrajudicial-
mente a fin de vender, sin éxito, la fin-
ca u otros bienes objeto de discusién,
son irrelevantes (por ejemplo respecto
de las futuras costas procesales) cuan-
do se ejercita la accién de divisién de
la cosa comin o, ya con posteriori-
dad, cuando el fallo que la acogié
pretende ejecutarse, lo que de otro
lado no deviene de oficio. En efecto,
dependeria de la instancia de alguna
de las partes, en forma de demanda
de ejecucion. Subrdyese que en este
tipo de supuestos también quien fue
parte demandada en etapa declara-
tiva y luego formalmente condenada
podré ser ejecutante, con inevitables
consecuencias (ahora sf) en materia
de costas de la ejecucion. B
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REGIMEN DE PRIVACIDAD DE LAS
APLICACIONES DE SOFTWARE PARA
DISPOSITIVOS MOVILES O TABLETAS
(APPS)

Jordi Bacaria Martrus. Abogado. Global Legaldata.
Presidente de la Seccién de derechos de propiedad intelectual y derechos de imagen. ICAB.

Segun Phil Libin, creador de Evernote, la vieja distincién entre el mundo fisico y el virtual va a desa-
parecer en los proximos afos, ya que a las personas les va a importar simplemente rodearse de objetos
inteligentes que hagan su vida mds fdcil, sin trazar la frontera entre lo fisico y lo simulado. Y parece
que el uso de smartphonesy de apps le estd dando la razén. Disponer hoy en dia de un smartphone sig-
nifica utilizar un ordenador personal de bolsillo que puede comunicarse a través de distintos sistemas
de comunicaciény, a la vez, poder utilizar aplicaciones de software (apps) con finalidades especificas y
dirigidas a estos dispositivos, aprovechando sus recursos y permitiéndonos organizar la informacién de
acuerdo con sus caracteristicas.

LA PRIVACIDAD DE LOS aplicaciones de software para las aplicaciones acceder a un nimero
DATOS PERSONALES EN LAS dispositivos méviles o tabletas! de datos significativamente superior a
TECNOLOGIAS DE MOVILIDAD aquél al que tiene acceso un navegador

La estrecha interaccién entre las  de internet tradicional?, y por tanto los
Principales riesgos para la apps y el sistema operativo de los  riesgos para la privacidad de los consu-
privacidad de los usuarios de smartphones y las tablets permite a  midores aumentan exponencialmente.

1 El informe “Los riesgos de las apps en el entorno corporativo” de la Fundacié Privada Barcelona Digital Centre Tecnologic identifica como los
principales riesgos asociados a la descarga y uso de apps:
- La apropiacién indebida de la informacién
- El abuso del dispositivo
- El incumplimiento legal y normativo.
El informe completo se puede encontrar en:
http://www.bdigital.org/Documents/Informe_RiesgosAppsentornocorporativo_BDigital.pdf.

2 Segun el V Estudio Anual de Mobile Marketing de IAB Spain, el 41% de usaurios de smartphones y el 31% de usuarios de tablets accedieron a
Internet durante el afio 2012 a través de aplicaciones.
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El Grupo de Trabajo Articulo 29
sobre Proteccién de Datos en su Dic-
tamen 02/2013 sobre las aplicacio-
nes de los dispositivos inteligentes
concreta como principales riesgos
para la proteccion de los datos de
los usuarios finales:

a. La falta de transparencia, para ga-
rantizar que al usuario final se le
ofrece informacién completa a su
debido tiempo sobre el uso y cesion
de sus datos.

b. La falta de consentimiento libre e
informado?®

c. La aplicacién de medidas de se-
guridad insuficientes que pueden
provocar el tratamiento no autori-

zado de informacién personal.

d. El incumplimiento del principio de
limitacién de la finalidad*

Por su parte, el informe de Apptho-
rity sobre Reputacion de las App - In-
vierno 2014 ofrece una visién gene-

ral de los riesgos de seguridad de las
aplicaciones méviles mds populares.
Appthority analiz6 el comportamiento
de 400 aplicaciones: las 100 mejores
aplicaciones gratuitas y las 100 aplica-
ciones de pago para las dos plataformas
méviles mds populares, iOS y Android.

En este cuadro se observa en
porcentajes las distintas con-
ductas de riesgo para la priva-
cidad, comparativas entre apli-
caciones de pago y aplicaciones
gratuitas:

CONDUCTA DE RIESGO APPS GRATUITAS | APPS DE PAGO

Rastreo de la ubicacion
Acceso a la libreta de
direcciones o lista de
contactos

Acceso al calendario
Inicio de sesion Unico (a
través de las redes socia-
les)

Identificacién del usuario
Adquisiciones a través de
la app

Compartir con redes de
publicidad y empresas de
analisis

70% 44%
31% 22%
2% 4%

69% 47%
56% 41%
51% 39%
53% 26%

Fuente: Appthority | Winter 2014 App Reputation Report °

(8

términos y condiciones, sin ofrecerle siquiera otra opcién.

Es usual que, una vez descargada la aplicacién, el consentimiento suele reducirse a marcar una casilla que indica que el usuario final acepta los

Com indica el Grupo de Trabajo Articulo 29 sobre Proteccién de Datos en su Dictamen 02/2013 las apps debe solicitar el consentimiento diferen-
ciado o «granular» para cada tipo de datos a que accederd la aplicacion, es decir, al menos para las categorfas siguientes: localizacion, contactos,

identificador tnico del dispositivo, identidad del interesado, identidad del teléfono, datos de la tarjeta de crédito y de pago, historial de telefonfa
y SMS, historial de navegacion, correo electrénico, credenciales de redes sociales y biometrfa.

4 Segin el V Estudio Anual de Mobile Marketing de IAB Spain, el 41% de usaurios de smartphones y el 31% de usuarios de tablets accedieron a
Internet durante el aio 2012 a través de aplicaciones.

5  Se puede encontrar el Informe completo sobre riesgios reputacionales en las aapps en:
https://www.appthority.com/resources/app-reputation-report
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AMpITO
JURIDICO

“La aplicacion de una politica de

privacidad en las apps debera identificar los
principales riesgos para la proteccion de los
datos de los usuarios finales para evitarlos”

Informacién personal que pueden
tratar las aplicaciones de software
para dispositivos méviles o
tabletas

Las aplicaciones de software para
dispositivos inteligentes pueden tratar
datos personales que permitan incidir
significativamente en la vida priva-
da de los usuarios y otras personas y
que en ocasiones pueden referirse a
informacién personal especialmente
sensible.

Entre esta informacién podemos
citar:

a. Datos de contactos, de correo elec-
trénico, de identificadores tnicos
del dispositivo y del cliente, del nu-
mero de teléfono mévil, de la iden-
tidad del usuario o de la identidad
del teléfono.

b. Datos biométricos como modelos
de reconocimiento facial® y huellas
dactilares.

c. Datos de tarjetas de crédito y rela-
tivos a pagos.

d. Credenciales de

para los servicios de la sociedad de

autenticacion

la informacién (en particular los
servicios social media).

e. Datos sensibles sobre salud u otra
informacion sensible que contenga
el historial de navegacion, los re-
gistros de llamadas, SMS y men-
sajerfa instantdnea o referidos a la
localizacion.”

f. Datos relacionados con la imagen:
fotograffas y videos.

REGIMEN JURIDICO DE

LA PRIVACIDAD DE LAS
APLICACIONES DE SOFTWARE
PARA DISPOSITIVOS
INTELIGENTES (APPS)

Marco legal para la aplicacién de
una politica de privacidad

El marco legal general se concreta
en la aplicacion de la legislacion sobre
protecciéon de datos y sobre privaci-
dad de la informacién personal en el
ambito de las comunicaciones elec-

trénicas. Desde el punto de vista
europeo seran de aplicacion las
siguientes directivas:

g. Directiva 95/46/CE del parla-
mento europeo y del consejo de
24 de octubre de 1995 relativa a la
protecciéon de las personas fisicas
en lo que respecta al tratamiento
de datos personales y a la libre cir-
culacién de estos datos, dedicada a
la proteccién del derecho a la pro-
teccion de datos.®

h. Directiva 2002/58/CE del parla-
mento europeo y del consejo de 12
de julio de 2002 relativa al tratamien-
to de los datos personales y a la pro-
teccion de la intimidad en el sector
de las comunicaciones electrénicas
(Directiva sobre la privacidad y las
comunicaciones electrénicas), dedi-
cada a la privacidad del consumidor.

i. Por otra parte, en Estados Unidos
se estd debatiendo en el Congreso
la denominada “Application Priva-
cy, Protection, and Security Act of
2013” o “The APPS Act of 2013".
Esta ley estd dirigida a los desarro-
lladores de aplicaciones para dispo-
sitivos moviles, con referencia a la
recogida de datos personales sobre
del usuario por la aplicacién y a la
informacion al usuario y obtencién
de su consentimiento con respec-
to a los términos y condiciones que
rigen la recogida de datos, al uso, al
almacenamiento y al intercambio
de los citados datos personales. °

6 El Grupo de Trabajo Articulo 29 sobre Proteccién de Datos ha emitido un Dictamen 02/2012, de 22 de marzo de 2012, sobre reconocimiento
facial en los servicios en linea y méviles.

7 El Grupo de Trabajo Articulo 29 sobre Proteccién de Datos ha emitido un Dictamen 13/2011 sobre los servicios de geolocalizacién en los dispo-
sitivos moviles inteligentes.

8  Elproblema de la territorialidad de la norma puede quedar resuelto por el futuro Reglamento europeo sobre proteccién de datos, de acuerdo con lo
que establece el actual texto del articulo 3.2: 2.: “El presente Reglamento se aplica al tratamiento de datos personales de interesados en la Unién
por parte de un responsable o un encargado del tratamiento no establecido en la Unién, cuando las actividades de tratamiento estén relacionadas
con: a) la oferta de bienes o servicios a dichos interesados en la Unién, independientemente de si se requiere o no un pago por parte del interesado
o b) el control de dichos interesados”.

9  Mas informacion sobre “The APPS Act of 2013” en:
http://hankjohnson.house.gov/sites’/hankjohnson.house.gov/files/documents/APPS_Act_2013.pdf i http://beta.congress.gov/bill/113th-congress/
house-bill/1913
Ver también el Proyecto PATIA DE LA Universidad de Leén que analiza las app gratuitas méds populares de la App Store en funcién de las peti-
ciones de privacidad y datos al usuario, clasificando las mismas en base a una puntuacion y a una serie de pardmetros: https:/patia.unileon.es/

88 Economist & Jurist



LA PRIVACIDAD DESDE EL
DISENO 1°

La aplicacién de la legislacién sobre
privacidad y protecciéon de datos a los
tratamientos de datos de las aaps nos
ofrece la oportunidad de practicar la
llamada privacidad desde el disefio.

La aplicacién de una politica
de privacidad en las apps debera
identificar los principales riesgos
para la proteccion de los datos de
los usuarios finales y por tanto evi-
tarlos. Por tanto, el desarrollador de-
berfa preguntarse sobre aspectos esen-
ciales de la privacidad e implementar
durante las distintas fases de desarrollo
de la app, en el momento de determi-
nacion de los medios de tratamiento de
datos, los requerimientos de la legisla-
cién que puedan garantizar la protec-
cién de los derechos del interesado.

La aplicacién de la privacidad
desde el disefio en el desarrollo de
una AAP debe asegurar que las ga-
rantias de proteccion de los datos
se incorporan ya en la fase de pla-
nificacién de los procedimientos y
sistemas: desde que se realiza un do-
cumento conceptual con las funciona-
lidades de la aplicacién, la distribucién
de las funcionalidades en un diagrama
de flujo y después en pantallas esque-
mdticas, la conceptualizacion del dise-
fio hasta el proceso de programacion.

A continuacién se incluye un ejem-
plo de aplicacién de la privacidad des-
de el disefo:

Ejemplo de aplicacion de la privacidad desde el diseio

en el desarrollo de una APP

Principio legal de legislacion aplicable sobre privacidad:

Aplicacién del criterio
legal

Recogida y
tratamiento de
datos adecuados
y NO excesivos,
de acuerdo con
la informacion
facilitada a los
usuarios y con
sus expectati-
vas, y adecuados
a la finalidad.

CALIDAD DEL DATO

Ejecucion de la Privacidad desde el di-

sefio

- Anticipa una eventual vulne-
racion del principio de calidad
del dato mediante una medida
proactiva de privacidad.

- Se configura de modo predeter-
minado la garantia de la privaci-
dad, ya que esta interconstruida
en el sistema.

- Se ofrece visibilidad y transpa-
rencia, ya que se esta operando
de acuerdo con la informacién
notificada y objetivos declarados,
y sujeta a una posible verifica-
cion independiente.

- Se asocia privacidad y fun-
cionalidad, de modo que no se
opongan entre si.

- Se extiende a todo el ciclo de
flujo de la informacién, antes de
la recogida de datos personales

- Se integra en el sistema y en la
practica del modelo de negocio
de la APP.

- Se mantiene al usuario en el
centro de prioridades.

ALGUNOS ELEMENTOS DE e Si tenemos en cuenta que actua- en que las ventajas inmediatas jue-
ANALISIS DE PRIVACIDAD DE LAS mos en un entorno virtual que en gan un papel relevante, la incorpora-
APLICACIONES PARA DISPOSITIVOS algunos casos puede ser de visibili- cién visible de una politica de priva-
INTELIGENTES (APPS) 1! dad limitada y a través de un medio cidad que incluya la descripcién de

10 Segtin Ann Cavoukian, los objetivos de Privacidad por Disefio serfan asegurar la privacidad y obtener control personal de la informacién propia, y
para las organizaciones, y obtener una ventaja competitiva sostenible.

11 bdigital - Fundacié Privada Barcelona Digital Centre Tecnoldgic - www.bdigital.org - ha creado con el partner juridico “global legaldata — www.
legal-data.net -”, una “Certificacién-Sello de Privacidad de cumplimiento de la legislacién europea sobre privacidad para aplicaciones de software
para dispositivos méviles o tabletas”.
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AMpITO
JURIDICO

“El Grupo de Trabajo Articulo 29 sobre
Proteccion de Datos ha emitido un
Dictamen 02/2012, de 22 de marzo de
2012, sobre reconocimiento facial en los
servicios en linea y maviles”

las practicas de privacidad de la apli-
cacion de forma clara y completa,
proporcionando que informe, como
minimo, sobre la identidad y datos
de contacto del responsable del tra-
tramiento, las categorfas de datos
personales que se recogerén vy trata-
ran, las finalidades necesarias del tra-
tameinto, la posible comunicacién
de datos a terceros especificados y

miento del requerimiento legal.

. Evaluacién del cumplimiento

del requerimiento legal por la

aplicacién.

. Decisién juridica sobre el cum-

plimiento legal en materia de
proteccion de datos personales.

b. Ambito de aplicacién Directiva

2002/58/CE

1. Determinacién del requeri-
miento legal de privacidad del
consumidor en las comunica-
ciones electrénicas respecto a
sus derechos.

2. Descripcién del requerimiento
legal determinado.

. Establecimiento de los términos

w

de comprobacién de cumpli-
miento del requerimiento legal.

4. Evaluacién del cumplimiento
del requerimiento legal por la
aplicacion.

5. Decisién juridica sobre el cum-
plimiento legal en materia de

sobre los derechos tienen los usua-
rios para retirar el consentimiento y

suprimir los datos, la solucién ade-
ICON ESSENTIAL INFORMATION

cuada la podemos encontrar en

No personal data are
collected beyond the
minimum necessary for each
specific purpose of the
procesing

la inclusion de iconos explicati-
vos faciles de visualizar y enten-
der para el usuario."

No personal data are
retained beyond the
minimum necessary for each
specific purpose of the
procesing

e El andlisis de privacidad de las fun-
cionalidades de las apps en relacién
ala proteccién de datos y a la privaci-

dad de los usuarios finales podrfa re-

No personal data are
processed beyond the
minimum necessary for each
specific purpose of the

sumirse en los siguientes protocolos:

procesing

a. Ambito de aplicacién Directiva
95/46/CE

No personal data are

disseminated to third parties

1. Determinacién del requeri-

miento legal de proteccion de

datos personales respecto a prin-

No personal data are sold or
rented out

cipios y derechos del interesado.

2. Descripcion del requerimiento

legal determinado.

No personal data are retained

.. P . i f
3. Establecimiento de los términos in unencrypted form

®OO®EOE

de comprobacién de cumpli-

12 La propuesta de Reglamento europeo de proteccién de datos aprobado en sesién de 12 de marzo de 2014 el Parlamento Europeo prevé la obliga-
cién de los responsables del tratamiento de utilizar iconos estdndar para comunicar a los interesados cémo se utilizan sus datos personales:
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privacidad del consumidor.

e Finalmente, serfa interesante esti-
mular la implicacién de las Compa-
ffas del Mercado de las Aplicacio-
nes Mdviles en un compromiso de
privacidad respecto a las apps, en
la linea de la declaracién conjunta
firmada el 22 de febrero de 2012
por la Fiscal General del Estado de
California y las principales compa-
fifas del mercado de las apps para
aumentar la privacidad de los con-
sumidores en el mercado las tecno-
logias de movilidad.

Entre los principos adoptados
se encontraba el compromiso
de incluir en el proceso de
presentacion  de  solicitudes
para las aplicaciones nuevas o

actualizadas:

“La propuesta de Reglamento europeo de
proteccion de datos prevé la obligacion

a los responsables del tratamiento de
utilizar iconos estandar para comunicar a
los interesados como se utilizan sus datos

personales”

Un campo de datos opcional
para un hipervinculo a la
politica de privacidad de la
aplicacién o

Una declaracién que describa
las practicas de privacidad de la
aplicacion o

— Un campo de datos opcional

para el texto de la politica de
privacidad de la aplicacién o

— Una declaracién que describa

las practicas de privacidad de la
aplicacién. B

Alguien dijo que veinte afios no es nada. Puede ser, pero mas de veinticinco afos asesorando y defendiendo judicial y
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NOTICIAS DEL MUNDO JURIDICO

ACUERDO MARCO DE COLABORACION ENTRE EL DEPARTAMENTO
DE JUSTICIA, LA DIPUTACION DE BARCELONA Y EL CICAC, PARA
LA CREACION DE PUNTOS DE ATENCION JURIDICA

El consejero de Justicia, Germa
Gordo, el presidente de la Diputa-
cién de Barcelona, Salvador Este-
ve, y el presidente del Consejo de
la Abogacia Catalan, Miquel Sam-

per, han firmado un acuerdo marco
de colaboracion para la creacion de
puntos de orientacién juridica mu-
nicipales destinados a los usuarios
de los diferentes municipios de la
demarcaciéon de Barcelona, para
atender consultas derivadas de la
situacion de crisis o relativas a los
cumplimientos contractuales y en
las hipotecas de vivienda, asi como
para prestar servicios de atencién a
la mujer, entre otras.

EL COLEGIO DE ABOGADOS DE GRANADA Y LA DIPUTACION
RENUEVAN EL CONVENIO DE LA OFICINA DE INTERMEDIACION

HIPOTECARIA

El decano del Colegio de Abo-
gados, Eduardo Torres, y el presi-
dente de la Diputacién de Grana-
da, Sebastidn Pérez, renovaron el
convenio de la Oficina de Inter-
mediaciéon Hipotecaria, una he-
rramienta social puesta en marcha
en abril 2012 para luchar contra
el drama de los desahucios que
ha atendido desde entonces mads
de 500 expedientes, alcanzando el
éxito en el 60% de los casos.

RANDSTAD Y SAGARDOY ABOGADOS CELEBRAN UNA NUEVA
EDICION DE SUS DESAYUNOS LABORALES

En esta ocasion, el objetivo de
los desayunos, tanto en Madrid
como Barcelona, fue ofrecer a los
asistentes una informacién pun-
tual y critica de las cuestiones de
actualidad acontecidas en materia

de negociacién colectiva; como los
convenios de empresa, la ultraac-
tividad e inaplicacién del convenio
colectivo y la flexibilidad interna.

Los desayunos estuvieron diri-
gidos por la directora del Departa-
mento Juridico de Randstad, Ma-
riola Sanchez, el socio director de
Sagardoy Abogados, Martin Godi-
no y los socios de la firma Manel
Herndndez y Marc Carrera.

GRAN EXITO DEL I
ENCUENTRO SOBRE
“ASESORIA JURIDICA
EMPRESARIAL”,
PATROCINADO POR
ECONOMIST & JURISTE
INFORMATIVOJURIDICO.COM

Durante la jornada, organizada
por Unidad Editorial, se analiza-
ron, entre otras cuestiones, las
ventajas de la asesorfa juridica
interna y externa, el secreto pro-
fesional o el papel del asesor in-
terno en el gobierno corporativo
de la empresa.

EL COLEGIO DE ABOGADOS
DE MALAGA CIERRA

UN ACUERDO CON EL
AYUNTAMIENTO PARA EL
ACCESO A LOS ATESTADOS
DE LA POLICIA LOCAL

El decano del Colegio de Abo-
gados de Milaga, Francisco Ja-
vier Lara Peldez, y el concejal de
seguridad del Ayuntamiento de
Maélaga, Julio Andrade Ruiz, han
alcanzado un acuerdo por el que
los abogados de la institucién co-
legial podrdn ver los expedientes
policiales tres dfas a la semana y
sin coste alguno.
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ACTUALIDAD DE LOS DESPACHOS

SQUIRE SANDERS NOMBRA A ANTONIO CANADAS BOUWEN IGNACIO SANTABAYA, NUEVO
COMO SOCIO DEL DEPARTAMENTO DE CORPORATE FINANCE OF COUNSEL DE JONES DAY

Squire Sanders ha nombra-
do a Antonio Cafiadas Bouwen,
hasta ahora asociado senior en
el Departamento Mercantil,
nuevo Socio de Squire Sanders
en Espafia. Este nombramien-
to coincide con el nombra-
miento de otros 6 socios en
las oficinas de la firma en Bir-
mingham, Leeds, Norte de Ca-
lifornia, Perth y Los Ange]es. D. Antonio Cafiadas D. Ignacio Santabaya
El despacho global de abogados

Jones Day anuncia el nombramien-
BROSETA PREMIO AL EQUIPO EUROPEO DEL ANO EN to de Ignacio Santabaya como Of
BANCARIO Y FINANCIERO Counsel de la practica de Global
Disputes en la oficina de Madrid.
El despacho BROSETA ha
sido galardonado con el premio al

Equipo Europeo del Afio en Ban- MARIMON ABOGADOS
cario y Financiero que concede la REFUERZA SUS AREAS DE
prestigiosa publicacién interna- PROCESAL-CONCURSAL
cional The Lawyer, en la gala de Y TECNOLOGIAS PARA
“Premios Europeos The Lawyer RESPONDER AL FUERTE
2014”7 que se celebré en Londres. INCREMENTO DE LA

D. Antonio J. Navarro ACTIVIDAD EN ESTOS CAMPOS

CUATRECASAS, GONCALVES PEREIRA CRECE EN 2013 UN 1%

Cuatrecasas, Gongalves Perei-
ra cerr6 el ejercicio de 2013 con
un crecimiento positivo del 1%,
lo que le permiti6 alcanzar unos
ingresos totales brutos de 248 mi-

D.Diogo Perestrelo, D* Maria Jodo, llones de euros. D. Eduard Blasi, D°Esther Dominguez
D. Emilio Cuatrecasas y D. Rafael y D. Mario Lopera
Fontana

Marimén Abogados ha reforzado

sus departamentos de Derecho Proce-

KING AND WOOD MALLESONS SJ BERWIN PREMIADA POR sal-Concursal y de Tecnologia con el
DECIMOTERCER ANO CONSECUTIVO CON EL PREMIO FIRMA fin de responder al fuerte crecimiento
DEL ANO EN EUROPA EN LA CATEGORIA DE FUND FORMATION que ha experimentado la actividad del
despacho en estos campos durante los
King & Wood Mallesons S]  tional, lider en el sector del Capital dltimos meses. En concreto, el depar-
Berwin ha recibido una vez mas el Riesgo. El despacho de abogados tamento de Procesal y Concursal se va
premio Law Firm of the Year in Eu-  ha conseguido este galardén duran- a beneficiar de la incorporacion de la ex
rope entregado anualmente por la  te 13 afios consecutivos, un hecho juez Esther Dominguez y del experto en
publicacién Private Equity Interna-  hasta ahora sin precedentes. derecho bancario Mario Lopera.
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NOVEDADES EDITORIALES

ENTRE LA ESFERA PUBLICA Y LA POLITICA DISCURSIVA

Muntada Carabante, José Marfa

Ed. Difusién Juridica

Péginas: 201

Jiirgen Habermas es uno de los fil6sofos vivos mds importantes y de mayor repercusion de

la actualidad. Heredero de la Escuela de Frankfurt, su obra sintetiza las grandes corrientes

filoséficas y socioldgicas del siglo XX, desde la fenomenologfa hasta la hermenéutica el

psicoandlisis. Todo ello, junto con su incursion en diversas disciplinas cientificas y la

complejidad de su teorfa, hacen que sea necesario una introduccioén a su pensamiento que, con

seriedad y rigor, lo haga mds asequible.

LEGAL COMPLIANCE

Casanovas Ysla, Alain
Ed. Difusién Juridica
Péginas 250

El término “cumplimiento”
se aplica en contextos

muy variados, tales como

el denominado corporate
compliance (penal), tax
compliance (impuestos),
competition compliance
(derecho de la competencia),
etc. ¢Existe realmente

una definicién sobre

qué es compliance y que
ambitos abarca?, ¢cémo

se organiza un sistema
general para la gestion del
cumplimiento normativo

y que responsabilidades
personales asumen los Chief
Compliance Officers?

MEDIACION EN EL
AMBITO CIVIL, FAMILIAR,
PENAL E HIPOTECARIO
CUESTIONES DE
ACTUALIDAD

Ortega Giménez, Alfonso
Cobas Cobiella , Marfa Elena
(Coordinadores)

Ed. Difusién Juridica
Paginas 372

En esta obra se abordan

por los diversos autores,

la mediacién bajo diversas
Gpticas, marcando las
tendencias mds actuales

en relacion con este
instrumento, con una vision
préctica y actualizada. Cabe
destacar que tiene un aire
multidisciplinario, por la
variedad de las teméticas que
se abordan y cuestionan en
el mismo.

LA ASISTENCIA
LETRADAY LAS
DILIGENCIAS POLICIALES
PREJUDICIALES

Alvarez Rodriguez, José
Ramén

Ed. Tecnos
Paginas 288

En la presenta obra
analizamos de en sus dos
primeros capitulos el ejercicio
de la Abogacia en Espana,

y el Derecho a la Asistencia
Juridica Gratuita.

En los capitulos siguientes
se analizan de manera
pormenorizada y exhaustiva
los derechos constitucionales
y legislativos que amparan

a toda persona privada

de libertad, con especial
referencia a los derechos de
los menores detenidos.

ESTUDIO DE LA LEY
19/2013, DE 9 DE
DICIEMBRE

Guichot Reina, Emilio
Ed. Tecnos
Paginas 384

En esta obra se lleva a cabo
un estudio exhaustivo,
sistemdtico y contextualizado
de la nueva Ley 19/2013,
de 9 de diciembre, de
Transparencia, Acceso a la
Informacién Publica y Buen
Gobierno. Se trata de una
ley largamente esperada
cuya tramitacién ha estado
caracterizada por diversas
particularidades, entre ellas
una consulta publica o la
creacién de un grupo de
expertos para su estudio.

LIBROS DISPONIBLES EN LIBROS 24 HORAS
www.libros24h.com
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AL SERVICIO DE LOS ABOGADOS

W L

SUMARIO
e Peritos
e Procuradores
e Otros

Perito Mercantil Perito Judicial Perito Judicial

LUIS SAAVEDRA DEL RiO
PERITO CALIGRAFICO COLEGIADO
27 ANOS DE EJERCICIO PROFESIONAL EN JUZGADO
RATIFICACION DE INFORMES

AMBITO DE ACTUACION ESTATAL
- — INFORMES Y DICTAMENES PERICIALES
ESPECIALIDAD BIOLOGIA Especialidad en patologias de la edificacion.
- PERITACIONES MEDIO

PERICIA CALIGRAFICA-

GRAFOLOGIA
- AUTENTICIDAD Y AMBIENTALES — TASACIONES Y VALORACIONES INMOBILIARIAS
FALSEDAD DE FIRMAS - ESPECIES PROTEGIDAS (herencias, divorcios, expropiaciones...)
- TESTAMENTOS - ESTUDIO Y ANALISIS DE ! !
OLOGRAFOS PLAGAS — PROYECTOS Y DIRECCIONES DE OBRA
- ALTERACIONES - CALIDAD ALIMENTARIA
DOCUMENTALES - CLASIFICACION DE ~ INSPECCION TECNICA DE EDIFICIOS (ITE)
RESTOS DE ORIGEN
ANIMAL — REHABILITACION, REFORMAS Y OBRA NUEVA
TEL: 608 72 31 59 - 91 512 00 35
FAX: 91 518 52 03
www.peritacionescaligraficas.com jorsa@jorsaproyectosyobras.com
WWW.peritacionesbiologicas.com www.jorsaproyectosyobras.com
E-mail:saavedradelrio_luis@hotmail.com 629 927 886

Consultores de empresas
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_ Perito Juridico Informatico Perito Judicial Arquitecto

Procurador

JOSE LUIS GOMEZ FEIJOO
PROCURADOR

Partidos judiciales de Vilagarcia de Arousa, Caldas de Reis,
Cambados y Pontevedra.

en i urbanos y

horizontal.
Mediador extrajudicial.

Tifn: 986 500 540 / 696 012 293
jlgomezfeijoo@telefonica.net

Plaza Espafa n° 13, 1°, C.P 36600 Vilagarcia de Arousa

Traductores

BCN

Traducciones juridicas,
textos legales, interpretaciones.

Clases de francés profesional.

Todos los niveles. Individuales o en grupo.

Profesores nativos con amplia experiencia

658 487 272
info@francesbcn.es
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RAUL FERNANDEZ SANCHEZ
ARQUITECTO / PERITO JUDICIAL
Miembro de la APAJCM

Valoraciones inmobiliarias: Todo tipo inmuebles (rusticos y

urbanos, Revision de valores catastrales

Valoraciones urbanisticas: Expropiaciones, Indemniza-

ciones

Peritaciones urbanisticas: Reparcelaciones, Fijacion de

coeficientes, Juntas de compensacién

AMPLIA EXPERIENCIA EN TRIBUNALES
AMBITO GEOGRAFICO NACIONAL

www.ssrtasaciones.com

rfdez@ssrtasaciones.com
Tifnos: 616 521 921 /911 731 456

SERVICIOS PROFESIONALES
DE INVESTIGACION PRIVADA

C/ Orense 6 11-A3
Teléfono: 915980590
Fax: 91580591
www.castellanadetectives.com

e-mail: castellana@castellanadetectives

Marketing




ESTAS DE ENHORABUENA!!!
REGALAMOS UN EBOOK EN PROVIEW:

GUIA PRACTICA DE
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DE 27 DE MARZO.
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